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¡Guatemala, corazón del mundo 
maya! Frondoso paraíso de 
Centroamérica cuya mística 
y magia provocan un amor a 
primera vista. Envuelto en selvas 
tropicales e imponentes volcanes. 
Su rica historia, impresionantes 
paisajes naturales y la hospitalidad 
de su gente cautivan a miles 
de visitantes y marcan notoria 
diferencia con sus vecinos de la 
región.
 
¿Por qué Guatemala es tan 
fascinante? Porque posee una 
ubicación geográfica privilegiada 
con acceso al Pacífico y al 
Atlántico . Es además, el país con 
la economía más grande de la 
región, este concepto se refuerza 
porque mantiene un crecimiento 
económico constante superior 
al de América Latina y el Caribe, 
respaldado por una prudente 
gestión fiscal y monetaria. El 
producto interno bruto -PIB- que 
oscila entre el 3.4% y 3.5% 
es impulsado por un consumo 
privado sólido y un flujo constante 
de remesas. En esta dirección, el 
quetzal es una de las monedas más 
estables de Latinoamérica en los 
últimos 20 años, debido al ingreso 
de divisas por exportaciones y de 
las remesas que permite que el 
Banco Central tenga las mayores 
reservas de Centroamérica.
 
Entre sus principales sectores 
económicos se destaca el agro; 
principalmente la producción 
de café, azúcar, cardamomo y 
banano, siendo estos los productos 
más exportados, en la industria. 
En la manufactura los alimentos 
procesados, bebidas, químicos, 
etc. El sector de servicios que 
abarca comercio, turismo y 
telecomunicaciones representa 
una parte relevante en la 
economía guatemalteca. Además, 
es una nación que se destaca por 
las ventajas competitivas que 
posee en el marco de la inversión, 
por su cercanía los mercados 
más importantes a nivel mundial 
(nearshoring), mediante sectores 
como farmacéutica, manufactura, 
maquila y la industria de Business 
Processing Outsorcing (BPOs) 
industrias que reflejan un potencial 

Bernardo Arévalo
Presidente de la República de Guatemala

de atracción superior a USD 300 
millones adicionales de inversión 
extranjera directa.

En el marco político, el presidente 
Bernardo Arévalo, en el cargo 
desde enero de 2024, trabaja bajo 
una agenda centrada en la inversión 
social y económica, ratificando su 
postura de erradicar la corrupción, 
garantizar la eficiencia del sector 
público e impulsar el clima para 
el comercio. El gobierno también 
enfatizó su interés en atraer 
mayor inversión internacional  a 
través de reformas para reducir 

la burocracia y aligerar los 
trámites internos. Guatemala 
participa en iniciativas regionales 
buscando ser uno de los países 
más atractivos para la inversión 
extranjera: “Tenemos muy claro 
que un componente inherente 
al desarrollo económico que 
estamos intentando lograr es 
tener la capacidad de atraer los 
capitales extranjeros que nos van a 
ayudar a desarrollar la economía, 
capital extranjero sólido y estable. 
Invitamos a quienes quieran ser 
parte de esta historia de éxito, que 
vengan a trabajar con nosotros y 

a invertir en el futuro” mencionó 
el mandatario guatemalteco.

Guatemala es la joya escondida 
de Latinoamérica, destacándose 
por su enorme potencial de 
crecimiento y sus ventajas 
competitivas. Se espera que “el 
país de la eterna primavera” pueda 
alcanzar su mayor potencial para 
seguir ofreciendo al mundo un 
destino turístico y de inversión, 
convirtiéndose en un importante 
epicentro de negocios en los 
próximos años.
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El sector Finanzas en Guatemala 
es uno de los más importantes 

de la economía del país, por la 
importante entrada de remesas 
que es una gran parte del PIB.

Las aseguradoras son importantes 
para el sector en general 
conformadas por 28 compañías, 
se observa un crecimiento más 
alto de lo usual en tres rubros. 
Su penetración en el PIB va en 
permanente ascenso y se debe a 
que las aseguradoras, anualmente, 
hacen un esfuerzo comercial por 
incentivar una mayor cultura del 
uso de los seguros en Guatemala, 
entre estos destaca; el seguro 
salud (12%), vida y accidentes 
(11%) y las primas de seguros 
de automóviles y motocicletas 
que reflejan un crecimiento que 
alcanza el 14% de la gestión actual.

La empresa pionera y líder en 
este ámbito: “CFS Corredores de 

Seguros se ha distinguido por ser 
un corredor no tradicional, creando 
productos específicamente 
diseñados para diversos 
segmentos de mercado y tipos 
de clientes. Algunos ejemplos 
son: seguros de transporte 
pesado de mercaderías, seguros 
para motocicletas individuales, 
seguros para colegios, seguros 
para deportes extremos, entre 
otros” así lo confirma su director y 
fundador, Herbert Alvarizaes.

El año 2024 fue óptimo para el 
sector, se alcanzaron primas de 
más de 1.137 millones de USD con 
un crecimiento del 12%, un dato 
positivo ya que en el año 2023 se 

registró un crecimiento entre el 
6% y 8% . Uno de los desafíos para 
el sector es mejorar la educación 
financiera, la accesibilidad y la 
digitalización para la facilitación 
de contratación de servicios en 
línea “Con la implementación de 
plataformas digitales, hemos 
facilitado a nuestros clientes el 
acceso a cotizaciones, reclamos 
y estados de cuenta desde 
cualquier dispositivo. Creemos 
que este enfoque tecnológico 
será clave para el crecimiento 
futuro del mercado asegurador 
en Guatemala, ademas contamos 
con una flota propia de vehículos, 
disponibles para la atención de 
emergencias médicas, vehiculares 
o cualquier otra necesidad 
de nuestros clientes” agregó 
Alvarizaes.
 
Las aseguradoras son reguladas 
por la Superintendencia de Bancos 
de Guatemala (SIB), garantizando 
el cumplimiento de los estándares 
de solvencia y transparencia, 
además, se ha trabajado para 
adecuar esas regulaciones a 
estándares internacionales, 
mejorando la competitividad del 
sector y atrayendo potenciales 

inversionistas al sector, que se 
mantiene en crecimiento, así 
lo menciona el Sr. Alvarizaes: 
“Estamos interesados en 
formar alianzas estratégicas 
con corredores de seguros 
españoles que estén interesados 
en una relación de doble vía. 
Enviamos numerosos asegurados 
a España para atención médica, 
y consideramos que su sistema 
de salud es uno de los mejores, 
tanto por la calidad y costos. Esto 
proporciona un valor agregado a 
nuestros clientes, al ofrecerles una 
opción adicional para tratamientos 
delicados. Nos gustaría explorar 
la posibilidad de abrir una oficina 
en España para atender a nuestros 
clientes y facilitar el acceso a 
seguros para quienes viajan entre 
ambos países”.

Se espera una mayor penetración 
de este sector en Guatemala, 
resaltando las oportunidades y 
desafíos, buscando modernizar el 
mercado, para que más personas 
consideren el seguro como 
una herramienta de protección 
financiera, una inversión.

Guatemala está en la mira 

“CLAVES PARA SU 
COMPETITIVIDAD 

GLOBAL “

Herbert & José Andrés Alvarizaes
Fundador / Director

CFS CORREDORES DE SEGUROS

EMERGENCIAS LAS
24 HORAS DEL DÍA:

Daños y automóviles:
(+502)5550-7507 / (+502)4993-1995

Gastos médicos y vida:
(+502)5205-0109 / (+502)3106-7521 PBX: (+502) 2387-9999

Asesoramiento personalizado
en la elección de tu seguro.

a tu servicio.

Seguro de
Vida y Gastos Médicos

Seguro de
Vehículos

Seguro para
Empresas e Industrias

Seguro para
todo tipo de Transportes

Seguro para
Embarcaciones y Aeronaves
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Herbert Hernández
CEO

BANTRAB

Nuestro propósito
Creemos en el valor de
las personas y su trabajo;
nuestro propósito es
su bienestar y su futuro.

internacional gracias al ambiente 
financiero predecible, la estabilidad 
financiera y resiliencia del sistema 
bancario convierten atractivo al 
país para la inversión. El sistema 
bancario es robusto y regulado 
por instituciones como el Banco 
de Guatemala (Banguat) y la 
Superintendencia de Bancos 
(SIB) que garantizan solvencia y 
estabilidad.

Un país que mantiene una política 
monetaria conservadora, baja 
inflación, estabilidad en el tipo de 
cambio y niveles adecuados de 
liquidez a pesar de la pandemia 
COVID-19, así lo indica el CEO de 
Bantrab; Herbert Hernández:

“El sistema financiero 
guatemalteco es estable, sólido 
y solvente. La tecnología es 
una herramienta que debemos 
aprovechar para optimizar 
procesos, mejorar productos 
y la experiencia del cliente, así 
como para reducir costos y 
acelerar la inclusión financiera, 
en especial, para el 70% de la 
población ocupada que trabaja en 
la informalidad. De esta manera, 
contribuimos al bienestar de las 
personas, el desarrollo económico 
del país y de la banca nacional”.

Un aspecto atractivo para la 
inversión son los acuerdos 
comerciales internacionales 
que facilitan el comercio y las 
operaciones financieras, sin dejar 
de mencionar los incentivos 
fiscales en sectores estratégicos, 
reduciendo así los costos fiscales 
a quienes deseen invertir y creer 
en Guatemala.

Muchos extranjeros han asentado 
sus negocios confiando en el 
clima favorable que el país ofrece 
en el mundo empresarial. Los 
bancos guatemaltecos ofrecen 
servicios ágiles para la apertura de 

cuentas a nacionales y extranjeros 
para facilitar las transacciones 
internacionales a través de bancos 
de renombre como Bantrab: 
“El banco actualizó manuales, 
políticas y procedimientos para 
alinearlos a las mejores prácticas 
internacionales. Además, se 
promovió la actualización de 
nuestra base de accionistas; 
prueba de ello, la asistencia a la 
Asamblea General Extraordinaria 
de Accionistas tuvo un aumento 
de 1,347%, al subir de 322 
participantes en 2018 a 4,338 
en 2024” mencionó el CEO de la 
entidad bancaria.

Instituciones como Bantrab 
promueven la igualdad y la 
inclusión financiera ampliando 
su cobertura en áreas rurales, lo 
que representa una oportunidad 
para inversiones en proyectos de 
desarrollo local y sostenibilidad. 
“Tenemos un programa llamado 
Bienestar Mayor, enfocado en 
personas de más de 60 años que 
les ofrece beneficios financieros: 
préstamos con períodos de gracia 
ajustados al proceso de jubilación, 
certificados de depósito a plazo 
y cuentas de ahorro con tasas 

preferenciales, seguro con 
cobertura hasta los 100 años, 
y la inclusión laboral de estas 
personas”

El banco también apoya a 
las mujeres en su desarrollo 
financiero y empresarial “También 
tenemos el programa Mujeres 
Líderes de Bienestar, rindiendo 
tributo a las mujeres trabajadoras 
que con esfuerzo y valentía 
enfrentan los retos cotidianos y 
arropan con amor y liderazgo a 
sus hijos.  El programa cuenta con 
cinco pilares: financiero, bienestar 
integral, inclusión, comunidad y 
educación y desarrollo” agregó el 
Sr. Hernández.

La estabilidad del sistema bancario 
guatemalteco, también favoreció 
a otro referente de este ámbito 
caracterizado por su apertura a la 
digitalización, hecho que provocó 
múltiples reconocimientos 
internacionales que incrementan la 
confiabilidad de los guatemaltecos, 
como el caso de Banco Antigua. 
Jorge Brun Gerente General indicó: 
“Recientemente obtuvimos el 
reconocimiento OIKO CRÉDITO 
gracias a un proyecto lanzado en 
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Héctor Leal
CEO

CIUDAD CAYALÁ

Jorge Brun
Gerente General

BANCO DE ANTIGUA

Bernardo Vanfretti
Gerente de Negocios

BANCO DE ANTIGUA

el año 2023 llamado Mejor Casa, 
con el que incursionamos en 
vivienda progresiva con mejoras 
de infraestructura, evitando 
hacinamiento y que las personas 
obtengan mejores condiciones que 
impacten su calidad de vida”.

“Nos enfocamos en inclusión en los 
productos activos, en un producto 
crediticio y le incorporamos 
herramientas digitales, seguros 
y asistencias, ese ha sido otro de 
nuestros logros” indicó Bernardo 
Vanfretti, gerente de negocios del 
banco.

Uno delos motores más 
importantes de la  economía del 

país es el sector de la construcción, 
con un impacto significativo en el 
empleo, inversión y desarrollo.
Guatemala es uno de los más 
conservadores de la región 
para desarrollar proyectos de 
largo plazo con menores riesgos 
cambiarios y una economía 
diversificada. La demanda de 
infraestructura aumenta, abriendo 
oportunidades en construcción 
vertical como lo hace Grupo 
Cayalá, así lo mencionó su CEO, 
Hector Leal: “Nosotros al inicio 
nacimos atendiendo un mercado 
exclusivo de la ciudad y hemos 
avanzado en nuevas propuestas 
de vivienda para atraer y brindar 
mayor oferta para diferentes 
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Roberto Díaz
Presidente

CEMENTO REGIONAL

segmentos de la población. Es 
realmente satisfactorio brindar la 
oportunidad a mucha más gente 
que pueda vivir en una ciudad 
como Cayalá”.

Este sector crece a una tasa 
promedio anual entre 3% y 4%, 
con proyecciones optimistas para 
los próximos años, el 52% de la 
población es menor de 30 años, 
generando una alta demanda 
para proyectos residenciales 
y comerciales como lo ofrece 

Ciudad Cayalá : “CAYALÁ es un 
lugar muy completo que cuenta 
con 33,000 m2 de oficinas, mas 
de 1900 viviendas, 260 locales, 
3,600 parqueos, 36 restaurantes, 
12 academias y gimnasios, 7 salas 
de cine, 7 bancos, 4 centros de 
atención medica y la embajada de 
Estados Unidos. Sin duda alguna, 
Ciudad Cayalá es un proyecto 
único en la región, porque somos 
una ciudad neourbanista pensada 
en crear comunidad y se ha 
posicionado como uno de los sitios 
más visitados por quienes vienen 
a la capital a conocer, comer o 
pasar un buen momento en familia 
y amigos”.

Parte de la visión de Ciudad 
Cayalá es seguir impulsando 
el turismo: “En los próximos 
cinco años tendremos varias 
sorpresas, estamos trabajando 
en algo novedoso, facilitaremos 
la construcción de un centro  
convenciones que impulsará el 
turismo y las inversiones, y dará 

una mejor visualización del país 
al exterior. Será una construcción 
de mucho beneficio no solo para 
Cayalá, sino para Guatemala” 
finalizó el Sr. Leal.

La responsabilidad social 
es fundamental para los 
desarrolladores de proyectos 
debido al impacto en las 
comunidades, el medio ambiente 
y el desarrollo económico del país, 
Grupo Cayalá lo tiene muy claro: 
“Trabajamos en una alianza con

“UN PILAR 
ECONÓMICO EN 

CONSTANTE 
EVOLUCIÓN”
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una universidad en Suiza junto 
con la Universidad del Valle 
de Guatemala para montar un 
laboratorio y mejorar aún más 
nuestras plantas de tratamiento, 
queremos generar vida cultivando 
peces para demostrar la calidad 
del tratamiento de agua. También 
tenemos proyectos con las 
comunidades vecinas, hemos 
construido una escuela en la 
comunidad de Santa Rosita que 
alberga a mas de 400 estudiantes, 
hemos llegado a acuerdos con 
algunas universidades para 
brindar carreras técnicas. Además, 
en la comunidad Concepción Las 
Lomas, tenemos una liga de fútbol 
llamada Las Lomas-Cayalá, un 
programa que busca prevenir la 
violencia a través del deporte” 
finalizó el CEO.

La industria cementera juega un 
papel crucial en el sector de la 
construcción, Guatemala es el país 
con mayor producción de cemento 
en la región centroamericana, 
el país produce alrededor de 5 

millones de toneladas.
 
En este sentido la empresa 
“Cemento Regional” se destaca 
por la calidad de este producto, así 
lo afirma su presidente, Roberto 
Díaz Durán: “Somos una empresa 
que adquiere el clínker en los 
mercados asiáticos donde abunda 
el producto, lo traemos de Japón 
que tiene muy buena calidad y lo 
molemos en Guatemala, y en El 
Salvador. El objetivo de Cemento 
Regional es tener una fábrica con 
capacidad instalada para generar 
competencia en los mercados y 
con esto dinamizar las economías”.

Este sector es clave para el 
desarrollo de otros sectores 
económicos, las exportaciones de 

cemento generan ingresos para 
el país, fortaleciendo la balanza 
comercial: “Cemento Regional 
nació con la visión de expandirse 
en toda la región del triángulo 
norte centroamericano, no solo 
como un proyecto empresarial sino 
como una iniciativa para fomentar 
la inversión en la región mediante 
el ejemplo y con el fin de mejorar 
las condiciones para las familias 
centroamericanas” enfatizó el Sr. 
Díaz Durán.
La industria cementera ha 
adoptado tecnologías más limpias 
y procesos más sostenibles, 
aportando a la sociedad como 
lo hace Cemento Regional: “Para 

Ing. Foscolo Liano
CEO

GRUPO MURATORI

nosotros es importante ser parte 
de la comunidad y apoyarla, 
les brindamos trabajo a los 
pobladores del Puerto Quetzal, 
donde está nuestra planta de 
producción. Tenemos un plan de 
ayuda comunitaria, les damos 
alimentos a 100 familias en 
pobreza, buscando mitigar la 
inseguridad alimentaria” finalizó el 
presidente de la empresa.

La construcción de puentes 
es clave para mejorar la 
infraestructura del país y fomentar 
su desarrollo económico. Una de 
las empresas pioneras es Grupo 
Muratori: “Iniciamos en 1998 
como una empresa de servicios de 
diseño estructural y seguimiento 
de proyectos de puentes en el 

país y de otro tipo de proyectos, 
empezamos a involucrarnos en 
temas de estructuras de concreto 
postensado, que es lo que ahora 
está de boga en el mundo, y 
hemos avanzado haciendo puentes 
cada vez más largos, grandes y 
vistosos” comentó el CEO, Ing. 
Foscolo Liano.

Las nuevas carreteras y puentes 
mejoran la conectividad entre las 
distintas regiones del país, Grupo 
Muratori trabaja en un proyecto 
clave para la ciudad, así lo afirmo 
el Sr Liano: “Estamos en proceso 
de seguir construyendo más 
puentes, cómo el que tenemos 

previsto construir próximamente, 
el Puente Belice II, que será icónico 
para el país, llamará mucho la 
atención y proyectará a Guatemala 
hacia el futuro”

La construcción del Puente Belice 
II en la Ciudad de Guatemala es 
un proyecto vital para mejorar 
la conectividad y movilidad, 
esperando reducir el tráfico con 
un impacto positivo tanto a nivel 
urbano como regional: “En 2025 
tendremos la opción de hacer 
proyectos importantes. Solo el 
puente Belice II, es un proyecto 
de 200 millones de dólares y 
otros proyectos como la carretera 
Escuintla a Puerto Quetzal y otras 
carreteras que se harán en el país” 
agregó el Ceo de Grupo Muratori.

Para mejorar la calidad y 
durabilidad de las infraestructuras 
es esencial mano de obra 
cualificada, profesionales 
detrás de cada proyecto y la 
incorporación de tecnología: 
“Nuestro equipo, esta conformado 
por ingenieros apasionados, 
buscando el desarrollo del país. 
La construcción de puentes es 
mundialmente interesante, hay 
obras en Asia o Europa que son 
impresionantes, que retan a la 
naturaleza, esa es la línea de 
trabajo a la que aspiramos, crecer 
globalmente junto con la ingeniería 
del país. Somos una empresa que 
construye, queremos mejorar en 
tecnología y ser en Centroamérica 
la punta de lanza en puentes e 
ingeniería en general”.

“La construcción de puentes es clave para mejorar la 
infraestructura del país y fomentar su desarrollo económico”
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Un apartado importante es 
la participación del sector 
construcción en el PIB, este se ha 
mantenido estable, fluctuando 
entre el 4% y 5%, según la CGC 
(Cámara Guatemalteca de la 
Construcción). Por ello, varios 
desarrolladores coinciden que es 
primordial estandarizar, innovar, 
capacitar y tecnificar la mano 
de obra en Guatemala, como 
refleja Grupo E4: “Tenemos una 
asociación entre la Embajada 
Alemana y el INTECAP para 
capacitar ayudantes de albañil, 
llamada “Construyo” para crear 
mano de obra calificada. Es algo 
que debemos desarrollar todos 
los empresarios para que nuestra 
economía y nuestra construcción 
sea mejor” afirmó el director 
ejecutivo de la compañía, Nestor 
Cardona.

El nearshoring en Guatemala ha 
ganado relevancia en los últimos 
años, especialmente por su 

ubicación estratégica en América 
Central y sus ventajas en términos 
de costos de energía, laborales, 
y proximidad a mercados clave, 
Grupo E4 tiene importantes 
planes, aprovechando estos 
beneficios: “Hay expectativa 
en la construcción de bodegas, 
ofibodegas y centros de 
distribución en el Atlántico cerca 
de Puerto Barrios en donde 
trabajamos un proyecto de 
logística interesante, tomando 
en cuenta la cercanía de México, 
Estados Unidos y Canadá 
enfocándonos en la construcción” 
informó el Sr. Cardona.

El nearshoring representa una 
oportunidad significativa para 
las empresas extranjeras que 
buscan reducir costos logísticos 
y laborales, mientras aprovechan 
la proximidad geográfica y 
los acuerdos comerciales 
favorables: “Creamos una nueva 
división de productos Build to 
Suit para atender a clientes que 
aprovechan esta ventaja y desean 
crear un centro de distribución, 
una bodega o una planta 
industrial, como la que estamos 
construyendo en Santa Rosa 
con las condiciones necesarias, 
desde plomería, fabricación de 
estructuras, y la construcción 
de la obra civil. Vemos mucho 
potencial en el sector, mucha 
inversión está viniendo al país, 
nosotros podemos ser un 
servicio integral de construcción 

y que nos identifiquen como una 
empresa con valores que cuida a 
sus clientes y que les da el mejor 
servicio”.

Guatemala demuestra que 
tiene un sector de construcción 
con mayúsculo crecimiento, 
con proyectos como viviendas, 
infraestructura vial, centros 
comerciales y edificios 
industriales: “Guatemala tiene un 

potencial fuerte para aprovechar 
nearshoring, podemos crecer con 
nuestros inversionistas y crear 
alianzas importantes para llevar 
mejores condiciones a nuestra 
población. No hay mejor forma 
que crear una alianza entre lo 
privado y el Estado, aceptando 
inversión extranjera para que nos 
ayude a mejorar” finalizó el Sr. 
Nestor Cardona. 

Nestor Cardona
CEO

GRUPO  E4



Eddy Estrada
CEO

ECOLUMEN

La omnipresente fuente de 
energía que es el sol ha sido 

aprovechada desde tiempos 
antiguos. En la actualidad, 
Guatemala se encuentra en 
una posición privilegiada para 
capitalizar este recurso, con 
aproximadamente 5 kWh de 
radiación solar por metro 
cuadrado al día. Este regalo 
diario de la naturaleza presenta 
una oportunidad inigualable 
para transformar el panorama 
energético del país, promoviendo 
la sostenibilidad, tal es el caso de 
la empresa Ecolumen: “Hemos 
construido 1300 proyectos en 
el país, tenemos el 20 o 21% 
de participación de mercado, 
en el segmento de generación 
diseñamos alrededor de 400 
megavatios que esperamos 
construirlos en los próximos 
cinco años, tenemos un pipeline 
fuerte desde 2024 hasta 2030, la 
idea es poder ayudar al país para 
que tenga energía renovable y 
económica” comentó el CEO, Eddy 
Estrada.

La incorporación de la energía 
solar en Guatemala ha sido un 

proceso gradual, que ha estado 
influenciado por factores como 
la creciente demanda de energía, 
los avances tecnológicos, la 
necesidad de diversificar la 
matriz energética y las políticas 
gubernamentales favorables 
hacia las energías renovables, 
así lo indica el Sr. Eddy Estada: 
“En Guatemala desde el 2008 
se hicieron reformas a las 
normativas eléctricas y ahora el 
país es amigable con la energía 
solar, se han construido más de 
seis mil proyectos en el país” 
agregó también:
“El tema en Guatemala aún es 
nuevo, las tarifas eléctricas 
eran bajas, así que el apetito de 
inversión era poco, no como ahora 
que las tarifas son atractivas 
haciendo que los proyectos sean 
rentables”.

Guatemala exporta energía a 
otros países de Centroamérica 
a través del sistema regional de 
interconexión eléctrica debido 
a que tiene una capacidad de 
generación eléctrica superior a 
la demanda nacional: “Guatemala 
refleja crecimiento, es momento 
de sobresalir a nivel internacional, 
que los grandes inversionistas 
analicen las estadísticas 
económicas y que vean que es 

un país estable, hay muchas 
oportunidades de crecimiento 
no solo para vender energía sino 
para producir y enviar a Estados 
Unidos, México, Centroamérica o 
el Caribe” enfatizó el Sr. Estrada.

Guatemala está comprometida 
con los Objetivos de Desarrollo 

Sostenible (ODS) de la ONU, 
particularmente con el ODS 7: 
Garantizar el acceso de todos 
a la energía asequible, segura, 
sostenible y moderna a través 
de empresas cómo Ecolumen 
por ello, el Sr Estrada afirma: 
“Contribuimos al tema de ahorro 
de dióxido de carbono, ayudamos 
a la economía de hogares, 
industrias y comercios, así como 
a grandes inversionistas que han 

confiado en la empresa en la que 
impulsamos nuestros valores en 
la estructura organizacional”.
 
Las expectativas de crecimiento 
para el sector de energía solar 
en Guatemala son positivas. 
Se prevé expansión de la 
capacidad instalada, adopción 
tecnológica, mayor acceso 
a la energía solar tanto para 
grandes proyectos como para 
consumidores residenciales y 
comerciales y el aumento en la 
inversión, por lo que Ecolumen 
enfatiza su interés: “Nos interesa 
hacer alianzas con grupos de 
inversión españoles que confíen 
en nuestro país y en nuestra 
compañía para desarrollar en 
conjunto proyectos de generación 
eléctrica. Buscamos socios con 
grandes capitales que quieran 
hacer inversiones a través de 
Ecolumen” finalizó el CEO de la 
empresa.

Hoy en día, Guatemala está en 
una posición favorable para 
seguir expandiendo el uso de 
la energía solar, tanto a nivel 
de generación centralizada 
como de autoconsumo, lo que 
contribuirá significativamente 
a la diversificación de su matriz 
energética.
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“Se prevé expansión de la capacidad instalada, adopción 
tecnológica, mayor acceso a la energía solar tanto para 
grandes proyectos como para consumidores residenciales 

y comerciales”

“UN CAMINO 
HACIA LA 

SOSTENIBILIDAD 
ENERGÉTICA”
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El sector industrial representa 
aproximadamente el 30% del 

PIB del país, siendo una importante 
fuente de producción y empleo.
Fundesa (Fundación para el 
Desarrollo de Guatemala) 
promueve  el desarrollo 
económico y social del país, 
buscando fortalecer el 
sector industrial y mejorar la 
competitividad, así lo afirma 
Juan Carlos Zapata, director 
ejecutivo: “Cumpliremos 41 
años de trabajar en el país con 
diferentes gobiernos, somos 
una organización apoyada y 
financiada por el sector privado, 
con una visión de competitividad 
para mejorar la productividad del 
país”.

La industria textil de Guatemala 
es un motor de la economía del 
país, ya que representa el 14,1% 

Juan Carlos Zapata
CEO

FUNDESA

César Revenga
CEO

NEXTIL GROUP

Renato Lira
Gerente General
NEXTIL GROUP GT

de las exportaciones y el 8,9% 
del PIB nacional, Uno de los 
casos con mayor expectativa 
es la empresa española Nextil 
Group, una empresa cotizada en 
bolsa con una inversión en el país 
superior a los 22M de USD, inició 
operaciones en Guatemala en 
octubre del 2024: “El proyecto 
de NEXTIL en Guatemala tiene 
el objetivo de proyectar una 
imagen del país como productor 
de telas de alta calidad y como 
una empresa integradora y 
generadora de empleo, casi todos 
los puestos del top management 
de NEXTIL en Guatemala son 
guatemaltecos con experiencia” 

comentó César Revenga, CEO del 
Grupo Nextil.

Las empresas textiles en el 
país han adoptado prácticas 
más sostenibles, como Nextil: 
“Tenemos una planta de 
tratamiento de última tecnología 
con crecimiento a futuro, 
utilizamos maquinaria nueva 
con tecnología de punta para 
teñir con procesos innovadores, 
actualmente trabajamos en 
la optimización de recursos. 
Nuestro enfoque es ser eficientes 
para no tener ningún impacto 
en el ambiente” agregó Renato 
Lira, gerente de la empresa en 
Guatemala.

La presencia de Nextil en 
Guatemala refuerza la capacidad 
de exportación de productos 
textiles a mercados como 
Estados Unidos y Europa: 
“Ayudamos a Guatemala a ser 
un país exportador de tejido 
elástico premium; la mayoría de 
la industria textil produce tejido 
para mercados de gama media 
o baja, nosotros traemos un 
proceso textil con calidad para 

sectores como el médico para el 
cual producimos tejido especial. 
Como empresa cotizada en Bolsa, 
aportamos responsabilidad social 
corporativa y desarrollamos 
un crecimiento innovador y 
sostenible”.

“Queremos ser tractores y una 
referencia de la industria textil 
guatemalteca, para que el país se 
siga desarrollando, en el fondo 
somos los mismos, vivimos en 
distintas partes del mundo, pero 
nuestra madre, nuestro tronco 
cultural, es el mismo” enfatizó el 
Sr. Revenga.

“ INNOVACIÓN 
Y RETOS EN 

UN MERCADO 
GLOBALIZADO”
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Grupo Diveco
Martin Van Dam
Gerente General

GRUPO COBÁN

Adolfo Cruz
CEO

SUPRA RECICLAJE

Una de las industrias que 
ha mostrado resiliencia 

es la manufactura de calzado 
guatemalteco, que representa 
actualmente cerca del 1% del PIB, 
740 empresas dan representación 
a esta industria en el país y se 
generan alrededor de 70 mil 
empleos directos e indirectos, 
este rubro se a posicionado en 
mercados internacionales, como 
la empresa líder Calzado Cobán, 
así lo afirma su gerente general, 
Martín Van Dam: “Nuestra 
exportación empezó en los 
años 60s, trabajamos marcas 
establecidas. Uno de nuestros 
recientes logros fue la producción 
de 2 millones de pares de zapatos. 
Somos el mayor exportador de 
Centroamérica, el 65% de las 
ventas es para la exportación 
y el 35% para nuestras tiendas 
Calzado Cobán”. La empresa con 
más de 100 años nace en San 
Cristóbal, Alta Verapaz, siendo una 
fuente importante de empleo en 
el municipio: “La responsabilidad 

www.grupocoban.com.gt
info@grupocoban.com.gt

+100 años de excelencia 
fabricando calzado de seguridad

ZAPATO
HECHA
SEGURIDAD
LA

El aliado estratégico para las empresas que desean integrar 
prácticas sostenibles y aprovechar al máximo sus desechos, 
creando un impacto positivo en el sector de la construcción.

social empresarial es un pilar 
de la empresa, contamos con 
un programa de alimentación y 
medición de salud para niños de 
la región, asimismo, Grupo Cobán 
a través de la “Fundación Miguel 
Torrebiarte” busca fortalecer las 
competencias de los docentes 
para garantizar a los niños una 
mejor calidad educativa con 
herramientas y plataformas 
presenciales y digitales que 
fomenten tanto la innovación  
como la excelencia” agregó Van 
Dam.

La industria del reciclaje es otra 
que asume el reto por cumplir 
la agenda país en temas de 
sostenibilidad, existe un incremento 
en la promoción y transformación 
de materiales desechados en 
nuevos recursos útiles, como lo 
hace Supra Reciclaje: “Trabajamos 
con un producto innovador 
denominado MOC, (Materiales 
Orgánicos de Construcción) 
nuestro objetivo es convertirnos 

en la primera planta de reciclaje 
de este desperdicio en Guatemala 
y reducir la cantidad de basura que 
termina en los vertederos, creando 
productos de calidad y larga 
duración, demostrando que es 
posible transformar los residuos 
en oportunidades” mencionó el 
presidente de la empresa; Adolfo 
Cruz. 

En los últimos años, ha 
incrementado la conciencia 
ambiental en Guatemala, lo que 
eleva la demanda de servicios 
de reciclaje: “Supra Reciclaje en 
colaboración con CRDC Global, 
planeamos eliminar hasta 150 
toneladas de plástico al año de 
los cuerpos de agua, como el Río 
Motagua.  Además, deseamos 
colaborar con empresas españolas 
que compartan nuestra visión 
de sostenibilidad y que tengan 
experiencia en proyectos de 
reciclaje automatizado y gestión 
de residuos. Estas alianzas nos 
permitirían mejorar nuestras 

operaciones e implementar nuevas 
tecnologías en Guatemala que 
maximicen reutilizar  materiales, 
minimizando así el impacto 
ambiental” finalizó el Sr. Cruz.

Las innovaciones tecnológicas 
también son clave en la 
manufactura de camas en 
Guatemala, Grupo Diveco es 
un referente en este sector: 
“Es una empresa fundada en 
1971 por mis padres migrantes 
griegos-Creta, los Dimitrakis, 
cuando nos incorporamos los 
hijos, empezamos a ver no solo 
Guatemala sino Centroamérica, 
tenemos la marca líder de la 
región “OLYMPIA” estamos 
asociados con el Instituto Nacional 
de Bosques, tenemos programas 
de reforestación y certificaciones 
de bosques verdes” afirmó el 
presidente; Pano Dimitrakis.

¡Guatemala un país emprendedor!
Rodrigo Arenas, CEO de República 
GT garantiza que Guatemala es

Rodrigo Arenas
PRESIDENTE EDITOR

REPÚBLICA GT
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Andrée Marie Asturias Stein
Gerente General

BELCA CONO NORTE

José David Rueda
CEO

MAYALATEX S.A.

un país de emprendedores, para 
el empresario no hay duda de 
que los guatemaltecos  buscan 
oportunidades y espacios 
donde puedan desarrollar sus 
habilidades. Enfatiza que: “todos 
los guatemaltecos creen en la vida, 
libertad, propiedad y disfrutar del 
fruto de su trabajo”, acertando 
en la idea del por qué el sector 
privado es tan importante para la 
economía guatemalteca.

Guatemala tiene 7.3 millones de 
hectáreas de uso agrícola, ofrece 
diversidad, calidad y abundancia 
de materias primas durante todo 
el año, lo que la convierte en un 
lugar atractivo para la inversión, 
la investigación y el desarrollo de 
productos agroindustriales como es 
el caso de los referentes del sector; 
Foragro, que nace con el objetivo de 
ofrecer soluciones innovadoras y 
sostenibles, así lo afirma el director 
general Hugo Nufio: “Iniciamos 
ofreciendo productos cómodos al 
productor, después de 36 años, 
tenemos dos mil marcas y dos mil 
registros y productos que ofrecemos 
en toda la región en pequeños 
envases de tres y cinco gramos y 
diez CC, tratando de llegar a cada 
cultivo y bolsillo de los pequeños 
productores”.

Foragro también tiene un fuerte 
compromiso con el medio ambiente y 
el impacto social: “Foragro dejó de ser 
una empresa local y nos proyectamos 
hacia las comunidades en donde 
trabajamos en países como: Ecuador, 
Perú, Colombia, México, República 
Dominicana y en algunas Antillas 
Menores. En Guatemala queremos 
contribuir retirando plásticos de las 

‘ ‘ E N  E L  P A Í S  D E  L A  E T E R N A  P R I M A V E R A ,
U N A  E M P R E S A  S O Ñ A B A  C O N  C R E A R  U N

G L O B O  M Á G I C O .  
Q U E  N O  N E C E S I T E  H A C E R  U N  N U D O .  

H A S TA  Q U E  U N  D Í A . . .  ¡ L O  L O G R A R O N ! ’ ’  

GLOBOS

NATURAL
LÁTEX

cuencas de los ríos, lagos, y mares. 
Este proyecto será empujado por 
energía solar reduciendo cerca del 
70% del consumo eléctrico” concluyó 
el Sr. Nufio.

En Guatemala, la industria 
gastronómica de restaurantes, 
hoteles, etc. ha registrado un 
crecimiento en los últimos años, 
así como el servicio de comidas 
que creció en 22.7%, uno de los 
referentes del sector es Belca 
Foodservice, empresa dedicada a la 
distribución de productos alimenticios 
y servicios: “Somos una empresa que 
decide incursionar en el foodservice 
porque tenemos el centro del plato; 
la proteína. Viendo la necesidad de 
los restaurantes pidiendo carne, 
se decide poner una operación de 
distribución. Nosotros hacemos un 
one stop shop, tenemos todo lo que 
un operador de alimentos necesita 
y cuando hablo de operadores me 
refiero a hoteles, restaurantes, pero 
también cocinas industriales” indicó 
su gerente general, Andrée Marie 
Asturias.

La empresa se dedica a ofrecer un 
servicio rápido y de alta calidad: 

“Nuestra visión es seguir creciendo 
en esos sectores alejados donde 
se desarrolla el turismo y darles 
oportunidades a los pobladores, 
hemos incrementado nuestra fuerza 
de ventas y capacidad logística, 
subiendo el número de unidades de 
transporte, creciendo en el interior 
del pais entre el 50% y 60%”. finalizó 
la Sra. Asturias.

La industria del hule en Guatemala es 
importante para la economía del país. 
El caucho que se produce se emplea 
para la producción de latex, que para 
diciembre de 2023, alcanzó más de 
US$ 254 millones en exportación, 
Mayalatex es la empresa líder y 
vanguardista de Centroamérica: 
“Somos la única empresa 
guatemalteca integrada desde la 
cosecha de hule en las plantaciones, 
la concentración e industrialización 
de látex de campo y la fabricación y 
comercialización de globos. Esto nos 
permite gestionar los procesos y la 
calidad del producto desde el árbol 
hasta el punto de venta” indicó el Ing. 

José David Rueda, gerente general.
Además, han integrado innovaciones 
centradas en la durabilidad y la 
eficiencia “Uno de nuestros logros 
es el registro de una Patente de 
Invención de una válvula autosellante 
dentro de un cuerpo inflable, con la 
que fabricamos Globos Autosellantes 
100% de hule natural, solo lo inflas 
con aire o helio sin necesidad de 
anudar, el globo se mantiene inflado 
el mismo tiempo que haber hecho un 
nudo, y la ventaja es que lo puedes 
volver a inflar.   Estamos próximos 
a salir al mercado con esta increíble 
innovación”.

“Muchas veces las limitaciones 
y desventajas que tenemos para 
competir nos obligan a ser creativos 
y a reinventarnos. Creo en el ingenio, 
ética de trabajo y de servicio de 
las personas guatemaltecas que 
cualquier extranjero aprecia para 
vencer el desafío de industrializar 
nuestros recursos, pero solo puede 
suceder ¡si lo intentamos!”  Finalizó el 
Sr. José David Rueda.

Hugo Nufio
CEO

FORAGRO
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El sector comercial de Guatemala 
continua su expansión, 

actualmente mantiene 14 acuerdos 
comerciales  internacionales activos 
que dan a las empresas acceso a 
más de 40 países y 1500 millones 
de consumidores, incentivos fiscales 
para la inversión en zonas de libre 
comercio y zonas económicas 
públicas especiales.

El monto total de las exportaciones 
del Comercio General hasta 
septiembre del 2024 se situó en 
US$11,032.6 millones, por otro lado, 
el monto total de las importaciones 
realizadas se situó en US$24,089.2 
millones, mayor en 6.2% al 
registrado a septiembre de 2023. 
El aumento estuvo influenciado por 
la variación positiva observada en 
bienes de consumo no duraderos y 
materias primas para el sector.

En el segmento de bienes de 

Javier Lainez
Gerente General
MAGNA MOTORS

Patrick Zarzar
Director General
GRUPO UNICOMER

consumo específicamente en equipos 
electrónicos, Grupo Unicomer es 
líder y se destaca con expansión, 
modernización, y estrategias clave 
para atender mejor las necesidades 
del mercado: “Grupo UNICOMER 
nace en el 2000, somos una 
empresa salvadoreña que inició con 
la adquisición de cadenas minoristas 
de gran prestigio como La Curacao, 
de origen holandés, esto permitió 
construir una base sólida y ganar 
la confianza de los consumidores. 
Actualmente, tenemos presencia 
en más de 26 países incluyendo 
Estados Unidos, Latinoamérica y 
el Caribe. En Guatemala, tenemos 

175 tiendas con marcas como: 
La Curacao, Almacenes Tropigas, 
Ópticas La Curacao y Radio Shack” 
comentó el director general, Patrick 
Zarzar.

Entre sus principales rasgos 
diferenciales está la promoción de 
planes de financiamiento accesibles 
y la expansión de plataformas 
digitales (ventas en línea), para 
garantizar su competitividad: 
“Nos caracteriza el enfoque al 
cliente, todo lo que construimos y 
desarrollamos es alrededor de la 
experiencia del cliente, queremos 
siempre más tecnología y variedad 
para ser el destino de más opciones. 
También nos caracterizamos por 
nuestro enfoque de responsabilidad 
social y ambiental” agregó el Sr  
Zarzar.
La responsabilidad social se refleja 
en las acciones que realiza la 
empresa “Nos enfocamos en la 
educación a través del programa 
de becas “Educando” que ayuda a 
niños de escasos recursos, tenemos 
también el programa “Expandiendo 
Horizontes” que mejora la calidad de 
vida en las zonas donde operamos” 
finalizó el director general el Sr. 
Zarzar.
 
En Guatemala, el sector automotriz 
es fuerte, uno de los más importantes 
del segmento, la demanda de 
vehículos ha incrementado, por lo 
que las concesionarias ejecutan un 
agresivo plan de ventas, tal es el 
caso de una de las empresas lideres 
y referentes, Magna Motors: 

“En 2017 obtuvimos los derechos 
de distribución de HYUNDAI 
CAMIONES Y BUSES en Guatemala, 
iniciando operaciones con una sala 
de exposiciones y un taller para 
satisfacer las necesidades de los 
clientes. Somos una empresa que 
se caracteriza por la innovación, los 
coreanos depositaron su confianza 
en nosotros, permitiéndonos no 
solo estar en República Dominicana, 
sino en Jamaica y Guatemala como 
uno de nuestros mercados más 
importantes” informó Javier Lainez, 
gerente general.

Se proyecta que la venta de vehículos 
nuevos continúe aumentando, ligado 
al fortalecimiento económico del 
país, el aumento de las remesas 
y la estabilidad macroeconómica: 
“Estamos en proceso de expansión 
llamado “Plan de 18 meses” 
iniciando operaciones en Costa Rica, 
Honduras, El Salvador, Colombia, 
Bolivia, Argentina y Chile con el 
objetivo de tener presencia en 
toda América Latina, lo que nos 
permite dar empleo a más de 4 mil 
personas, con objetivo de hacerlo 
más exponencial. Con las siguientes 
aperturas en Centroamérica 
llegaremos apróximamente a más 
de 150 trabajadores” agregó el Sr. 
Lainez.

La Cámara de Comercio de Guatemala 
(CCG) compartió cifras acerca de la 
actualidad del ecosistema y la visión 
de las oportunidades en comercio 
electrónico.

Mario Porres
CEO

GUATEMALA DIGITAL

“COMPETITIVIDAD 
EN UN ENTORNO 
GLOBALIZADO”
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Wendy González
Directora General

LOS CINCO ABOGADOS

La industria de Business Process 
Outsourcing ( BPOs )  ha marcado 

la historia de la generación de empleo 
en Guatemala en los últimos 25 
años. Posterior a la pandemia, las 
empresas BPOs adoptaron una nueva 
visión estratégica, centrándose en la 
continuidad del negocio, diversificación 
de riesgos y proximidad geográfica. 
Las BPOs se han convertido en un 
socio estratégico para Guatemala y 
asi generar mayor empleo formal 
y con ello, continuar impulsando 
el desarrollo social y económico 
del país. Aproximadamente 192 
mil 500 empleos se generan de 
forma directa e indirecta. Pronto 
BPO es una empresa guatemalteca 
referente que se especializa en 
outsourcing, especialmente en 
centros de contacto: “La solución 
que ofrecemos a nuestros clientes es 
hecha a la medida, esa adaptabilidad 
nos permite atender diferentes 
industrias sin importar el tamaño. 
Vamos desde lo normal que es una 
atención al cliente para una empresa 
de servicios públicos hasta servicios 
especializados como hacer “legal 

Luis Molina
Gerente General

PRONTO BPO

work” de una firma de abogados, o 
llevar la contabilidad de una empresa 
establecida en Estados Unidos” 
mencionó  el Sr. Molina.

Pronto BPO ha demostrado un 
crecimiento significativo en la 
creación de empleo y en la expansión 
de su operación: “Iniciamos 
operaciones en el El Salvador en 
2019 y en 2021 abrimos operación 
en Honduras, actualmente contamos 
con operaciones en tres países, en los 
últimos cinco años, hemos conseguido 
la aprobación de la certificación de ISO 
9001. Uno de nuestros objetivos en 
cuanto a colaboradores, es devolver 
a la sociedad guatemalteca mejores 
personas de las que recibimos cuando 
la contratamos” agregó el CEO de 

Pronto BPO, el Sr. Molina.

Existe un acelerado crecimiento que 
refleja la economía guatemalteca en 
los diferentes sectores económicos, 
cifras alentadoras en la inversión y 
empresas multinacionales, es por 
ello que los servicios de asesoría 
legal deben tener las herramientas 
adecuadas para esta gama de 
empresas. Los Cinco Abogados es 
una firma legal especializada en 
litigios civiles, mercantiles, penales, 
administrativos, entre otros: 
“Nuestra firma legal ha estado 
presente durante los últimos 7 años, 
experimentando un crecimiento 
constante. Seguimos comprometidos 
con los avances tecnológicos y la 
adaptación a las nuevas dinámicas 
que afectan a la sociedad. Es nuestra 
responsabilidad estar a la vanguardia 
de estos cambios, para ajustarnos a 
las exigencias de nuestros clientes y 
ofrecer soluciones confiables basadas 
en nuestros sólidos y originales 
valores, ética y profesionalidad” 
comentó la directora y fundadora, 
Wendy González.

Cuentan con un equipo de abogados 
y notarios altamente capacitados, 
ofreciendo asesoría integral tanto 
a nivel nacional como internacional: 

“Lidero un equipo de profesionales 
que trabajan con valores éticos y 
morales, esenciales para consolidar 
la confianza de clientes de prestigio 
a nivel nacional e internacional, 
estableciendo alianzas estratégicas 
con firmas legales internacionales, 
ampliando nuestra capacidad de 
cobertura en Centroamérica y 
Colombia” agregó que estos años 
han sido un reto con resultados 
satisfactorios: “Alcanzar nuestros 
objetivos no ha sido fácil, hemos 
superado nuestras propias 
expectativas en un corto periodo 
de tiempo” concluyó la licenciada 
González.

“El Economista no se hace responsable de la opinión ni de los contenidos de este suplemento, siendo IGM INVESTMENT el único responsable de los mismos” COMERCIO 12
IGM Investments Suplemento Independiente para  El Economista.

El comercio electrónico aumenta, 
impulsado por la digitalización, la 
conectividad y la preferencia por 
compras en línea, consolidándose 
como una alternativa clave como 
Guatemala Digital: “Diseñamos 
un sistema de importación de 
mercadería en tiempo real, que 
permite facturar localmente los 
productos. Manejamos un modelo 
híbrido de negocios; Cross border y 
el modelo tradicional de inventario, 
importando cualquier tipo de 
mercadería, ofreciendo muchas 
formas de pago y hasta pago contra 
entrega que es una necesidad 
latente” afirmó el CEO, Mario Porres.
 

Guatemala Digital registra un 
crecimiento impresionante, con más 
de 200,000 suscriptores y un millón 
de visitas mensuales: 

“Somos los vendedores de lo que 
no se encuentra en Guatemala, 
tenemos un universo de productos, 
trabajamos en procesos logísticos 
para enviar productos de 
vendedores que se suscriban a 
nuestra plataforma, quienes podrán 
enviarla hasta la puerta de la casa 
del comprador en Estados Unidos 
y podría hacerse con España” 
concluyó el Sr. Porres.

“OPORTUNIDADES 
Y DESAFÍOS”
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Michael Erichsen
Presidente

LUMINOVA PHARMA GROUP

El sector salud en Guatemala 
presenta avances importantes 

como la cobertura de servicios 
esenciales, la innovación 
tecnológica y el fortalecimiento 
de iniciativas públicas y privadas, 
además de ser uno de los 
sectores con mayor volumen de 
exportación sobre todo a Europa.

En la industria farmacéutica 
se han adoptado tecnologías 
avanzadas que transforman 
y fortalecen los servicios 
de salud, como Luminova, 
laboratorio líder con 64 años de 
experiencia, el presidente, Michael 
Erichsen afirmó: “Estamos 
en el top 10 de laboratorios 
internacionales y multilatinos 
a nivel de Centroamérica, con 
un crecimiento sostenido y en 
recetas médicas, somos el cuarto 
laboratorio más recetado en 
Centroamérica” .

Guatemala se destaca por las 
exportaciones de productos 
farmacéuticos, con un crecimiento 
anual del 7%: “El crecimiento que 
esperamos en Centroamérica es 
de 12% a 14% un poco más del 
crecimiento del mercado y siendo 
el mismo por unidades y no por 
precio” agregó Erichsen.

Las exportaciones del país 
son a más de 35 mercados 
internacionales, gracias a 
iniciativas como “Export Pharma 
to USA”, que facilita la adecuación 
de productos a normativas 
internacionales: “Adquirimos un 

laboratorio en Reus; Barcelona, 
queremos desarrollar productos 
de alta tecnología y distribuirlos 
en LATAM, estamos en análisis de 
certificación de algunas áreas de 
la planta, con énfasis en la gama 
de antibióticos, para exportarlos 
a Europa” destacó el presidente 
Erichsen.

Este sector se caracteriza por 
su adaptación a las necesidades 
de la población, especialmente 
en medicamentos accesibles 
genéricos y de marca, el Sr. 
Erichsen comentó sobre sus 
recientes logros: “Lanzamos 
Flamydol, un diclofenaco potásico 
de liberación prolongada. Somos 
los únicos en Centroamérica en 
hacer pellets o micro gránulos, 
también desarrollamos un 
producto contra la anemia, con 
un laboratorio en Utah, un hierro 
aminoquelado que cura seis veces 
más rápido que el sulfato ferroso, 
el hierro normal”.

Este sector genera empleos 
directos e indirectos significativos 
fomentando la innovación 

tecnológica e investigación, 
contribuyendo al desarrollo 
económico del país y al acceso a 
medicamentos de calidad.

Muchas farmacéuticas 
implementan programas en 
comunidades vulnerables, para 
ayudar a reducir la brecha de 
acceso a la atención médica: 
“Apoyamos a la Fundación Aldo 
Castañeda con diez operaciones 
anuales para niños con problemas 
congénitos del corazón, también 
apoyamos económicamente a 
HELPS, de Estados Unidos, que 
vienen a Guatemala a atender 
niños de escasos recursos” 
agregó Erichsen.

La industria farmacéutica 
en Guatemala representa un 
impacto económico y social 
positivo, destacándose por 
su capacidad de adaptarse a 
tendencias globales, fortalecer 
exportaciones y colaborar en el 
acceso a tratamientos médicos, 
impulsando el bienestar de la 
población y la competitividad 
regional.

“UNA MIRADA 
AL ACCESO Y LA 

CALIDAD”



“El Economista no se hace responsable de la opinión ni de los contenidos de este suplemento, siendo IGM INVESTMENTS el único responsable de los mismos” SALUD 14
IGM Investments Suplemento Independiente para  El Economista.

Dr. Mark Cohen Todd
Director

CENTRO MÉDICO

Aportar capital a la investigación 
farmacéutica en Guatemala 
es ventajoso para inversores 
locales y extranjeros: “Invertir 
en Guatemala es buena opción 
y la industria farmacéutica 
sigue creciendo, cada vez hay 
más población y nuestros 
hábitos cambian, por lo que 
necesitamos innovar en 

medicamentos especializados y 
en los de nutrición. Invito a los 
inversionistas a venir, es un buen 
país para invertir” finalizó el líder 
de Luminova.

Las farmacéuticas y las empresas 
distribuidoras de equipo médico 
tienen una relación estratégica y 
complementaria en búsqueda de 
mejorar la salud, cómo lo hace 
Unionexport, su gerente general, 
Andres Schellengberg lo afirma: 
“Con la nutrición parenteral 
logramos reducir los índices de 
mortalidad en niños que nacen 
con bajo peso, pacientes de 22 

semanas se han recuperado, 
gracias a la tecnología y a 
los médicos, nosotros somos 
un pequeño eslabón de este 
proceso”.

Las distribuidoras de equipo 
médico proporcionan las 
herramientas necesarias para 
la administración y aplicación 
de tratamientos, como jeringas, 
dispositivos de diagnóstico y 
tecnología hospitalaria: “Nos 
enfocamos en ser proveedores 
integrales, somos la única 
compañía que, con una sola marca, 
una sola calidad, un solo estándar 
somos capaces de abastecer a 
los hospitales desde una jeringa 
hasta un stent vascular o un 
equipo robótico para neurología” 
informó Schellengberg.

Las empresas distribuidoras 

facilitan que los productos 
farmacéuticos lleguen de manera 
eficiente a hospitales y clínicas 
utilizando su red logística: 
“Esperamos ser los proveedores 
más importantes, ser aliados, 
socios de negocios, partners, 
de cada una de las instituciones 
y ser ese proveedor especial 
que los acompañe y lo primero 
que piensen es en Unionexport” 
agregó el Sr. Schellengberg.

Las empresas farmacéuticas y 
las distribuidoras trabajan juntas 
para garantizar que los productos 
cumplan con las normativas 

locales e internacionales, 
asegurando calidad y seguridad en 
su uso: “Trabajamos en compartir 
experiencias y unir médicos de 
diferentes áreas del país y de 
hospitales para que intercambien 
opiniones y los capacitamos para 
el uso de nuestros productos” 
finalizó el gerente general de 
Unionexport.

Los hospitales privados en 
Guatemala desempeñan un papel 
crucial brindando atención médica 
de calidad. Se destacan por su 
infraestructura moderna, equipos 
de última tecnología y personal 
especializado como el reconocido 
Centro Médico: “Somos el primer 
hospital de especialidades 
en Guatemala con 76 años de 
trayectoria, pioneros en avances 
tecnológicos y atención médica, 
así como en la realización de 
cirugías cardiovasculares como 
el bypass coronario y recambios 
valvulares con tecnología que 
permite ser mínimamente 
invasivos, llevamos casi 30 casos 
en el último año” comentó el 
director, Dr. Mark Cohen Todd. 
Estos hospitales con equipos 

internacionales ofrecen atención 
personalizada y tiempos de 
espera más cortos, siendo una 
excelente opción para muchos 
guatemaltecos y extranjeros: 
“El segmento de salud privada 
en Guatemala tiene acceso a 
procedimientos y tratamientos 
de vanguardia. Estamos 
actualizados con la mayoría de 
innovaciones similares a Estados 
Unidos u otros países de primer 
nivel, pero con acceso a una 
atención pronta y a precios más 
bajos que en estos hospitales en 
el extranjero” afirmó el Dr. Cohen

El tratamiento de la salud 
mental en hospitales privados 
ha ganado relevancia y atención 
especializada, Centro Médico 
ofrece estos servicios a sus 
pacientes, como lo indica el 
Dr. Cohen: “Somos el único 

centro donde apoyamos 
psicológicamente a nuestros 
pacientes y familiares. Este 
programa es destinado a pacientes 
que estuvieron en intensivo y 
que experimentan trastorno de 
estrés postraumático, también 
se les brinda apoyo para tratar 
procesos de duelo, la aceptación 
de enfermedades crónicas y como 
vivir con esos diagnósticos”.
 
El sector salud en Guatemala 
avanza con servicios privados 
destacados, innovación 
tecnológica y mayor acceso 
para los ciudadanos, inversiones 
sostenibles, programas 
educativos, infraestructura 
moderna y alianzas estratégicas 
nacionales.

Andrés Schellenberg
Gerente General
UNIONEXPORT S.A.

“Las empresas farmacéuticas y las distribuidoras trabajan 
juntas para garantizar que los productos cumplan con las 

normativas locales e internacionales”
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Dr. Eduardo Suger Cofiño
Rector

UNIVERSIDAD GALILEO

Lcdo. Jean Paul Suger
Vice Rector

UNIVERSIDAD GALILEO

Abel Cruz
Vice Rector Administrativo

UNIVERSIDAD MESOAMERICANA

En Guatemala existen avances  
y logros destacables en 

educación, que demuestran el 
potencial para mejorar este 
sector, las tasas de matrícula 
primaria superan el 90%, la 
mayoría de los niños se educa en 
esta etapa fundamental.

La educación superior está 
compuesta por diversas 
instituciones privadas y una 
pública, que ofrecen variedad 
de programas académicos 
que se adaptan a los gustos y 
necesidades de los estudiantes, 
como Universidad Galileo, 
el rector, Dr. Eduardo Suger 
resaltó: “Además de carreras 
específicas de salud, ofrecemos 
formación en tecnología médica 
con la Maestría en Ingeniería 
Biomédica, siendo pioneros en 
el país con esta especialización. 
Nuestra propuesta educativa 
es completamente diferente a 
la tradicional, impulsada por el 
lema: “Educar es cambiar visiones 
y transformar vidas”.

Universidades privadas lideran 
en programas internacionales, 
algunos en colaboración con 
instituciones de Europa y América 
del Norte, lo que permite dobles 
titulaciones, programas de 
intercambio y acceso a redes de 
investigación globales.

“Siempre me interesó la 
física matemática, estudié 
donde estudió Einstein, soy 
guatemalteco de origen, pero 
también tengo ciudadanía suiza. 
Me apasiona la matemática, 

así lo indica el vicerrector, Abel 
Cruz: “Formamos parte de 
IUS, International Universities 
Salesianas, tenemos formación 
católica salesiana y equipos 
denominados “pastorales” 

para hacer obra social con 
jornadas de salud para 

jóvenes y niños de 
escasos recursos”

El objetivo de 
este modelo 
es formar 
c i u d a d a n o s 

comprometidos 
con su 

c o m u n i d a d , 
capaces de contribuir 

de manera positiva a la 
sociedad: “En España la obra 

salesiana es fuerte, el rector 
visitó la Universidad de Santiago 
de Compostela, ya que hay 
interés de formar una alianza” 
agregó el vicerrector, Cruz.

En estas instituciones, se prioriza 
el acompañamiento cercano de 
educadores, creando ambientes 
donde los estudiantes puedan 
aprender en un clima de confianza 
y respeto mutuo. Además, 
muchas universidades privadas 
ofrecen programas de becas 
basados en mérito académico, 
liderazgo y necesidad económica, 
facilitando el acceso a estudiantes 
de bajos ingresos.

geometría, física y otras ciencias 
numéricas, por ello, me propuse 
llevar la docencia a otro nivel y 
fundar una de las instituciones de 
educación superior privadas más 
importantes del país” comentó 
el rector con más de 40 años de 
experiencia en educación.

Las universidades promueven el 
uso de herramientas digitales y 
la educación a distancia, como 
Universidad Galileo: “Sabíamos 
que la educación virtual sería 
importante, participamos en 
proyectos en Estados Unidos 
y Europa, nuestros docentes 
vivieron la mejor experiencia 
con diferentes metodologías y 
tendencias. Formamos parte de 
edX, un proyecto de educación en 

línea liderado por la Universidad 
de Harvard y el Instituto 
Tecnológico de Massachussets 
(MIT)” mencionó Jean Paul Suger, 
Vicerrector.

El principal reto de la educación 
superior es la cobertura, sin 
embargo, se han tomado algunas 
medidas, el Dr. Suger mencionó: 
“Realizamos un convenio con el 
Colegio Impacto MAIA de Sololá, 
para otorgar becas y transformar 
la educación en comunidades 
rurales de Guatemala. Queremos 

ampliar las oportunidades 
académicas para los jóvenes de 
ese departamento, brindándoles 
acceso a educación universitaria”.

Las universidades privadas 
tienen un papel crucial para 
expandir la educación, 
o f r e c i e n d o 
p r o g r a m a s 
técnicos, de 
l i c e n c i a t u r a 
y maestrías. 
E s t o s 
programas, en 
muchos casos, 
están diseñados 
en colaboración 
con universidades 
e x t r a n j e r a s , 
brindando acceso 
a redes académicas 
internacionales.
“En mis 22 años en Galileo, mis 
logros han sido la creación del 
Departamento de Promoción 
y Bienestar Estudiantil, el 
Departamento de Imagen 
Corporativa y mostrar mi mayor 
esfuerzo en todo reto que se 
me ha asignado” mencionó el 
vicerrector, Jean Paul Suger.

La formación salesiana es un 
enfoque educativo inspirado en 
principios y valores promovidos 
por San Juan Bosco, fundador de 
la Congregación Salesiana. Este 
modelo es implementado por 
la Universidad Mesoamericana, 

“El objetivo de este modelo es formar ciudadanos 
comprometidos con su comunidad”

“CLAVE PARA 
EL FUTURO DE 
GUATEMALA” 
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Conoce nuestras
MAESTRÍAS Y
DOCTORADOS
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