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ESPANA NECESITA IMPULSAR
LAS CENTRALES DE BOMBEO
HIDROELECTRICO

Uno de los problemas es la falta de un esquema de remuneracién
especifico para estas instalaciones de almacenamiento

MARIA SICILIA, PDTE. DE LA EUROPEAN HYDROGEN BACKBONE
“EL VECTOR QUE NOS PUEDE
LLEVAR A LAS CERO EMISIONES
NETAS ES EL HIDROGENO"
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aelec y Repsol recurren ante la Audiencia Nacional la Orden que aprueba los modelos
de declaracion y pago anticipado de la nueva tasa a las energéticas y a la banca.
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El gas natural sera
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“El vector que nos puede lle-

var a las cero emisiones ne-
tas es el hidrégeno”.
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bombeos permite
almacenar energia
renovable y reducir las
pérdidas de electricidad

El bombeo necesita un apoyo claroy
menos problemas administrativos

bombeo del Plan Nacional Integrado de Energia y Clima. Nuestro pais dis-

pone, actualmente, de 3.331 MW de potencia instalada de bombeo puro,
con el objetivo de alcanzar los 6.831 MW en 2030, un objetivo que parece muy
alejado en estos momentos por la falta de autorizaciones administrativas a es-
tas plantas y de un esquema retributivo adecuado. Su cumplimiento supondria
la creacion de mas de 10.000 empleos directos, asi como una inversion previs-
ta de unos 5.300 millones y facilitaria una mayor capacidad de almacenamien-
to de energia y unas menores pérdidas de energia renovable (sélo este pasado
mes de enero los vertidos de energia limpia han registrado un aumento de mas
del 10% en nuestro pafs).

E spafia lleva un enorme retraso en la puesta en marcha de las centrales de

Los proyectos presentados hasta la fecha tienen una capacidad de turbinacion
que supera ampliamente el doble de los planificados, por lo que desde el sector
entienden que el nuevo PNIEC (actualmente en revision) de-
berfa ampliar con creces el objetivo actual y reducir la gran

| - .
barrera actual: la obtencion de permisos.

La instalacion de

Practicamente todas las comunidades auténomas cuentan
con ubicaciones con potencial para desarrollar proyectos
de bombeo hidroeléctrico. Entre las empresas mas activas
estan Atalaya Generacion, Magtel, Iberdrola, Capital Energy
o Repsol, por citar solo algunas, con proyectos en Galicia,
Aragon, Castilla'y Ledn, Andalucia, Comunidad de Madrid,
etc., asf como diversos promotores que han mencionado
publicamente desarrollos en Extremadura, C. Valenciana,
| Cantabria y Pafs Vasco.

Desde la Asociacion Espafiola de Almacenamiento de Ener-
gia (ASEALEN) denuncian la situacién de bloqueo a la que el Ministerio de Tran-
sicién Ecoldgica estd sometiendo a este tipo de infraestructuras por su falta de
acceso a la red eléctrica al ser consideradas Unicamente como generadoras, y
piden un cambio urgente en la definicion legislativa.

Desde ASEALEN recuerdan que el tiempo necesario para el desarrollo y cons-
truccion de proyectos de almacenamiento mediante bombeo hidroeléctrico es
de un minimo de tres afios para proyectos de ampliacion en instalaciones exis-
tentes y de diez afios para grandes bombeos desarrollados desde cero. Tenien-
do en cuenta que, dificilmente, se va a disponer en 2030 de la potencia que re-
coge la actual version del PNIEC, y aunque los modelos o la planificacion digan
gue se necesita mas capacidad, para poder conseguirlo, serd necesario resolver
previamente los problemas administrativos y de falta de apoyo a la remunera-
cion de este tipo de centrales que se amortizan a muy largo plazo.

EL ILUMINADO

Kadri Simson
Comisaria de Energia
de la Unién Europea

La comisaria de Energia
de la Unién Europea, Ka-
dri Simson, se prepara
para lanzar la reforma
del mercado mayorista
de electricidad el proxi-
mo 14 de marzo. Para
ello ha llevado a cabo
una amplia consulta pu-
blica para conocer las
opiniones de todos.

EL APAGON

Vladimir Putin

Presidente de Rusia

El presidente de Rusia,
Vladimir Putin, ha vuel-
to a esgrimir la amena-
za nuclear para tratar
de esconder los proble-
mas que esta sufriendo
por las sanciones inter-
nacionales. Pese a todo,
Europa todavia recibe
gas ruso pero que tien-
de a acabarse.
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Evento:
Cursos: Energfa y Clima, Tecnologias,
Politicas y Regulacion.

Organiza:
Club Espafiol de la Energia.

Lugar:
Online.

Contacto:
https://www.enerclub.es
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Evento:
World Maritime Week

Organiza:
Bilbao Exhibition Centre (BEC).

Lugar:
Bilbao Exhibition Centre (BEC). Bilbao.

Contacto:
https://www.bilbaoexhibitioncentre.com
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Evento:
Expofimer 2023.

Organiza:
Aemer.

Lugar:
Feria de Zaragoza.

Contacto:

https://www.feriazaragoza.es/expofim
er-2023

A

Evento:
eMobility Expo & World Congress 2023.

Organiza:
Nebext (Next Business Exhibitions).

Lugar:
Feria Valencia.

Contacto:

https://www.emobilityworldcongress.
com
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Evento:
SolarPower Summit 2023.

Organiza:
Solar Power Europe.

Lugar:
Bruselas (Bélgica).

Contacto:
https://www.solarpowersummit.org

s

Evento:

Curso: Derecho de la competencia y
energia.

Organiza:

Club Espafiol de la Energia.

Lugar:
Presencial y Online.

Contacto:
https://www.enerclub.es
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Las energeticas, en pie de guerra
contra el Gobierno por el impuestazo

La patronal de las eléctricas (aeléc) y la energética Repsol han interpuesto sendos recursos ante la
Audiencia Nacional contra la Orden Ministerial por la que se aprueban los modelos de declaracién
y pago anticipado del nuevo gravamen a las companias energéticas y al sector de la banca.

Concha Raso / Eva Garcia.
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as compafiias energéticas espafolas afecta-

das por el impuesto temporal que el Gobier-

no aprob¢ a finales de diciembre del pasado
afio y que grava con un 1,2% las ventas de eléctri-
cas, petroleras y gasistas con ingresos superiores
a 1.000 millones de euros anuales en 2019, empie-
zan a rebelarse.

Cuatro dias antes de que venciera el plazo para el
ingreso del primer pago a cuenta del impuesto (20
de febrero), la Asociacion de Empresas de Energia
Eléctrica (aeléc) -de la que forman parte Iberdrola,
Endesa y EDP-, anunciaba su decision de interpo-
ner un recurso contencioso-administrativo ante la
Audiencia Nacional contra la Orden HFP/94/2023,
de 2 de febrero, por la que se aprueban los mode-
los de declaracion y pago anticipado del nuevo gra-
vamen a las compafifas energéticas (y también a la
banca), a la vez que sefialaba el caracter “discrimi-
natorio e injustificado” de dicho gravamen.

A este respecto, la asociacion explica en un comu-
nicado que, a diferencia de lo que ha hecho el Go-
bierno espafol, el impuesto establecido por la Union
Europea no incluye a las eléctricas (solo a gasistas
y petroleras) y grava los beneficios de las empre-
sas, no los ingresos. aeléc afea al Gobierno de Pe-
dro Sanchez que solo haya elegido para el pago de
la tasa a un numero determinado de empresas eléc-
tricas, mientras que otras han quedado eximidas; a
la vez que califica la medida de “incoherencia fis-
cal’, afirmando que la nueva tasa grava ingresos
que ya estaban topados y regulados por la Adminis-
tracion Publica en 67€/MWh, gravando incluso con-
ceptos que el Gobierno factura a través del sector
eléctrico.

La patronal del gas también se ha pronunciado. En
declaraciones a elEconomista Energia, Sedigas con-
firma "no tener prevista ninguna accion juridica con-
tra el impuesto como asociacion, sin perjuicio de lo
que a titulo particular puedan realizar nuestros aso-
ciados en defensa de sus legitimos intereses”. Su
valoracion sobre la medida no ha cambiado respec-
to de lo expresado cuando se inicié su tramitacion
parlamentaria. A este respecto, consideran la me-
dida “desproporcionada y discriminatoria” al haber
optado por una via “que no grava los beneficios si-
no los ingresos, alejandose del modelo y espiritu ex-
presado por Bruselas”.

Por su parte, la Asociacion Espafiola de Operadores
de Productos Petroliferos (AOP) muestra su preo-
cupacion por que los 16.500 millones de euros de
inversion prevista para desarrollar ecocombustibles,
hidrégeno verde y captura y almacenamiento de
CO2 en los proximos afios, “puedan verse compro-
metidos por el gravamen, colocando a nuestras com-
pafifas en una clara desventaja competitiva, porque
a quien se penaliza es a las empresas que produ-
cen en Espafa”.
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Repsol también recurre la Orden

Repsol, uno de los socios que conforman la patro-
nal de las petroleras, ha sido la primera empresa
energética en interponer, de manera particular, un
recurso ante la Audiencia Nacional contra la Orden
Ministerial, en el que pide suspender la norma de
forma cautelar debido al ajustado plazo para abo-
nar la primera parte del gravamen. Una peticion que,
finalmente, ha sido rechazada.

Actualidad
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Josu Jon Imaz, consejero delegado de Repsol. eE

La Audiencia Nacional argumenta que la suspen-
sién de la Orden "ocasionarfa un grave perjuicio al
interés general” y “se estaria paralizando la aplica-
cién de una Ley que tiene una justificacion detalla-
da en su exposicion de motivos”.

Asimismo, sefiala que rechazar la suspension cau-
telar de la Orden “no supone un perjuicio irrepara-
ble para las compafiias afectadas” porque, en caso
de estimarse finalmente el recurso, se trataria de
una situacion “perfectamente reversible mediante
la devolucién de lo pagado mas el abono de los in-
tereses preceptivos”.

Precisamente Repsol, junto con Naturgy, son las
Unicas compafifas energéticas que, hasta el mo-
mento (fecha de cierre de la edicién), han desvela-
do el impacto que les va a provocar el nuevo grava-
men y que, en conjunto, suma 750 millones de eu-
ros. Coincidiendo con la presentacion de resultados
anuales de ambas compafiias, Repsol cifra en unos
450 millones la cuantia que tendra que pagar este
afio, mientras que Naturgy calcula que seran unos
300 millones.

Endesa, por su parte, cuyos resultados anuales pre-
senta mafana, 24 de febrero, considera que “una
subida impositiva, y solo a las grandes eléctricas,
no puede ser la herramienta para facilitar el proce-
so de transicion energética’. La compafifa sigue de-
fendiendo que no tiene beneficios extraordinarios,
ala vez que afirma que el 100% de su produccién

esperada de 2022, el 90% de la correspondiente a
2023y el 46% de la que generard en 2024, la tiene
vendida a 65 €/MWh, “un precio que cumple con la
regulacion gubernamental en esta materia, que mar-
ca un limite de 67 €/MWh".

Error en la Ley

Sin embargo, el gravamen a bancos y energéticas
podria dar un giro inesperado. El error que los ex-
pertos han detectado en la Ley 38/2022, de 27 de

Es la suma de las cantidades
7 50 M € que tendran que pagar Repsol y

Naturgy por el impuesto este aino

diciembre, que regula la tasa temporal a las energé-
ticas (y también a la banca), podria traer consigo
una cascada de litigios.

La explicacién radica en el hecho de que la citada
Ley no recoge la obligacion de autoliquidacion den-
tro de la propia normativa y utilizé una norma in-
ferior, la de Orden Ministerial, para regular la auto-
liquidacion del gravamen a las entidades banca-
riasy a las energéticas. Los expertos sefialan que
los tribunales podrian llegar a tumbar la obligacion
de liquidacion por este descuido en la concepcion
de la tasa.
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Biomasa

Magnon transformo 1,6 Mt de biomasa en energia renovable en 2022

Magnon Green Energy valorizé, en 2022, mas de 1,6
millones de toneladas de biomasa. Gracias a este
material vegetal, logré cubrir las necesidades ener-
géticas de mas de un millén de personas en Espa-
fia con energia renovable. La compafiia movilizé es-
tos restos vegetales, que se distribuyeron principal-
mente en el medio rural cercano a sus plantas, en
las comunidades auténomas de Andalucia, Casti-
lla-La Mancha y Extremadura. La biomasa valoriza-

da por Magnon puede ser de origen agricola, fores-
tal o industrial. Concretamente, el porcentaje de va-
lorizacion de la biomasa de origen agricola crece
cada afio, con un aumento del 10% respecto a 2021.
Por su parte, la biomasa forestal supuso més de un
30% en todo 2022, mientras que la materia proce-
dente de la industria transformadora, aporté en tor-
no al 15% de la biomasa total gestionada por Mag-
non el pasado afio.

Fotovoltaica

Grupo Nexwell vende 619 MW fotovoltaicos a China Three Gorges Spain

e,

El Gobierno espafiol ha aprobado la venta, por par-
te de Nexwell Power e Ibox Energy (ambas compa-
fifas del Grupo Nexwell), de 619 MW de activos fo-
tovoltaicos a China Three Gorges Spain (CTGS). El
cierre de esta transaccion permite a las empresas
comenzar a cooperar en otras areas de actividad,
como la hibridacién y optimizacién de activos, al-
macenamiento de energia, nuevas tecnologias, asi
como la evaluacion de oportunidades de inversién

conjunta. Los activos fotovoltaicos vendidos a CTGS
incluyen, en una primera fase, los proyectos opera-
tivos de Posadas (Cérdoba) de 50 MW, Manzana-
res (Ciudad Real) de 89 MW, y una cartera de 52 MW
ubicada en las provincias de Badajoz, Sevilla'y Ciu-
dad Real, que comenzara a generar energia en los
proximos meses. El resto de proyectos, hasta com-
pletar los 619 MW, estan ubicados en Andalucia,
Castilla-La Mancha, Valencia y Extremadura.

Empresas

RIC Energy ha entrado en el mercado italiano con
la compra de siete proyectos fotovoltaicos que su-
man 10 MWp de capacidad en la region del Lazio.
Los proyectos, sujetos a tramitacion a través de la
Procedura Abilitativa Semplificata -o Procedimien-
to Administrativo Simplificado en espafol- (PAS),
se encuentran en avanzado estado de desarrollo y
se prevé que lleguen a Ready to Build entre abril y
septiembre de este afio. Las plantas ya han obteni-

do el PAS por parte de las autoridades locales y no
estan sujetos a VIA, el equivalente italiano a la de-
claracion de impacto ambiental que otorgan las au-
toridades espafiolas para certificar la idoneidad del
proyecto desde el punto de vista medioambiental.
Con esta adquisicion, RIC Energy expande su pre-
sencia en Europa mas alla de Espafia, donde desa-
rrolla mas de 5.000 MW de proyectos FV, asi como
de hidrégeno verde, almacenamiento y biogas.

Proyecto

Gransolar construye una nueva planta fotovoltaica en Portugal

GRS, la constructora EPC de Grupo Gransolar, vuel-
ve a acometer un proyecto en Portugal con la cons-
truccién de una planta fotovoltaica en Penamacor,
region de Castelo Branco, para el inversor y gestor
de activos aleman KGAL. Se trata de una planta de
82 MW que generara mas de 150.000 MWh anua-
les de energia limpia para la zona. Penamacor con-
tard con mas de 124.000 modulos bifaciales de gran
tamafo que estaran optimizados gracias a los se-

guidores solares Monoline+ 2P fabricados por PV
Hardware. El proyecto, disefiado por Ingenia Solar
Energy (ISE), ocupara una superficie superior a 140
hectareas. El proyecto tiene un ambicioso plazo de
construccion, gue comenzé el 18 de enero de 2023.
Esté previsto que la planta entre en funcionamien-
to en 2024. La compafiia espafiola asumird, poste-
riormente, las labores de operacién y mantenimien-
to de la planta al menos durante dos afios.
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Proyectos

Iberdrola firma un préstamo de 150 millones para proyectos en Italia

El Banco Europeo de Inversiones (BEI) e Iberdrola
han firmado un nuevo acuerdo para acelerar la tran-
sicion energética de Italia mediante el desarrollo de
nuevas plantas de energia renovable. El Banco de
la UE ha concedido un préstamo verde de 150 mi-
llones de euros para la construccion de una carte-
ra de proyectos edlicos y fotovoltaicos con una ca-
pacidad total de unos 400 MW. Estas nuevas insta-
laciones produciran energia verde y competitiva

equivalente al consumo medio de hasta 260.000
hogares. Los proyectos supondran una inversion to-
tal de mas de 300 millones. El BEI financiara plan-
tas pequefas y medianas, solares fotovoltaicas y
edlicas y sus instalaciones de conexion. La finan-
ciacion también incluird infraestructuras auxiliares.
En su conjunto, las nuevas infraestructuras crearan
empleos de, aproximadamente, 600 personas al afio
durante la fase de construccion.

Edlica

Vestas presenta una solucion circular para el reciclaje de palas edlicas

Vestas ha presentado una nueva solucion que per-
mite el reciclaje de palas edlicas fabricadas con re-
sina epoxi, sin necesidad de cambiar el disefio o la
composicion de los materiales que forman la pala.
Combinando una tecnologia quimica recientemen-
te descubierta dentro del proyecto CETEC y la cola-
boracion establecida con Olin y Stena Recycling, la
solucion se puede aplicar a palas actualmente en
operacion. Esto eliminard la necesidad de redisefar

las palas o desecharlas en vertederos cuando se
desmantelen. Una vez madura, la nueva solucion
ofrecerd a Vestas la oportunidad de fabricar nuevas
palas con material reutilizado. En el futuro, la nue-
va solucion también permitira convertir los materia-
les compuestos con epoxi en una fuente de mate-
rias primas para una economia circular mas amplia,
que potencialmente abarque industrias mas alla de
la energia edlica.

Mercado

Factorenergia, cada vez mas cerca de entrar en el mercado serbio

Factorenergia esta avanzando en las negociacio-
nes con las autoridades de Serbia para entrar en es-
te mercado y consolidar la estrategia de expansion
internacional de la compafiia. El pasado 1 de febre-
ro, una delegacion de Factorenergia encabezada por
su fundador y CEO, Emilio Rousaud, se desplazo a
Belgrado para reunirse con el ministro de Economia
serbio, Rade Basta, y valorar las oportunidades de
inversion y de negocio en el pais. Desde que Serbia

obtuvo la concesion como palis candidato a miem-
bro de la UE, se ha convertido en un atractivo des-
tino empresarial para las compafiias que desean ex-
pandirse en nuevos mercados, entre las que se en-
cuentra Factorenergia. La posible entrada de la co-
mercializadora en Serbia formara parte del proceso
de internacionalizacién de la compafiia, tras su ex-
pansion en México (2017), Portugal (2019), Bulga-
ria (2021) y Chile (2022).

Adquisicién

BayWa r.e. adquiere el mayorista fotovoltaico ProElektro en Letonia

La adquisicion de ProElektro, mayorista fotovoltai-
co con sede en Riga (Letonia), pone en marcha la
estrategia de crecimiento de BayWar.e. para su ne-
gocio de distribucion solar en los paises balticos y
amplia su exitosa presencia en Europa del Este. Ade-
mas, la empresa tiene previsto ampliar su negocio
mayorista en la region a través de otras oficinas de
ventas y distribucion solar en los paises vecinos, Es-
tonia y Lituania. El equipo de empleados altamente

cualificados de ProElektro continuara trabajando
para BayWar.e, y sus instalaciones serviran como
centro para futuros proyectos de expansion. La tran-
saccion se firmo en diciembre de 2022 y se cerrd
en enero de 2023. Ademas de disponer de oficinas
en Polonia, Bulgaria y la Republica Checa, BayWa
r.e. tiene previsto abrir instalaciones mayoristas en
Hungria, Rumania y Eslovaquia, impulsando aun
mas la transicion energética en toda Europa.
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Central h|droelectr|ca La Muela (Iberdrola) JR. Ladra

Los tramites administrativos frenan
el despegue del bombeo en Espana

La falta de un esquema de remuneracion especifico para instalaciones de almacenamiento, la falta de
capacidad de acceso disponible en la red de transporte y la dificultad para obtener la concesion de agua
para los bombeos hidroeléctricos, estan retrasando el desarrollo de este tipo de proyectos.

Concha Raso.

de potencia instalada de bombeo puro, con

el objetivo de alcanzar los 6.831 MW en 2030
segun el Plan Nacional Integrado de Energia y Cli-
ma (PNIEC). Su cumplimiento supondria la creacion
de mas de 10.000 empleos directos, una inversion
prevista de unos 5.300 millones de euros y un aho-
rro anual en el precio de la electricidad estimado en
mas de 250 millones.

E spafia dispone, actualmente, de 3.331 MW

Teniendo en cuenta que los proyectos presentados
hasta la fecha tienen una capacidad de turbinacion
gue supera ampliamente el doble de los planifica-
dos, desde el sector entienden que el nuevo PNIEC
(actualmente en revision) deberia ampliar con cre-
ces el objetivo actual.

El nimero de empresas con proyectos de centrales
de bombeo en distintos estados de tramitacion en el
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Capacidad instalada de energia hidroeléctrica por regién, 2021
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pais (ambiental, concesién de agua, puntos de acce-
S0y conexion, administrativa de construccion) sigue
en aumento.

Practicamente todas las comunidades auténomas
cuentan con ubicaciones con potencial para desa-
rrollar proyectos de bombeo hidroeléctrico. Entre
las empresas mas activas estan Atalaya Genera-
cion, Magtel, Iberdrola, Capital Energy o Repsol, por
citar solo algunas, con proyectos en Galicia, Aragon,
Castilla'y Ledn, Andalucia, Comunidad de Madrid,
etc., asi como diversos promotores que han men-
cionado publicamente desarrollos en Extremadura,
C. Valenciana, Cantabria y Pais Vasco.

Desde 2019, Magtel desarrolla un sistema de alma-
cenamiento distribuido basado en céntrales hidroe-
|éctricas reversibles (BlueStorage). Consiste en mas
de una docena de centrales estratégicamente ubi-
cadas. Entre ellas estan la central As Pontes (Gali-
cia), Grandas de Salime (Asturias), Barcena (Casti-
lla'y Ledn) y Limonero (Andalucia).

Iberdrola, por su parte, tiene en cartera cuatro pro-
yectos de ampliacion en las instalaciones de Alcan-
tara Il (Extremadura), Conso Il (Galicia), La Muela Il
(Valencia) y Sobron |1 (Castillay Ledn). Repsol tiene
en proyecto la ampliacién de Aguayo Il (Cantabria),
mientras que Capital Energy ha presentado cuatro
proyectos: Baells (Catalufia), Cabrera (Castillay Le-
6n), Tambre (Galicia) y Vélez (Andalucia).

Actualmente, la Unica central de esta tecnologia que
estd en ejecucion es Salto de Chira-Soria (Gran Ca-
naria), propiedad de Redeia (antes REE), con un ré-
gimen retributivo propio que ha permitido viabilizar
financieramente esta inversion.

La central, que empezd a construirse hace justo un
afo (las obras duraran 70 meses), aprovecha la exis-

elEconomista

tencia de dos grandes embalses (las presas de Chi-
ray de Soria) en el interior de la isla para construir
entre ambos la central hidroeléctrica de bombeo de
200 MW (equivalente al 36% de la punta de deman-
da de Gran Canaria) y 3,5 GWh de almacenamien-
to. El proyecto incluye también una estacion desa-
linizadora de agua de mary las obras marinas aso-
ciadas, asi como las instalaciones necesarias para
Su conexion a la red de transporte.

Con un coste cercano a los 590 M€ (recientemen-
te ha recibido 90 millones de los fondos FEDER), la
instalacion ahorrara al sistema eléctrico unos 122
millones al afio. Esta infraestructura consequira in-
crementar un 37% la produccion renovable en Ca-
narias en 2026, elevando la cobertura media anual
de la demanda con este tipo de generacion al 51%.

Chira-Soria es la tnica central
hidroeléctrica de bombeo

reversible en construccion

Falta de capacidad de acceso a la red

A pesar de estar considerada como una de las me-
jores opciones medioambientales para producir y
almacenar energia, agilizar la transicion energéti-
ca aprovechando toda la generacién renovable, te-
ner un gran potencial de desarrollo y contar con la
tecnologia y los recursos necesarios localmente, el
bombeo hidroeléctrico reversible en Espafia no es-
ta pasando por su mejor momento.

Desde la Asociacion Espafiola de Almacenamien-
to de Energia (ASEALEN) denuncian la situacién de
blogueo a la que el Ministerio de Transicion Ecolo-
gica estd sometiendo a este tipo de infraestructu-
ras por su falta de acceso a la red eléctrica al ser
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Presa de Chira-Soria en Gran Canaria. Gobierno de Canarias

consideradas Unicamente como generadoras, y pi-
den un cambio urgente en la definicion legislativa.

Raul Garcia Posada, director de ASEALEN, explica
a elEconomista Energia los tres frentes que estan
dificultando el desarrollo de este tipo de tecnologia
en nuestro pafs. Uno de ellos es "la falta de un es-
guema de remuneracion especifico para instalacio-
nes de almacenamiento”. Sin este esquema, afir-
ma, “los ingresos de estas instalaciones son insu-
ficientes en un contexto de elevado desarrollo de
almacenamiento, como el recogido en el PNIEC, ne-
cesario para poder descarbonizar el sistema eléc-
trico”.

. Aumenta el nimero de empresas
con proyectos de centrales
de bombeo en tramitacion

Otro de los problemas, sefiala Garcia Posada, es “la
falta de capacidad de acceso disponible en la red
de transporte, una limitacion que es mayor cuanto
mayor es el proyecto y mas restricciones fisicas tie-
ne". Esto sucede, explica el director de la asociacion,
porque “la generacion renovable copa la capacidad
de acceso de las subestaciones cercanas a poten-
ciales instalaciones de bombeo que, una vez han
avanzado en los estudios basicos que permiten ana-

lizar la viabilidad del desarrollo, no pueden continuar
porque no tienen cémo conseguir un derecho de ac-
ceso y conexion a lared"”. Para estos proyectos, afia-
de, "es también de muy dificil aplicacion la busque-
da de una instalacion de generacion con la que hi-
bridarse, por potencia y por distancias”.

El tercer cuello de botella tiene que ver con “la fal-
ta de homogeneidad y criterios comunes en la tra-
mitacién de la Concesiéon Administrativa de Aguas
para su aprovechamiento hidroeléctrico, existien-
do una variedad importante de dificultades relacio-
nadas con el uso consuntivo o no del agua, la com-
patibilidad con otras concesiones de generacion
hidroeléctrica y los criterios para asignar la conce-
sion entre los distintos interesados, las tasas ad-
ministrativas aplicables en las diferentes fases de
tramitacion y, afectando a toda la tramitacion, in-
cluida la medioambiental, los plazos y el lento avan-
ce de los procedimientos”.

Desde ASEALEN recuerdan que el tiempo necesa-
rio para el desarrollo y construccion de proyectos
de almacenamiento mediante bombeo hidroeléc-
trico es de un minimo de tres afios para proyectos
de ampliacion en instalaciones existentes y de diez
afios para grandes bombeos desarrollados desde
cero. Teniendo en cuenta que, dificilmente, seva a
disponer en 2030 de la potencia que recoge la ac-
tual version del PNIEC, y aunque los modelos o la
planificacién digan que se necesita mas capacidad,

Mayor potencial
hidroeléctrico
en los paises

en desarrollo

Para cumplir los objeti-
vos climaticos del
Acuerdo de Paris, la ca-
pacidad instalada de
energia hidroeléctrica,
incluida la hidroeléctri-
ca de almacenamiento
por bombeo, deberia
mas que duplicarse en
2050, segun un informe
de IRENA.

La mayor parte del po-
tencial hidroeléctrico se
encuentra en los paises
en desarrollo y las insti-
tuciones financieras de-
ben trabajar junto con
los gobiernos para su-
perar los riesgos y limi-
taciones locales y cana-
lizar la inversion que
tanto se necesita en es-
tas regiones y paises,
revela el informe.

A pesar de ser la tecno-
logia renovable mas ma-
dura, la energia hidroe-
léctrica enfrenta varios
desafios: modernizar las
flotas antiguas para
cumplir con los requisi-
tos del sistema de ener-
gia moderno, atraer
nuevas inversiones y ac-
tualizar las estructuras
de mercado y modelos
comerciales que no re-
compensan todos los
servicios proporciona-
dos por la hidroeléctrica
mas alla de la genera-
cion de energia.

El informe también en-
fatiza que la planifica-
cion y el desarrollo de la
energia hidroeléctrica
solo tendra éxito si se
toman en consideracién
los aspectos de sosteni-
bilidad y resiliencia.
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para poder conseguirlo, reitera Garcia Posada, “es
necesario resolver previamente los problemas ad-
ministrativos y de falta de apoyo a la remuneracion.

El mayor temor que identificamos desde ASEALEN,
sefiala el representante de la asociacion, “es la se-
fAal negativa que se esta dando a la inversion en eo-
lica y fotovoltaica si no contamos con el parque de
almacenamiento suficiente para que esas instala-
ciones puedan producir la energia suficiente (y al
precio suficiente) para hacer rentable la inversién”.

Nueva normativa

Actualmente, se encuentra pendiente el desarrollo
de un nuevo marco normativo para el almacena-
miento de energia. “Quiza el proceso mas importan-
te que esta pendiente de resolverse, comenta Gar-
cia Posada, sea la actualizacion del conjunto de Pro-
cedimientos de Operacion de Red Eléctrica que ha-
bilitaran la participacion efectiva de todas las
tecnologias de almacenamiento en todos los mer-
cados posibles, un asunto en el que REE se encuen-
tra trabajando’. Esta problematica también se su-
fre en los sistemas insulares, especialmente en Ca-
narias, con el agravante de que no existen merca-
dos de ajuste abiertos al almacenamiento, reduciendo
potenciales ingresos.

. Asealen opina que habria
que darle una oportunidad al

Régimen Retributivo Especifico

A este respecto, Garcia Posada opina que “deberia
darsele una oportunidad al Régimen Retributivo Es-
pecifico, buscar su aprobacion para almacenamien-
to stand alone tal y como se ha hecho en Chira-So-
ria y plantear su uso para instalaciones de genera-
cién con almacenamiento de larga duracion, como
el de las termosolares o el de fotovoltaicas con bom-
bas de calor de alta eficiencia o almacenamiento Ii-
quido, asi como avanzar lo mas rapido posible en
el establecimiento de un mercado de capacidad”.

La reforma del mercado mayorista que prepara Bru-
selas también podria afectar a este tipo de centra-
les. La problematica que tenemos en Espafia, sefia-
la Garcia Posada, es que “estamos muy proximos
al punto de saturacion de energia renovable no ges-
tionable. Si no se ha alcanzado antes es gracias a
la capacidad de bombeo vy a la gran capacidad de
regulacion hidroeléctrica y con ciclos combinados
que tenemos. Pero esa capacidad de bombeo ya
empieza a quedarse corta y los generadores reno-
vables empiezan a tener limitaciones horarias de
produccion: en unos casos por congestiones noda-
les o0 zonales, en otros por congestion de balance.
Se produce mas de lo que se consume y no hay don-
de mover o colocar esa energia, con el agravante de

Central hidroeléctrica de Aguayo (Repsol). EP

gue se sigue necesitando sincronizar ciclos de gas
por seguridad del sistema”.

Esta situacion se puede resolver, afiade el director
de la asociacion, “incentivando nueva demanda (vehi-
culos eléctricos, electrolizadores), reduciendo ge-
neracion no renovable (cierre de nucleares) o desa-
rrollando nueva capacidad de almacenamiento.
Cuantas mas instalaciones de almacenamiento exis-
tan, mas alternativas tendras a la generacién mar-
ginal con gas, pero ese almacenamiento necesita
un apoyo para su desarrollo sostenible como en su
momento tuvieron la edlica y la fotovoltaica”.

Electricidad
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Fotovoltaica

Acciona Energia firma un PPA renovable con Zimmer Biomet en Espana

Acciona Energfa ha firmado un PPA con el lider glo-
bal en tecnologia médica Zimmer Biomet para su-
ministrarle electricidad 100% renovable en Espafa
durante 12 afios. La energia entregada procederd
de la planta fotovoltaica Cristo Bailones, en la pro-
vincia de Ciudad Real. Con una capacidad de 42
MWp, esta planta se encuentra actualmente en de-
sarrolloy su entrada en operacion se estima a fina-
les de 2024. La construccion de la planta Cristo Bai-

lones se estd llevando a cabo en la misma zona del
pargue eélico homénimo que la compafifa opera
desde 2004 y utilizara el mismo punto de conexion
alared. Este tipo de instalaciones que atnan dos o
mas fuentes de generacion de electricidad en una
misma ubicacion se conoce como hibridacion. En-
tre sus ventajas estan un mejor aprovechamiento
del espacio e infraestructuras eléctricas y una re-
duccion del impacto ambiental.

El consejero delegado de EiDF Solar, Fernando Ro-
mero, y el CEO de MOVELCO Mobility, Rubén Blan-
co, han firmado recientemente un convenio de co-
laboracion con el que buscan ofrecer un servicio
mas completo y eficiente basado en electromovi-
lidad y energia solar fotovoltaica. Este acuerdo per-
mitird a ambas compafiias reforzar sus servicios
a pymes y grandes empresas en todo el territorio
nacional.

Acuerdo entre EiDF Solar y Movelco en movilidad eléctrica y fotovoltaica

Su oferta conjunta incluye la instalacion de infraes-
tructuras de recarga para flotas de vehiculo eléctri-
co basadas en el autoconsumo de energia fotovol-
taica a través de la instalacion de placas solares.
Ademads de la puesta en marcha de toda la infraes-
tructura necesaria, cada proyecto incluira el aseso-
ramiento, gestion integral de la instalacion, mante-
nimiento y apoyo en la solicitud de subvenciones
disponibles.

Capital Energy ha cerrado con Gestacur el contra-
to mediante el que la empresa de infraestructuras
se va a encargar, entre el primer y el Ultimo trimes-
tre de este mismo afio, de los trabajos de ingenie-
ria, suministro, construccion, puesta en marchay
restauracion del parque edlico La Herrada, su pri-
mera instalacion edlica en Castilla-La Mancha. La
Herrada, que se ubicara en la localidad de Montea-
legre del Castillo (Albacete), tendra una potencia

Gestacur levantara el parque eolico La Herrada de Capital Energy

de 51 MW. Sus 10 aerogeneradores Siemens Ga-
mesa, modelo 5.0-145 de 5,2 MW de potencia uni-
taria, suministraran cerca de 149.000 MWh al afio
y evitaran anualmente la emision a la atmdsfera
de unas 55.000 toneladas de CO2. La Herrada im-
plicara una inversion de alrededor de 53 millones
de euros y va a propiciar la creacion de mas de 170
puestos de trabajo directos durante los periodos
punta de las obras.

Movilidad

Barter inaugura tres puntos de recarga en el Club de Golf Negralejo

Barter, compafiia que busca democratizar la ener-
gia solar, ha inaugurado en Madrid la primera esta-
cién de recarga en el Club de Golf Negralejo, dentro
del acuerdo firmado con la Asociacién de Campos
de Golf de Madrid (ACGM). El acuerdo incluye la ins-
talacion y operacion de cinco estaciones de recar-
ga en clubes de golf de la capital, contribuyendo asi
a la sostenibilidad de estas instalaciones deporti-
vas. El Club de Golf Negralejo cuenta con tres car-

gadores -dos de carga semirrapida y uno de carga
ultrarrapida-, asi como seis plazas reservadas para
la recarga, que podran usar tanto los clientes del
Club como el publico que acuda a las instalaciones.
Esta accion forma parte de la campafia ‘12 meses,
12 buenos golpes’ de la ACGM, que aportard impor-
tantes beneficios medioambientales a la zona, y se
suma a las practicas ya existentes en los clubes de
golf de la CAM.
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La democratizacion de los PPA en la empresa:

competitividad y sostenibilidad

enero dio un cierto respiro, la alta volatilidad del mercado junto con unos elevados

precios siguen marcando una realidad que, previsiblemente, nos acompanara du-
rante los préximos afios. Si a ello afiadimos el contexto inflacionista derivado del proceso
de recuperacion post pandemia, no es de extrafar que sea un momento de auge para nue-
vos mecanismos que faciliten al empresariado disminuir la incertidumbre en los precios
de la energia y optimizar sus costes de explotacion.

E stamos cerca de cumplir dos afnos desde el inicio de la crisis energética. Y, si bien

En este contexto se enmarca el creciente interés por los contratos de compra de energia
de larga duracién llamados Power Purchase Agreement (PPA), que se han extendido en-
tre las grandes corporaciones y la industria electrointensiva. Estos acuerdos se negocian
entre comercializadora o generador y el consumidor final, acordando un precio que suele
ser fijo, aunque también existen otras estructuras mas sofisticadas, por plazos que varian
entre los 5y 10 afos, pudiendo llegar hasta los 15. Ese modelo permite reducir la compra
de energia en el mercado vy, asi, mitigar la incertidumbre del pool para la empresa, en pro
de una mayor estabilidad en la gestién del presupuesto energético.

De hecho, en el 2022 vimos como Espafa seguia liderando por cuarto afio consecutivo
el mercado europeo de los contratos PPA gracias a su gran portafolio de instalaciones
fotovoltaicas en desarrollo, una tendencia que promete mantenerse debido a la previ-
sion de alcanzar una potencia renovable instalada de mas de 150 GW en el sector eléc-
trico en 2030.

Estos acuerdos son un buen ejemplo de como las energias renovables han acudido al res-
cate de las empresas con consumos energéticos relevantes que, en algunos casos, inclu-
s0 se habian visto abocadas a paralizar su produccion. Las empresas son conscientes de
la relevancia de estabilizar sus costes energéticos para poder mantener su actividad, asi
como sequir siendo competitivas en el mercado. En este sentido, la necesidad de dispo-
ner de una cobertura frente a la elevada volatilidad de los precios ha sido uno de los prin-
cipales motores de los PPAs.

El sobrecoste energético ha acelerado durante el 2022 la contratacion de coberturas fi-
nancieras para evitar la inestabilidad de precios en el mercado mayorista y, sobre todo, la




Energia

Opinion

el .conomista..

compra de energia a largo plazo a través de los PPAs. Realmente, una férmula eficaz de
minimizar riesgos financieros reservada, eso sf, a grandes corporaciones.

El motivo es que para cerrar el acuerdo el consumidor debe tener la capacidad de absor-
ber toda la produccion de las plantas productoras, que suelen ser de grandes dimensio-
nes. Este condicionante hace que los PPAs suelan ser herramientas a disposicion de em-
presas con consumos energéticos a partir de los 5 millones de kWh, mientras que las
pymes suelen tener consumos que oscilan entre los 12.000 y 21.000 kWh anuales.

.Y sien vez de buscar un acuerdo con el operador de una planta de energia renovable, la
empresa aprovecha sus propias instalaciones -la cubierta, un estacionamiento o un espa-
cio sin uso- para ubicar ahf placas solares? Hace pocos dias se han arrojado datos real-
mente positivos en el | Informe Anual de Autoconsumo Fotovoltaico de APPA Renovables.
En 2022 se instalaron en Espafia 2.649 MW de autoconsumo, de los cuales el 61% corres-
ponde a instalaciones industriales. En un afio se ha doblado el nimero de empresas que
se sumaron al autoconsumo hasta llegar a las 54.000.

Este auténtico boom del autoconsumo abre nuevas perspectivas para los PPAs. Estamos

viendo una eclosion de un nuevo modelo de PPA On-site que. a diferencia del modelo Off-
site, se caracteriza por una energia generada en el mismo lugar donde se
consume y la firma de un acuerdo de compraventa de energia limpia a lar-
go plazo, en torno a 10-15 afios, donde el precio resultante combina el de la
energia autoproducida y la de la red.

Entre los principales beneficios de los PPA On-site, destacan: unos ahorros
inmediatos en los costes de electricidad respecto a los precios del pool, una

En 2022 se instalaron mayor independencia energética de la red que mitiga la volatilidad del mer-

cado y facilita la estabilizacion del presupuesto energético, ventajas fisca-

en Espaﬁa 2.649 MW de les, pero, sobre todo, una reduccion de los riesgos financieros.

autoconsumo. Este ‘boom’ (as compafiias energéticas asumen el riesgo técnico y financiero del pro-

abre nuevas perspectivas

para los PPAs
]

yecto y se encargan de todo, desde la inversion inicial, la construccién de
la planta, costes de la operacion, mantenimiento, seguro, etc., mientras
que las obligaciones de la empresa se limitan al pago de la energia seguin
el precio acordado. En este sentido, acceder a los beneficios de un PPA es
algo que deja de ser solo para grandes empresas y se vuelve accesible a
muchas mas.

La transicion energética debe pasar por una nueva forma de entender nuestro uso y rela-
cién con la energfa. Entramos en una etapa en la que la comercializadora se convierte en
socio de las empresas en la gestion de sus activos energéticos, ademas de acompanar-
las en el camino hacia la sostenibilidad. Cabe destacar que cada kWh de energia autocon-
sumida reduce la huella de carbono de la empresa en 0,31 kg de CO2, contribuyendo a la
descarbonizacion de nuestra sociedad.

iStock
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ORTZE, el buque sostenible que

protege las aguas del Cantabrico

El sistema eléctrico-hibrido desarrollado por Ingeteam, permite navegar con cero emisiones de gases
toxicos para el medio ambiente, reduce el consumo de combustible y minimiza las emisiones acusticas

en puertos y lugares protegidos.
elEconomista.es.

cupacion por las consecuencias derivadas

del cambio climatico, se han convertido en
cuestiones vitales que marcan la senda hacia la
transicion energética por la que avanza el sector del
transporte, dando continuos pasos en busca de vehi-
culos terrestres, aéreos y maritimos mas eficientes
y respetuosos con el medio ambiente.

E | compromiso con la sostenibilidad y la preo-

El sector maritimo aplicara en Europa una estricta
normativa para reducir en un 75% las emisiones de
gases contaminantes para 2050, con el objetivo de
promover el uso de combustibles renovables en los
bugues que navegan por nuestras aguas y eliminar
la gran dependencia de los combustibles fésiles.

-
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En este contexto, resulta fundamental apostar por
innovadoras formulas como la transformacion del
ORTZE (On the Research & Development of Techno-
logies towards Zero Emission Coastal Vessels). Este
proyecto de electrificacion maritima, liderado por
Ingeteam, ha consistido en la renovacion de un pes-
quero de la escuela nautica Blas de Lezo mediante
un desarrollo tecnolégico en el que se integra una
planta de generacion eléctrica-hibrida y propulsion
con un motor eléctrico.

El propdsito de este pionero navio es sentar las ba-
ses de la denominada Triple Navegacion Cero: ce-
ro emisiones de gases nocivos, cero consumos de
combustible y cero (0 minimas) emisiones acusti-

El buque escuela
Ortze navegando
por aguas del
cantabrico. eE




Energia

Eficiencia

el .conomista..

. * - &

Sala de maquinas en la que se encuentra la propulsion hibrida diésel-eléctrica. eE

cas en lugares protegidos y entornos portuarios. Pa-
ra ello, el barco esté equipado con un motor hibri-
do-eléctrico que permite ahorrar mas de un 20% en
el consumo de combustible y minimiza una cuarta
parte las emisiones de gases téxicos. Ademas, en
el modo de navegacion eléctrico puro se puede lle-
gar a alcanzar el 100% de esas reducciones, cau-
sando el menor impacto posible en el ecosistema
y protegiendo asi el medio maritimo.

El germen de esta iniciativa se sitta hace una dé-
cada, cuando el departamento de [+D de Ingeteam
dio sus primeros pasos en la investigacion para ha-
cer de la electrificacion naval una realidad. El inten-
so trabajo que la compafiia ha desarrollado desde
entonces, ha dado como fruto el disefio, fabricacion
y validacion de este nuevo sistema integrado de po-
tencia en este pesquero, que ha sido aplicado y pro-
bado con éxito, convirtiéndose en el primer buque
eléctrico de estas caracteristicas que opera a lo lar-
go de la costa Cantabrica desde 2021.

En esas aguas realiza operaciones y servicios de al-
to valor cientifico y educacional, convirtiéndose en
un referente local, estatal e internacional en su sec-
tor, tanto por las tecnologias que incorpora como
en su propio fin. Y es que esta reconversion eléctri-
co-hibrida del buque posee un marcado caracter for-
mativo, ya que en el consorcio que vertebra la ini-
ciativa se han unido Industria, Investigacion y Edu-
cacion. Empresas referentes en el sector maritimo
y energético se han sumado a organismos de inves-

tigacion pertenecientes a la Red Vasca de Ciencia,
Tecnologia e Innovacién para crear un nutrido eco-
sistema de colaboracion publico-privado compues-
to por mas de una decena de entidades con un re-
sultado excelente tecnolégico y de innovacion.

Navegacion mas precisa y silenciosa

La principal novedad de este sistema es el paso ha-
cia una propulsion integramente eléctrica median-
te uno o varios motores que emplean energia eléc-

O Es el ahorro en consumo de
20 /O combustible de ORTZE cuando

navega u opera a larga distancia

trica proveniente de varias fuentes: por un lado, un
sistema de almacenamiento compuesto por bate-
rias de litio-ion recargables en puerto o a bordo y,
por otro lado, uno o varios grupos auxiliares que ge-
neran electricidad por combustién interna utilizan-
do diésel o gas. Ademas, cuando la embarcacion
permanece atracada en puerto, el uso de la cone-
xion eléctrica puerto-buque permite apagar los gru-
pos de generacion auxiliares, reduciendo las emi-
siones contaminantes y el ruido. Es decir, el barco
es capaz de alimentar sus cargas auxiliares y recar-
gar sus baterfas utilizando Unicamente energia lim-
pia proveniente de la infraestructura portuaria.
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Ingeteam ha liderado el proyecto suministrando los convertidores y el motor eléctrico Indar, entre otros. eE

Todo ello contribuye a reducir el consumo de com-
bustible en mas de un 20% con respecto a los mo-
delos actuales y a minimizar en un 25% las emisio-
nes de gases nocivos -Oxidos de nitrdgeno, didxido
de azufre, diéxido de carbono y mondxido de carbo-
no-, alcanzando el 100% de reducciones en puerto
y en lugares cercanos y/o protegidos de la costa.
Esto es posible gracias al modo de navegacion eléc-
trico puro, mas preciso y silencioso, sin perturbar el
medio maritimo. Y cuando se encuentra lejos de la
costa, son los grupos auxiliares generadores los que
entran en funcionamiento combinado junto con las
baterfas. Ademas, gracias a esta innovadora tecno-
logia se reduce considerablemente el tamafio y pe-
so del sistema de potencia y de propulsion con res-
pecto a los modelos tradicionales diésel-mecanico.

Durante todo el proceso, Ingeteam ha tratado de lo-
grar la combinacion méas éptima e inteligente de
ambas fuentes de energia, labor que ha dado como
fruto una exitosa irrupcion de esta iniciativa en el
mercado naval. De hecho, se prevé una fuerte de-
manda que podria alcanzar los 20 billones de ddla-
res en 2027 para este tipo de sistemas para buques
especiales que incorporen propulsiones eléctricas
o hibridas-eléctricas. Se trata de un novedoso con-
cepto con gran éxito en vehiculos para el transpor-
te por carretera (coches, autobuses, camiones hi-
bridos-eléctricos). No obstante, la tecnologia em-
pleada en ambos sectores difiere, ya que tanto las
demandas de potencia y energia eléctrica como los
requisitos de integracién son totalmente diferentes.

ORTZE se ha convertido, asi, en un proyecto pione-
ro para el sector naval en Espafia, ya que no existen
referencias similares para este tipo de embarcacio-
nes. El pasado mes de diciembre, Ingeteam recibia
de manos de la Asociacion de Empresas de Eficien-
cia Energética (A3E) el Accesit por este proyecto en
la categoria de Mejor actuacion en la IX edicion de
los Premios Eficiencia Energética y Sostenibilidad.

En el panorama internacional, los casos de buques
costeros que han incorporado innovaciones como
las mencionadas resultan también escasos, posi-

. El renovado buque minimiza
en un 25% las emisiones de

gases nocivos a la atmésfera

cionandolo como un referente para navios de esta
categoria. Es por ello que, desde su puesta en mar-
cha, ha generado numerosas expectativas en el sec-
tor maritimo. Profesionales, asociaciones, armado-
res y otros agentes del sector han destacado la re-
levancia de las tecnologias desarrolladas a bordo y
la oportunidad de trasladar a un escenario real los
notables beneficios que reporta en cuanto a eficien-
cia energética, funcionalidad y maniobrabilidad. Un
verdadero hito en la electrificacion del transporte
maritimo para transitar hacia costas cada vez mas
verdes y océanos y mares cada vez mas azules.
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Precios de los carburantes
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El mercado del BioGLP crecera
un 40% en Europa en 2028

Su comercializacion y distribucion se incrementa,

particularmente, entre los consumidores

no conectados a la red de gas.
Concha Raso.

fuentes de energia limpia que ayudaran a Eu-

ropa a conseguir el objetivo de neutralidad
climética en 2050. Junto a los gases licuados con-
vencionales, este biocombustible juega un papel
esencial para garantizar una transicion ecolégica
territorialmente justa, siendo una fuente de ener-
gia accesible en dreas rurales (ampliamente utili-

E | BioGLP aspira a convertirse en una de las

zados), zonas desconectadas de la red y regiones
ultraperiféricas.

El BioGLP se produce a partir de materias primas or-
génicas y renovables. Entre otras, se emplean resi-
duos vegetales y animales, aceites vegetales y bio-
gas. También se puede llegar a obtener de energia
solary edlica, asi como de CO2 capturado. Se pue-

\ .l

Dinamarca
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de utilizar en el dmbito doméstico (calefaccién, agua
caliente sanitaria y cocina); transporte y movilidad
(AutoGas); agricultura (combustible para vehiculos,
secado de cosechas, cria de aves de corral); aplica-
ciones industriales (para la generacién de calor dtil
en procesos como la produccién de acero o desti-
lerfas); sector comercial y de servicios (por ejemplo,
en hoteles rurales).

Una de las ventajas de este biocombustible es que,
al ser quimicamente idéntico al GLP convencional,
puede usarse en infraestructuras y equipamientos
ya existentes (vehiculos o calderas), evitando tener
gue cambiarlos o actualizarlos. También puede uti-
lizarse de forma pura o mezclado con gases licua-
dos convencionales.

Asimismo, contribuye a la descarbonizacion y me-
jora de la calidad del aire. En funcion de la materia
prima empleada, el BioGLP puede reducir hasta un
95% las emisiones de gases de efecto invernadero
en comparacion con los combustibles fésiles y has-
ta un 80% en comparacion con los gases licuados
convencionales. Ademas, produce concentraciones
muy bajas de particulas y NOx.

Aungue en cantidades modestas, el BioGLP ya se co-
mercializa en Europa, obteniéndose fundamentalmen-
te como subproducto en el proceso de fabricacion del
aceite vegetal hidrotratado (HVO, combustible proce-
dente de aceites de cocina usados). Su gran poten-
cial esta haciendo que la industria trabaje en el desa-
rrollo de otras vias de produccion de este biocombus-
tible, que varian segun la materia prima utilizada.

Segun un informe elaborado por Expert Market Re-
search, el mercado europeo del BioGLP alcanzé un
valor de 145,8 millones de ddlares en 2021. Se es-
pera que la industria crezca un 40,8% en el periodo
2023-2028, para alcanzar un valor de 1.065,3 millo-
nes de dolares en 2027.

La Asociacion Europea del GLP estima que, para
2050, el mercado de gases licuados podra ser 100%
renovable, con una demanda estimada entre ocho
y doce millones de toneladas, que podria ser com-
pletamente satisfecha con las tecnologias en de-
sarrollo. A corto y medio plazo, se espera que el
BioGLP proceda principalmente del biorrefinado
de lipidos, la conversién de biogéas y la gasificacion

-

Pruebas con residuos en laboratorio en Repsol. eE

de biomasa. En cuanto a la tecnologia Power-to-X,
se espera que se introduzca en el mercado euro-
peo a partir de 2030.

En los dltimos afios, la industria de los gases licua-
dos ha logrado incrementar su comercializacion y
distribucion de BioGLP, en particular para los con-
sumidores no conectados a la red de gas. Para con-
tinuar en esta senda de impulso del BioGLP, sefia-

lan desde la Asociacion Gas Licuado, “ademas del
compromiso de la industria, se estima necesario re-
conocer el BioGLP en los marcos regulatorios nacio-
nal y europeo, ofrecer incentivos a los consumido-
res para la transicion a los gases licuados a corto
plazoy al BioGLP a medio y largo plazo, asi como
apoyar a la industria para la produccion y valoriza-
cion de estos productos”.

El BioGLP contribuye a la
descarbonizacién y mejora
de la calidad del aire
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Repsol: 725 toneladas de BioGLP

Repsol y Primagas son dos de las compafiias espa-
fiolas que han puesto el foco en el desarrollo de los
biocombustibles. En el caso de Repsol, todos los
complejos industriales estan adaptando sus proce-
sos para fabricar productos con baja, nula o negati-
va huella de carbono. En esa transformacion, la eco-
nomia circular es una palanca clave que les permi-
te usar residuos como materia prima y desplazar el
empleo de recursos fésiles.

Repsol ya fabrica combustibles renovables tipo ga-
s6leo y SAF, materiales circulares y BioGLP, y ana-
liza mas de 40 tipos de residuos y tecnologias para
asegurar la produccion de biocombustibles avanza-
dos y materiales petroquimicos circulares. Durante
2022, se han fabricado varios lotes de BioGLP en
Puertollano (unas 725 toneladas) a partir de aceites
de cocina usado y biomasa. Actualmente, tanto las

. El BioGLP se puede emplear en el
ambito doméstico, transporte y
movilidad y agricultura

factorias de Puertollano como la de Tarragona cuen-
tan con certificacion ISCC Plus que garantiza la tra-
zabilidad de los residuos utilizados y la reduccion de
emisiones del producto.

Primagas, por su parte, se convirtié en 2020 en la
primera empresa en lanzar en Espafia el biopropa-
no. En septiembre de ese afio, llegaba el primer bar-
co al puerto de Barcelona, iniciando asi la venta de
este producto en Espafa.

Ademas de ser perfecto para hogares y empresas

que desean reducir su huella de carbono, apuntan

desde la compaiiia, es un gran aliado para luchar

contra la Espafia vaciada, ya que al licuarse a alta

presion, se facilita su transporte por tierray mary

su almacenamiento, lo que permite su acceso a ca-

sas y negocios ubicados en zonas rurales que no

estan conectadas a la red de gas natural. El biopro-

pano esta comercializado por Primagas, filial del gru-

po SHV Energy. Los principales consumidores del

producto en el pafs son Canal Horeca, industrias y :
gasolineras. Instalacion de tanque. R. Sebastien
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Edlica

Repsol e Iberedlica inician la produccion de un parque eolico en Chile

Repsol Iberedlica Renovables Chile, sociedad parti-
cipada al 50% por Repsol y el Grupo Iberedlica Re-
novables, ha iniciado la produccion de electricidad
del parque Atacama, segundo proyecto edlico que
ambas compafiias desarrollan conjuntamente en
Chile, con una potencia de 165,3 MW.

El proyecto estéd integrado por un total de 29 ae-
rogeneradores Nordex N163 de 5,7 MW, que ya

han empezado a verter a la red sus primeros me-
gavatios hora de energia 100% renovable. La cons-
truccion y puesta en marcha de esta instalacion
se ha completado en menos de doce meses. El
parque edlico Atacama producira al aflo mas de
450 GWh de energia limpia, el equivalente al con-
sumo anual medio de 150.000 hogares, y evitara
la emision a la atmdsfera de mas de 320.000 to-
neladas de CO2 al afio.

Hidrégeno

Cepsa y Damas unidas en hidrogeno verde para el transporte interurbano

Cepsa y Damas han cerrado un acuerdo para pro-
mover el desarrollo del hidrégeno verde en el trans-
porte interurbano por carretera. Se trata de la pri-
mera alianza de estas caracteristicas a nivel nacio-
nal, con el objetivo de incorporar a la flota de vehi-
culos de Damas autobuses propulsados con este
combustible sostenible. Cepsa proporcionara las
instalaciones de repostaje y el hidrégeno verde y
Damas sumara a su flota hasta 10 autobuses im-

pulsados por esta energia en una primera fase. Los
vehiculos se emplearan en varias rutas proximas
geograficamente a los proyectos de Valle Andaluz
del Hidrégeno Verde. Algunas de ellas seran Huel-
va-Sevilla, Sevilla-Chipiona, Sevilla-Camas, Sevilla-
Tomares, Huelva-Punta Umbria y Huelva-Puerto de
Santa Marfa. Esta previsto que los primeros auto-
buses impulsados por hidrégeno verde recorran es-
tas rutas en 2025.

Acuerdo

Petroprix y EDP desplegaran una red de puntos de recarga ultrarrapida

Petroprix ha llegado a un acuerdo con EDP para po-
ner en marcha la mayor infraestructura de recarga
ultrarrapida con baterias para vehiculos eléctricos
de Espafia. El acuerdo comienza con la instalacion
de cargadores en 44 estaciones de servicio, con op-
cion de ampliarse al total de las 135 de la red del
operador espafiol de combustible y a las 35 nuevas
aperturas que proyecta para este afio. EDP y Petro-
prix instalaran puntos de recarga dobles, que per-

miten alimentar a dos coches al mismo tiempo con
una potencia total de hasta 250 kW a repartir entre
los dos vehiculos, pudiendo alcanzar 150 kW y 100
kW, respectivamente. Los cargadores estaran co-
nectados a la red eléctrica a una potencia de 60 kW
y las baterias que incorporan se cargaran todo el
tiempo que no haya vehiculos enchufados. Asf se
garantiza una recarga ultrarrapida del coche con in-
dependencia de la potencia disponible de la red.

Movilidad

Toyota entrega a Exolum el nuevo Toyota Mirai de segunda generacion

Toyota Espafia ha hecho entrega de un Toyota Mi-
rai de segunda generacion a Exolum, el primer vehi-
culo eléctrico de pila de combustible -Fuel Cell Elec-
tric Vehicle (FCEV)- de produccion en serie del mun-
do. El acto de entrega, realizado en la sede de Exo-
lum, ha contado con la presencia de Miguel Carsi,
CEOy presidente de Toyota Espafia, y Jorge Lanza,
CEO de Exolum. Esta segunda generacion del To-
yota Mirai lleva la tecnologia de pila de combustible

de hidrégeno de la firma de automocion a nuevas
cotas y apela mas directamente a las emociones
de los clientes, tanto por su disefio como porque
ofrece una experiencia mas gratificante al volante.
Gracias a un sistema de pila de combustible am-
pliamente redisefado, una configuracién muy inte-
ligente y una mayor eficiencia aerodinamica, su au-
tonomia se acerca a los 650 kildmetros, sin mas
emisiones que vapor de agua.
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Pedro Gonzalez
Director general de AEGE

Qué¢ espera la industria del nuevo
diseno del mercado eléctrico

el disefio del mercado eléctrico en la Unién Europea. Se han recibido un to-

tal de 1.350 respuestas, lo que indica el interés que ha despertado, de las
que aproximadamente la mitad provienen de empresas, asociaciones, institucio-
nes publicas y privadas y del ambito académico.

I a Comision Europea ha cerrado recientemente la consulta publica sobre

Primero hay que destacar la importancia de la consulta en si misma. Hasta agos-
to del afio pasado todas las comunicaciones realizadas por la Comision o por
el regulador europeo, ACER, incidian en el buen funcionamiento del mercado y
en la ausencia de alternativas al disefio actual. Sin embargo, las medidas apli-
cadas en los paises desde finales del 2021 han resultado insuficientes a la ho-
ra de mitigar el impacto en los precios eléctricos que pagan los consumidores.
Las dudas sobre el actual disefio del mercado han persistido hasta abrir defini-
tivamente un debate publico sobre la conveniencia de mantenerlo.

El disefio actual ha resultado eficaz a la hora de promover la entrada de reno-
vables y acelerar su madurez tecnoldgica. Para ello se ha permitido la recupe-
racion de los costes en amplios periodos de tiempo con rentabilidades razo-
nables. Es decir, se han mitigado sustancialmente tanto los riesgos del precio
del mercado como de la produccion. El resultado ha sido la entrada masiva de
generacion renovable que ahora es competitiva. Sin duda son buenas noticias
para el consumidor.

Sin embargo, la estabilidad de precios y produccion en plazos amplios de tiem-
po no se ha correspondido con las opciones de contratacion que ha tenido el con-
sumidor. La falta de un mercado con productos de largo plazo; en parte por el
desinterés de la generacion con precios asegurados o de la que si quiere estar
expuesta a la volatilidad del mercado y, en parte, por las exigencias a los consu-
midores para garantizar el pago de esos contratos en plazos amplios, ha lleva-
do a que la mayor parte de la demanda haya quedado expuesta a la volatilidad
del precio del mercado. Una volatilidad que, sin ir mas lejos, es por ejemplo su-
perior a la del IBEX-35, con la diferencia de que quien invierte en el IBEX-35 esta
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Se necesitan precios

dispuesto a asumir esa volatilidad, pero quien consume un bien basico como la
electricidad seguramente no.

En definitiva, todo el riesgo de volatilidad en el precio de la energia se ha tras-
ladado integramente a los consumidores bajo la premisa de que el mercado
de corto plazo era la mejor opcidn, lo que ha resultado claramente inconvenien-
te durante esta crisis. Es necesaria una reforma del mercado que revierta es-
ta situacion.

La Comisién Europea plantea nuevos instrumentos que permitan, por un lado
asegurar la entrada de energias renovables y, por otro, que el consumidor acce-
da al suministro de estas energias desacopladas de la volatilidad en el precio de
los combustibles fésiles a precios estables, predecibles y competitivos. La pro-
puesta espafiola va en la misma linea.

En el caso de los consumidores electrointensivos esto va més alla de la simple

promocion de los contratos bilaterales de largo plazo, los denominados PPAs.

Estos instrumentos mitigan los riesgos del productor renovable, pero trasladan

integramente los riesgos al consumidor que tiene que adquirir la energia sin sa-
ber cuando y en qué cantidad se va a producir. Hace falta por tanto al-
go més. Desde AEGE demandamos un mercado en el que no sélo se
pueda acceder a suministros de energia renovable desacoplada de los
precios de los combustibles fésiles a largo plazo, sino en el que pue-
dan contratar la energia con productos que se asemejen a sus patro-
nes de consumo. Esos productos a partir de energias renovables no
existen a dia de hoy.

La entrada masiva de energia fotovoltaica permite acceder al suminis-

estables y asequibles para tro eléctrico en condiciones de precio competitivo, pero solo durante

8 horas al dfa. Légicamente en ese tramo horario el consumidor indus-

fomentar las inversiones trial se beneficiara de esta competitividad, pero necesita opciones pa-

de la industria para
descarbonizarse
]

ra alimentar sus procesos productivos en el resto de horas del dia. Es-
ta claro que esas opciones deben provenir de fuentes no emisoras pa-
ra avanzar en la descarbonizacion y alejarse de la volatilidad en el pre-
cio del gas.

Seguramente cuando finalice 2023 la produccion de energia eléctrica

sin emisiones en nuestro mercado supere el 70% e ird aumentando en
los préximos afos. Esa energia debe recuperar sus costes, si, pero debe poste-
riormente ofrecerse a los consumidores a través de contratos que garanticen el
consumo a precios asequibles. A estas mismas conclusiones han llegado los re-
guladores energéticos europeos, ACER y CEER, cuando enfatizan la importancia
que tiene el desarrollo de plataformas de negociacién en las que se ofrezcan a
los consumidores productos estructurados a distintos plazos y a partir de dis-
tintas tecnologias sin emisiones frente al simple desarrollo de la contratacion a
través de PPAs.

Esto es algo vital para la industria. Los precios estables y asequibles no sélo son
determinantes para competir en los mercados de forma efectiva, lo son también
a la hora de fomentar las cuantiosas inversiones que la industria debe realizar
para descarbonizarse. Sin una sefal de precios estables estas inversiones difi-
cilmente serdn viables y se perderdn las oportunidades que nuestro pais puede
ofrecer para su reindustrializacion.

El compromiso con la descarbonizacion de la industria es una exigencia de la so-
ciedad, de las instituciones y de los inversores. Esta claro que la transicion ener-
gética exige medidas que apoyen este proceso y la reforma del mercado eléctri-
co es una oportunidad que no puede desaprovecharse. De lo contrario, la refor-
ma nos dejard mas o menos en el mismo punto del que hemos partido y poco
habremos conseguido.
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Buque transportando GNL. eE

El gas natural sera el combustible
mas utilizado en el mundo en 2040

Asia Pacifico, Oriente Medio y Africa seran las regiones donde se producira la mayor parte del
crecimiento futuro de la demanda de gas. Europa sera la tnica excepcion, con una contraccion de la
demanda en la region acelerandose a largo plazo debido a la implementacién del plan REPowerEU.

Concha Raso.

damental en las proximas décadas a nivel

global. El rapido crecimiento de las energias
renovables contribuird a una estructura mas diver-
sificada del mix energético mundial, donde los com-
bustibles fésiles mantendran su protagonismo, re-
presentando el 63% en 2050. La demanda de gas
natural aumentara un 36%, pasando de 4.025 bcm
en 2021 a 5.460 bcm en 2050 y ocupara el primer

E | gas natural sequira teniendo un papel fun-

lugar en el mix energético, elevando su participacion
del 23% actual al 26% en 2050, segun la ultima edi-
cion del Global Gas Outlook 2050, del Fondo de Pai-
ses Exportadores de Gas (GECF). Asimismo, supe-
rard al carbon en 2025 y se convertird en el com-
bustible méas utilizado en 2043.

Se prevé que Asia Pacifico, Oriente Medio y Africa
sean los lugares donde se produzca la mayor par-
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te del crecimiento futuro de la demanda de gas. La
Unica excepcion serd Europa, region en la que se es-
pera una contraccion de la demanda, que se acele-
rard a largo plazo debido a la implementacion del
plan REPowerEU. Para satisfacer la creciente de-
manda de gas natural, la inversion upstream reque-
rida hasta 2050 es de 9,7 billones de ddlares.

El gas natural combinado con la Captura, Uso y Al-
macenamiento de Carbono (CCUS), tanto en la ge-
neracion de energia como en la industria, se con-
vertird en una importante opcion para el uso de gas
a largo plazo.

Concretamente, el sector de generacion de energia
serd la fuerza impulsora, representando el 43% del
crecimiento total de la demanda de gas en medio
de un fuerte aumento en las necesidades de elec-
tricidad y la reduccion gradual del carbon. Ademas,
la generacion a gas sera mas importante para brin-
dar flexibilidad al sistema, debido a la ampliacién de
las renovables en los sistemas de energia.

Por su parte, la demanda de gas industrial segui-
rd siendo significativa, contribuyendo en un 17%
entre 2021 y 2050. El cambio de combustible im-
pulsado por politicas serd un factor clave. Ade-

. La cuota del gas natural en el
‘mix’ energético pasara del 23%
actual al 26% en 2050

mas, la demanda de gas aumentara como mate-
ria prima para producir productos petroquimicos
y fertilizantes.

El gas también despegara en el transporte por ca-
rretera y maritimo, impulsado por iniciativas politi-
cas de reduccion de emisiones. La generacion de
hidrégeno azul también sera un vector adicional pa-
ra un mayor uso del gas. Sumadurez tecnoldgica,
su menor costo vy la sinergia con la infraestructura
de gas natural, convertiran a este vector energético
en una opcién muy atractiva.

Importancia del GNL

El comercio de gas natural se expandird en mas de
un tercio, liderado por el GNL, que superara el co-
mercio de gasoductos para 2026. La demanda de
gas natural licuado duplicara su volumen entre 2021
y 2050, convirtiéndose en la fuente preferida de su-
ministro de gas natural.

La region de Asia Pacifico mantendra su papel de li-
derazgo como importador clave de GNL con los pai-
ses asiaticos emergentes impulsando el crecimiento.
Su participacion actual del 72% en el comercio mun-
dial de GNL se mantendra a largo plazo, pasando a re-

presentar el 67% en 2050. Por su parte, la UE planea
tener GNL en el centro de su estrategia de diversifica-
ciény esta preparada para aumentar las importacio-
nes de este combustible y expandir sus capacidades
de licuefaccion, ademaés de resolver los cuellos de bo-
tella existentes en la infraestructura de gas.

A medida que la crisis energética mundial se agu-
dizay los principales paises importadores de gas
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Tendencias de la demanda mundial de gas natural

Por region (bcm)

2021 [ 2030 M 2040 M 2050

ASIA PACIFICO AMERICA
DEL NORTE

ORIENTE MEDIO

EURASIA EUROPA AMERICA

LATINA

Fuente: GECF.

natural estan preparados para garantizar un sumi-
nistro fiable, se prevé que aumenten las inversio-
nes en nuevas infraestructuras de GNL hasta 2030,
que disminuiran sustancialmente en la industria
del GNL (licuefaccion y regasificacion) entre 2030
y 2040.

La capacidad total de licuefaccion durante la ultima
década ha aumentado de 270 mtpa en 2010 a 462
mtpa a fines de 2021. En los préximos 30 afios, la
capacidad de licuefaccion de GNL se duplicara con
creces a 1.026 mtpa para 2050.

Por su parte, la capacidad global de regasificacion
aumento de 630 mtpa en 2010 a 993 mtpa en 2021.
Para 2050, se proyecta que la capacidad global de

. América del Norte mantendra su
posicién como mayor productor
de gas del mundo en 2050

regasificacion casi se duplique a 1.840 mtpa, méas
del doble de la demanda esperada de GNL de 850
mt. Para 2050, 1.060 mtpa o casi el 60% de la rega-
sificacion total de GNL se realizara en Asia Pacifico
y 380 mtpa o el 20% de toda la capacidad de rega-
sificacion se hara en Europa.

Produccion mundial de gas

La produccion mundial de gas natural aumentara
un 36% en 2050, a una media del 1,1% anual. Amé-
rica del Norte mantendra su posicion como mayor
productor de gas del mundo, con una cuota del 26%

elEconomista

de la produccion mundial. La regidn crecera en 285
bcm para llegar a 1.420 bem en 2050.

Oriente Medio se convertira en el segundo mayor
productor de gas natural del mundo y suministrara
casi el 22% a nivel mundial en 2050, en compara-
cién con el 17% actual. Se espera que la produccion
de gas en la regidon aumente en 520 bcm a 1.190
bcm para 2050.

Eurasia se convertira en el tercer mayor productor
de gas natural en 2050, con una cuota global de par-
ticipacion del 20%. Se espera que la region agregue
mas de 155 bcm a su produccion actual, impulsa-
da por Rusia, que contribuird con mas del 59% de
este crecimiento. Se espera que su produccién au-
mente un 0,5% de media anual en 2050.

Africa seréa responsable del segundo mayor creci-
miento volumeétrico, ganando mas del 11% de par-
ticipacion en el suministro mundial de gas para 2050,
en comparacion con el 6% de 2021. Africa es la Uni-
ca region donde el crecimiento de la produccion de
gas se duplicard, pasando de 260 bcm en 2021 a
585 bem en 2050.

La produccion de gas natural en América Latina se
espera que crezca un 46% (65 becm) en 2050, lo que
supone un crecimiento anual del 1,3%, contribuyen-
do al 4% de la produccion mundial de gas.

Europa sera la Unica region del mundo donde el in-
forme de los Paises Exportadores de Gas pronosti-
ca que la produccién de gas natural caerd, a un pro-
medio anual del 2,9%, lo que reduce su participacion
en la produccién mundial a solo un 2%.

Gas natural para
aliviar la pobreza
energética de
Africa

Se espera que el gas na-
tural sea la mayor opor-
tunidad de Africa para
ayudar a aliviar la po-
breza energética. Las
exportaciones de petro-
leo y gas son una fuente
importante de ingresos
y representan entre el
50%y el 80% de los in-
gresos en algunos pai-
ses.

El gas natural serd res-
ponsable del 30% del
aumento de la demanda
de energia primaria del
continente. Las ricas re-
servas de gas se alinean
con el impulso de la re-
gion por el desarrollo
socioecondémico, junto
con la reactivacién de
las exportaciones de
GNL para generar creci-
miento econdmico.

La demanda de gas na-
tural se expandira un
3,2% anual, de 165 bcm
en 2021 a415bcmen
2050. Alrededor del 70%
del crecimiento de la de-
manda total sera atri-
buible a la generacién
de energia. La produc-
cion de gas natural del
continente aumentara
de 260 bcm en 2021 a
585 bcm en 2050, lo que
representa un creci-
miento promedio anual
de 2,8% en el periodo.
Se espera que Nigeria y
Mozambique represen-
ten el 63% del creci-
miento de la produccién
africana. La capacidad
de exportacion de GNL
africano alcanzara las
199 mtpa para 2050.
Mozambique, Nigeria y
Mauritania/Senegal im-
pulsaran este aumento.
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Indice de precios y subastas:

las nuevas herramientas de MibGas

MibGas ha mejorado, por un lado, sus indices de precio para equipararse
a los estandares europeos y, por otro lado, ha celebrado las primeras
subastas bajo peticion, un ‘producto a medida’ para los agentes.

elEconomista.es.

Gas), ha puesto en marcha dos nuevas ini-

ciativas en estos Ultimos meses. Por un la-
do, ha mejorado sus indices de precio para equipa-
rarse a los estandares europeos y, por otro lado, ha
celebrado las primeras subastas bajo peticion con
las que ofrece flexibilidad a sus agentes.

E | operador del Mercado Ibérico de Gas (Mib-

Desde el pasado 9 de febrero, MibGas publica en su
pagina web nuevos indices de precios -adicionales
a los ya existentes-, al objeto de crear indicadores
mas robustos y alineados con la metodologia em-
pleada en la mayoria de hubs europeos.

Estos indices son MIBGAS PVB Last Price Index (LPI)
Day-Ahead (indice diario de precio ultimo) y MIBGAS
PVB Average Price Index (API) Day-Ahead (indice
precio medio ponderado diario), de manera que, a
partir de ahora, se introduce el término Day-Ahead
y Weekend referidos a los periodos de entrega y no
al de negociacion. El Day-Ahead se corresponde con
el D+1 para sesiones de negociacion del mercado
de lunes ajueves y con el D+3 para sesiones de ne-
gociacion del mercado el viernes con entrega el lu-
nes, mientras que el producto Weekend correspon-
de a la negociacion de sabado y domingo que se
realiza el viernes.

Subastas bajo peticion

Por otro lado, el pasado mes de diciembre MibGas
ampliaba su oferta de servicios con el lanzamiento
de subastas bajo peticion, una nueva herramienta
que el operador del mercado ha puesto a disposi-
cion de sus agentes. Este tipo de subastas, pues-
tas en marcha por MIBGAS Derivatives, ofrecen fle-
xibilidad a los agentes a la hora de programar sus
compras o ventas mediante la celebracion de una
subasta en la plataforma de MIBGAS de cualquier
producto futuro fisico no financiero de gas natural
o de gas natural licuado (GNL).

La primera subasta se realizé el 21 de diciembre y
supuso la compra de 109,5 GWh (300 MWh/dia) de
gas natural para el afio 2023 -producto Cal23 (Y+1)
en el PVB-. En el mes de enero se han celebrado tres
nuevas subastas, que han supuesto la compra de
un total de 136 GWh por parte del agente iniciador

Raul Yunta, presidente de MibGas. Ana Morales

en tres productos diferentes con entrega en este
mismo afio. Para el producto Q+1 se compraron 44
GWh (480 MWh/dia) a un precio de 58,87 €/MW, 46
GWh (500 MWh/dfa) para el producto Q+2 a un pre-
cio de 59,65 €/MWh y 46 GWh (500 MWh/dfa) para
el producto Q+3 a un precio de 62,47 €/MWh.

El presidente de MibGas, Raul Yunta, ha sefialado
que las subastas bajo peticion “nos permite ofrecer-
le al agente un producto a medida de sus necesida-
des, es decir, el agente elige el producto de MIBGAS
Derivatives que mas les interese para realizar la su-
basta de gas con entrega fisica y asi se garantiza el
suministro para el horizonte temporal que desee”.
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Hidrégeno

Enagas y Naturgy construiran una planta de hidrogeno en Leén

Enagas Renovable y Naturgy han presentado en La
Robla (Ledn) el proyecto para la construccion de
una planta de hidrégeno renovable cuya capacidad
de produccién alcanzara hasta 280 MW. La planta,
con puesta en marcha prevista en 2026 y con una
inversion estimada de 485 millones de euros, se ubi-
card en los terrenos de la antigua central térmica
de Naturgy que, actualmente, se encuentra en pro-
ceso de desmantelamiento. El desarrollo de la plan-

ta llevara asociada la puesta en marcha de un pro-
yecto de generacion solar fotovoltaica compuesto
por diversos parques situados en municipios aleda-
fios, cuya capacidad total ronda los 450 MWp. La
planta de produccion de hidrégeno renovable de La
Robla permitira evitar la emision a la atmdsfera de
mas de 430.000 toneladas anuales de CO2, contri-
buyendo a la descarbonizacion de los procesos in-
dustriales y al desarrollo de la movilidad sostenible.

Biometano

Goldman Sachs lanza Verdalia Bioenergy para invertir en biometano

Goldman Sachs Asset Management, a través de su
negocio de inversion en infraestructuras, ha estable-
cido Verdalia Bioenergy, un nuevo negocio centrado
en el desarrollo, adquisicion, construccion y opera-
cion de plantas de biometano en toda Europa. Ver-
dalia Bioenergy buscara invertir tanto en proyectos
en fase inicial de desarrollo como en activos opera-
tivos de mayor tamafo. La compafiia ya ha firmado
su primer acuerdo para comprar, sujeto a la aproba-

cion regulatoria, una cartera de proyectos de biome-
tano en desarrollo en Espafia con una capacidad to-
tal de 150 GWh/afo. Para liderar Verdalia, Goldman
Sachs se ha asociado con Fernando Bergasa y Cris-
tina Avila, que cuentan con un solido historial en el
sector del gas natural. Verdalia aspira a convertirse
en un operador lider de biometano en Espafia prime-
roy en Europa después, y a desplegar mas de 1.000
millones de euros en los préximos 4 afios.

Equipamiento

Calvera desarrolla para Shell un equipo para transportar hidrogeno

Calvera Hydrogen ha desarrollado en sus instala-
ciones de Zaragoza el modelo de Tube Trailer de hi-
drégeno con mayor capacidad del mundo. El equi-
po estd preparado para transportar una tonelada de
hidrégeno en las carreteras de EEUU y mas de 1,3
toneladas en las carreteras de la UE (debido a las
diferentes normativas de peso en carretera de ca-
da region), con una presién de trabajo de 517 bar
(7.500 psi).

Esto lo convierte en el Tube Trailer con mayor pre-
sién de trabajo del mercado internacional. Esta fa-
bricado con fibra de carbono de Ultima generacion
y mide 45 pies de largo. Este proyecto, en el que am-
bas compafifas llevan mas de dos afios trabajando
conjuntamente en la ingenierfa y desarrollo tecno-
|6gico, se ha desarrollado para Shell Hydrogen y se
utilizard para dar servicio a las estaciones de repos-
taje de hidrégeno de la petrolera en todo el mundo.

Autoconsumo

Gasexpress dotara de autoconsumo solar a todas sus gasolineras

La red de gasolineras Gasexpress ha dado un paso
mas en su apuesta por la sostenibilidad y el respe-
to al medio ambiente con la instalacion de sistemas
fotovoltaicos de autoconsumo en las cubiertas de
las marquesinas de sus estaciones de servicio en
todas sus ubicaciones. La empresa Solar Express
Energfa ha sido la encargada de instalar y poner en
marcha los mas de 40 sistemas fotovoltaicos de
autoconsumo que requiere este proyecto.

Cada instalacion estd compuesta por 30 pane-
les solares, con los que se alcanzaran unos aho-
rros entre el 45% y el 50% en la factura de la luz
y amortizaran la instalacion en un plazo de dos
o tres aflos maximo aprovechando las subven-
ciones gestionadas por Solar Express, que se ma-
terializaran a través de los fondos europeos o
mediante deducciones o bonificaciones en el IRPF
o el IBI.
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FRANCESCO STARACE

Consejero delegado de Enel

“Tenemos que sentarnos Gobierno e industria
y decidir sobre las nucleares”

Francesco Starace, consejero delegado de Enel, es uno de los directivos clave del
sector energético. En su reciente visita a Espafia recibio a elEconomista.es para ana-
lizar la evolucion del grupo y la situacion del negocio a las puertas de que el Gobier-
no italiano tome una decision sobre su renovacion al frente de la compaiiia.

Rubén Esteller. Fotos: Alberto Martin

El grupo Enel esta apostando por aumen-
tar su presencia industrial con dos plantas
de paneles solares. La Comision ha presen-
tado un plan para frenar la guerra comer-
cial con EEUU y retener el potencial indus-
trial. ;Sera suficiente?

Los numeros son claros. Si tomamos el da-
to de instalaciones de 2022, son 41.000 MW.
Menos del 3% de los paneles fueron produ-
cidos en Europay el 97% fueron importados

de Asia, la mayoria de China. Esto no es cul-
pa de China, es nuestra. Por eso hemos de-
cidido, después de afio y medio detras de
ello, invertir en una fabrica de 3.000 MW en
Italia. ¢Por qué 3.000 MW? Porque la fabri-
ca media en China es de 3.000 MW. Pero,
mirando los nimeros, representa menos de
un 8% del consumo anual de Europa. Creo
que tenemos un desafio importante y todos
debemos reflexionar sobre ello. Descarboni-
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“Respecto al gas natural, la situacion

es peor que hace un afio y no estd claro
como vamos a gestionarlo”
u
“Estamos quemando mds carbon, pero
el impacto no ha sido alto. Es algo a corto
plazo y no debemos preocuparnos”

zar nuestra produccion requiere un esfuer-
zo industrial desde el punto de vista de la in-
version en plantas y de la produccion de pa-
neles solares. Lo mismo ocurre en Estados
Unidos. Ellos también importan muchisimo
de Asia y estan empezando a decidir. No es
gue digamos no mas de Asia, pero tenemos
que hacer balance. En 2023, los 41.000 MW
de solar que hemos instalado en 2022 van a
ser, como minimo, 10.000 MW mas, porque
los instalados en 2022 son hijos de decisio-
nes de 2020 0 2021 antes de la guerra. Pe-
ro con la guerra se va a afiadir capacidad.

Los precios del gas y del mercado mayoris-
ta eléctrico estan bajando. ;Se ha termina-
do la crisis?

Lo primero que quiero decir es que hemos
logrado pasar bien casi completamente es-
te invierno, que no era tan obvio. Es verdad
que han ayudado las temperaturas, pero tam-
bién hemos descubierto que haciamos un
uso del gas poco inteligente. Estamos logran-

do ahorrar en el consumo de gas entre el
10%-15% y en algunos paises el 20%. Creo
gue es una prueba de que usdbamos mal el
gas y tenemos que tenerlo en la cabeza pa-
ra el futuro y que se puede consumir menos
gas sin particular impacto. En 2022 compra-
mos gas a Rusia, pero este afio no lo podre-
mos hacer. Si vemos la situacion, es peor
ahora que hace un afio. En ese sentido, no
estéa claro cémo vamos a gestionarlo en los
proximos meses, porque a finales de marzo
empezara el esfuerzo para ver los niveles de
los almacenamientos y creo que tenemos
que esperar volatilidad, pero tenemos herra-
mientas para gestionarlo un poco mejor.

¢Cree qué Europa ha olvidado la emergen-
cia climatica? Alemania esta quemando mas
carbony, en Espana, en el caso de Endesa,
no les han permitido cerrar una central.

Este problema se reducira en los proximos

afios. Estamos quemando mas carbon, pe-
ro un informe de Ember sefiala que no tuvo
un impacto tan alto. Para mi es algo a corto
plazo y no tenemos que preocuparnos por
esto. Habra que quemar un poco mas de car-
bén para aguantar otro invierno, pero des-
pués no. En 2022, en la Europa 27 hemos
instalado 41.000 MW de solar y 15.000 MW
de edlica que, en 2023, van a producir unos
100 TW, equivalentes a 21 millones de me-
tros cubicos de gas, y cada afio va a bajar.

¢Cree que se esta fragmentando el merca-
do Unico europeo de la energia? Las ayu-
das de paises como Alemania pueden ha-
cer que cada uno tenga una politica ener-
gética propia o que se acabe rompiendo tras
30 anos.

Es muy dificil decir si en Europa hemos con-
seqguido, en algun momento, tener un mer-
cado Unico de la energia, porque siempre ha
habido diferencias. Nosotros estamos en
muchos de estos mercados y no es facil de-

cir que tenemos un mercado Unico. Tene-
mos algunos principios basicos y otros fis-
calmente muy distintos; incluso politicas
energéticas que hasta hace cinco o seis afios
han sido bastante diferentes en nuclear o
carbon. Ahora la tecnologia, mas que la po-
litica, estd empujando hacia una armoniza-
cién, como minimo de la parte de los acti-
vos, porque descarbonizar no es solo preser-
var el medio ambiente, sino que es econémi-
camente interesante. El Green New Deal de
la Comision fue bastante claro para todos.
Lo que pasa es que, con la crisis, se obser-
VO que tenemos que reflexionar sobre un nue-
vO marco regulatorio y afladir un instrumen-
to de mercado, que en Europa no tenemos,
gue es una regulacion que nos permita dis-
frutar de la visibilidad de los precios que las
renovables nos permiten y, asf, que los clien-
tes puedan disfrutar esta nueva oportunidad.
No tenemos una herramienta bien estable-




Energia

Entrevista

el .conomista..

cida y comun para ofrecer a todos los con-
sumidores la posibilidad de ver precios a lar-
go plazoy claramente las renovables supo-
nen esta oportunidad. Y, esto, creo que es el
trabajo de esta nueva Comision. Hacerlo in-
dividualmente seria una pena. Es mas facil
hacerlo en comun.

¢Qué les parece la propuesta espanola de
reforma del mercado?

Hay una propuesta espafiola, una francesa,
una italiana que también tiene un valor afa-
dido porque se logré hacer junto con Confin-
dustria, la Alianza de los Industriales. Es el
primer caso en el que productores y consu-
midores logran un acuerdo sobre un marco
que gusta a los dos. Hoy tenemos dos enfo-
ques distintos: el primero, modificar las he-
rramientas que tenemos ahora, en el merca-
do a corto plazo, para que este pueda ser
también a largo plazo. Esto no es facil. Otro
enfoque es decir este mercado funciona, no
tenemos que afiadir mucho, y desarrollamos

El Gobierno ha iniciado la revision del Plan
energético, ¢piensan que se puede abrir la
puerta a que la nuclear pueda extender su
vida en Espana?

Es una buena pregunta, porque reciente-
mente se ha conectado la segunda planta
nuclear a la red europea desde hace 15 afios
que se empezo a construir en 2008. Origi-
nariamente el plazo era de siete y hemos
tardado el doble. También hemos invertido
el doble. Pero ahora estamos contentos de
gue se logre este gran éxito. Creo que quien
tiene una planta nuclear funcionando, en
esta situacion de incertidumbre sobre el su-
ministro de gas y todo lo que pasa, tiene
que pensarlo bien antes de cerrarla y ver
cuantas inversiones necesitas o si quieres
prolongar su vida en diez aflos. Hemos vis-
to que en Francia estan desarrollando algo
gue puede lograr alcanzar los 60 o 70 afios
de vida de las plantas. Desde este punto de
vista, las plantas espafiolas son bastante
jévenes. Por esto tienen una opcién. Es un

“Decidiremos si recurrimos el nuevo

impuestazo cuando todos los andlisis que
se estdn haciendo estén finalizados”

|

“En esta situacion de incertidumbre, quien
tiene una planta nuclear funcionando

tiene que pensarlo bien antes de cerrarla”

un nuevo mercado que trabaje junto. Eso
creo que es mas facil. No distorsiona, no crea
incertidumbre sobre lo que ya funciona y nos
permite reflexionar sobre el nuevo sin crear
turbulencias. Hay estas dos distinciones y
vamos a ver como se orienta en Europa. Ha-
cer cambios a nivel europeo del primer sis-
tema es mas complejo. Tener un acuerdo
sobre un nuevo mercado es mas facil. Prag-
maticamente, prefiero el sequndo punto.

¢Van a recurrir el nuevo impuesto a las eléc-
tricas y la banca?

Este nuevo impuestazo... Estan ahora anali-
zandolo con todo detalle, porque no es tan
facil. Es un impuesto sobre los ingresos. Eso
€S UNn poco raro como aproximacion. Puedes
empezar a razonar si se tienen beneficios ex-
cesivos. Estamos analizandolo y vamos a
decidir cuando este analisis esté completo.

asunto de politica energética nacional. Pe-
ro creo que un gobierno tiene que elegirlo
bien. La buena cosa es que ahora, gracias
al trabajo que hizo la ministra, tenemos fe-
chas claras. Por esto se sabe que tenemos
gue tomar una decision, porque algunas fe-
chas estan llegando y esta claro que tene-
mos que sentarnos el gobierno y la indus-
tria y decidir qué hacer juntos. No es una
decision que uno puede tomar solo, porque
son activos muy importantes y, en estos
momentos, pueden ser una reserva de ener-
gfa bastante importante.

¢Como ha avanzado la venta del negocio
del gas en Espaina?

Como ya teniamos la idea de salir de este
negocio, nos salimos ahora que el valor es
el maximo. Hemos dado el primer paso en
Chile a finales de 2022 y ahora estamos ha-
ciendo lo mismo en Espafia.
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Antonio Mediato
Fundador y director general de Airzone

Tecno-optimismo o como resolver el problema

del cambio climatico

trar la solucién a la mayoria de los problemas de la humanidad gracias a

E | tecno-optimismo es la creencia en que el ser humano es capaz de encon-
suingenio y la capacidad de desarrollar nuevas tecnologias.

Lo que nos diferencia del resto de animales es que nuestra adaptacion al entor-
no no es bioldgica, sino cultural. Nos amoldamos a través de la tecnologia y de
las ideas. Desde las herramientas mas primitivas, como los cuchillos de silice,
hasta las estructuras sociales mas complejas, como la democracia liberal, todas
nacen como resultado de nuestro proceso de adaptacion al habitat, con el que
buscamos garantizar la supervivencia de nuestra especie. Al igual que sucede
con la medicina, somos capaces de encontrar ya solucién y cura o mejora a la
mayoria de las enfermedades que conocemos.

Desde el punto de vista fisico, nuestras posibilidades de sobrevivir en un entor-
no hostil no parecen muy altas: no somos muy rapidos, tampoco somos muy
fuertes, no tenemos dientes y ufias que nos ayuden a cazar, no aguantamos tem-
peraturas extremas, etc. Es decir, carecemos de recursos que nos permitan des-
cansar con la certeza de que podemos combatir la adversidad por nosotros mis-
mos. Sin embargo, hemos conseguido poblar toda la Tierra, con climas tan ex-
tremos como el del Circulo Polar Artico o el de la Peninsula Arabiga. Silo hemos
hecho, ha sido gracias a nuestro cerebro. Al individual y al colectivo. Porque ha
sido precisamente nuestra capacidad de unir nuestras mentes y pensamientos
para solucionar problemas lo que nos ha permitido estar donde estamos, com-
partiendo el objetivo comun de perdurar, sin sufrimiento y con comodidad.

Este trabajo conjunto con nuestros contemporaneos o construyendo sobre las
ideas de nuestros antepasados, no es un viaje feliz que nos conduce desde la
identificacion del problema hasta su solucién. Es una larga historia de un perma-
nente ensayo y error, de una repeticion de caminos equivocados y de conflictos;
de resultados inicialmente modestos que acaban cambiando el mundo, etc.

Hoy hay voces en la sociedad que abogan por el decrecimiento. Una idea, basa-
da en el miedo, que apuesta por retroceder, que intenta convencernos de que es
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la Unica via posible para evadir al caos. Sin un analisis profundo, la postura se in-
terpreta, de primeras, como una reaccion normal y comprensible. Tiene ldgica:
el razonamiento que se ha impuesto es que fue el crecimiento, tanto el econé-
mico como el tecnoldgico, el que provocd la actual crisis climatica.

¢Es, entonces, el decrecer la solucion? Ir corriendo hacia los sitios sin recursos
gue nos permitan llegar pronto, consequir alimento sin dientes que nos permi-
ten obtenerlo, vivir sin climatizacion en paises bajo cero o quizas sin ser tan ex-
tremos, sequir explorando y conquistando, por ocio y placer, los lugares mas re-
motos del planeta, en los que las temperaturas nos alarman, sin proteccion.

La respuesta a esta teoria es, aunque cueste asumirlo, evidente: no es viable. Y
lo que més duele, como siempre, es la verdad: la mayoria no estd dispuesta a
aceptar el cambio del cambio.

Cierto es que nunca se ha conseguido imponer a nivel global una solucién que

ha requerido ir a peor, sacrificar avances tecnoldgicos y renunciar al bienestar.

Los pocos casos que se conocen son fruto de creencias religiosas extremas o

de acontecimientos devastadores como la guerra. Pongo a Gran Bretafiaen la ll
Guerra Mundial como ejemplo.

Teniendo en cuenta lo descrito, y tras 25 afios dedicado a una empre-
sa de soluciones de control para la climatizacién, dejan de preocupar-
: me en exceso los comentarios catastrofistas sobre como el calenta-
- miento global incrementard el uso del aire acondicionado y la calefac-
cion en nuestros hogares. Quienes ejercemos en este campo llevamos
Nunca en la historia décadas investigando, desarrollando y creando tecnologias cada vez
mas eficientes que hacen que el consumo energético decaiga de for-
de la humanidad se ha ma progresiva. Cada equipo de climatizacién que se pone en el mer-
. . cado incorpora gases menos contaminantes, de menor impacto sobre
climatizado una casa con ¢ calentamiento global. Porque nunca en la historia de la humanidad
, se ha climatizado una casa con menos energia y de la manera mas
menos energia 'y de la ecoldgica. Y tampoco pensamos parar aqui. Por eso creo que la ver-
manera mas ecolégica dade_ra s_olucién ala crisi_s ener_qética y medio ambiental no pasa por
prohibiciones, sino por la inclusion de nuevas opciones tecnolégicas y

] la mejora de las existentes.

Al legislador y la Administracion Publica les corresponde influir para
que se usen las tecnologias mas eficientes y crear mecanismos de impulso y
cumplimiento. Porgue la tecnologia no es el problema, es la solucién. Es, quizas,
el tecno-optimismo la idea mas realista. Puede que no tan popular, porque no nos
pide renunciar, en un esfuerzo heroico, a nuestra cdmoda vida actual. Pero es
gue quizds no sea necesario. Necesitamos sequir avanzando. Necesitamos se-
guir conquistando. Necesitamos sequir investigando para mejorar la calidad de
vida y la esperanza de ese ser humano.

Sobre todo, porque en este momento hay una abundante financiacion europea
que nuestras administraciones publicas deberian usar para modernizarnos en
este punto tan importante como es la tecnologia para la eficiencia energética.

Uniendo nuestras mentes, tenemos el poder de apostar por ideas nuevas que
nos ayuden a convivir con confort, sin renunciar. La tecnologia avanzada es una
via para precisamente combatir el despilfarro energético sin dejar a un lado los
problemas a los que nos enfrentamos. Sigamos combatiendo el frio y el calor,
viajando y conquistando. Sigamos la Unica via de triunfo que ha demostrado te-
ner la humanidad: trabajar con humildad y honestidad. Apostemos por seguir
creciendo, pero dentro de todas las opciones de las que disponemos, hagamos-
lo con las méas coherentes, las sostenibles. Démosle una oportunidad al tecno-
optimista, porque, aunque no suene tanto a héroe, es quizas quien aboga por la
forma mas viable de continuar.
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De izq. a drcha.: Carlos Solé (KPMG Espana), Raul Yunta (Mibgas), Rubén Esteller (‘elEconomista.es’), Javier Saénz de Jubera
(TotalEnergies) y José Ramon Mourenza (Herbert Smith Freehills).

Mas de un tercio del gas consumido
se negocila en el mercado 1bérico

Mibgas se ha convertido en uno de los indices mas econémicos y con menos volatilidad de precios en
Europa en 2022. En un encuentro organizado por ‘elEconomista.es’y TotalEnergies, los cuatro ponentes
senalaron que ven complicado un escenario en 2050 en el que se pueda prescindir del gas.

Alba Pérez. Fotos: Ana Morales

ibgas se ha convertido durante 2022 en
M uno de los indices mas econémicos y con

menor volatilidad de precios en Europa.
Mientras la crisis energética ha provocado una pér-
dida de la confianza de las autoridades europeas
en el mercado holandés TTF y ha abierto las puer-
tas a buscar mejores referencias de precios para el
gas, el numero de contratos que esta utilizando el
mercado ibérico es creciente.

Por eso, elEconomista.es ha organizado junto a Tota-
|[Energies el encuentro Modelos de contratacion referen-
clados a Mibgas, en el que han participado destacados
expertos en esta materia como Raul Yunta, presiden-
te de Mibgas; José Ramadn Mourenza, socio y of coun-
sel de Energia de Herbert Smith Freehills; Carlos Solé,
socio responsable de Energia y Recursos Naturales en
KPMG Espafa; y Javier Sdenz de Jubera, presidente
de TotalEnergies Electricidad y Gas en Espafia.
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Mas de un tercio del gas consumido en Espafia en
2022 se negocio a través del Mibgas. En el caso de
TotalEnergies, mas de dos tercios del volumen ven-
dido se referencio al mercado ibérico, lo que supu-
so un enorme ahorro para sus clientes. “Si estos
clientes hubiesen cerrado el contrato de energia en
el Ultimo trimestre con otros indices, este afno ha-
brian pagado 100 millones de euros mas de lo que
van a pagar con la indexacion al Mibgas”, reveld Ja-
vier Sdenz de Jubera, presidente de TotalEnergies
Electricidad y Gas en Espafia.

Desde su nacimiento hasta ahora, “el progreso del
mercado ibérico ha sido espectacular, pero en los
dos ultimos afos el crecimiento es geométrico”, se-
fAaldé Raul Yunta, presidente de Mibgas, quien apun-
té que el afio pasado se negociaron 130 TWh, un
67% mas que en 2021.

“Los volumenes negociados en Mibgas utilizan unos 2 3 ¢

parametros muy competitivos en un entorno obje- ‘:‘

tivo, transparente y no discriminatorio obligado por ¥y

ley", dijo Yunta, quien también resalté el anonima- José Ramon Mourenza

toy la sequridad del indice. “Es una transaccion in- Socio y of counsel de Energia de
Herbert Smith Freehills

formatica, pero no hay una entrega financiera a di-
{ La similitud que ha

ferencia de otros hubs”, apunté. Se trata de una en-

trega fisica en la que es necesario disponer del gas .

para transaccionar. ) - ganado el Mlbga§ con el
tios hora en el Mibgas, TTF se ha traducido en

un 67% mas que en litigios y nueva regula-

Rall Yunta
Presidente de MibGas

{1 Bl afo pasado se
negociaron 130 terava-

Carlos Solé, socio responsable de Energia y Recur-

sos Naturales en KPMG Espafia, destacé también
la evolucién de producto del Mibgas y sefial6 el ca-
so de la primera subasta bajo peticion celebrada el
pasado mes de diciembre. “Detras de esto hay una
idea muy buena: generar mercado dando iniciativa
a los propios operadores para que participen’, ase-
gurd Solé. Para el experto, crear esos productos de
manera organizada, “con buenos indices y transpa-
rencia’, da confianza a los agentes y otorga a Espa-
fia una mejor posicion en el mapa energético, en un
contexto de volatilidad en los mercados.

El mercado ibérico no tuvo un nacimiento facil, pues
estuvo marcado por “la controversia inicial, los re-
cursos e incluso la peticion de medidas cautelares
gue paralizasen su puesta en marcha’, asegurd Jo-
sé Ramon Mourenza, socio y of counsel de Energia
de Herbert Smith Freehills, quién tuvo parte activa
en el nacimiento del indice.

Antes de los Ultimos afios, marcados por la crisis y
otras situaciones “andmalas” en los mercados ener-
géticos, “el Mibgas no habfa tenido un comporta-
miento especialmente visible con respecto al TTF,
dijo Mourenza. “Sin embargo, ahora tienen una evi-
dente similitud, que se ha traducido en varias cues-
tiones litigiosas y regulatorias’, afiadio.

El gran consumidor de gas que tenia contratos de
suministro referenciados a TTF, por ejemplo, se en-
contro el aflo pasado con la escalada de precios.

2021" cion”

“En el caso de los cogeneradores esto se sumd a la
demora en la aprobacion de su retribucion regula-
da”, recordo el socio de Energia de Herbert Smith
Freehills. Se produjo entonces la suspension de gran
parte de la actividad de cogeneracion y el incumpli-
miento parcial de sus contratos de suministro, “por-
gue compraban a TTF y vendian a Mibgas”. Tal y
como explicéd José Ramdn Moureza, esto se tradu-
jo en un importante trabajo de asesoramiento con-
tencioso por parte de los despachos, ademas de un
impacto en el plano regulatorio.

Pero los problemas y los cambios a los que se ha
enfrentado el sector del gas en los Ultimos afios
van mucho mas alla. Entre las consecuencias del
alza de precios "hemos visto también una regula-
cién mucho mas profunda y mucho mas intensa
de la Comision Europea de lo que hasta ahora nos
habia tenido acostumbrados”, destacé el presiden-
te de Mibgas. Es el caso de la obligacion de tener
un determinado porcentaje de llenado de almace-
nes listo para los periodos criticos del afio o el co-
nocido tope al gas.

LLa Comisién Europea aprobd a mediados de diciem-
bre un mecanismo para limitar al gas en 180 euros,
cuyo primer test real se espera que se produzca el
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proximo mes de marzo cuando los almacenamien-
tos tengan que volver a iniciar su fase de llenado.
En opinidn de Raul Yunta, “lo mejor que puede pa-
sar es que este mecanismo no interfiera en el mer-
cado de gas”, pues “nadie puede prever su afeccion’,
no solo en el mercado de corto plazo, sino también
en las coberturas de futuros.

Para Carlos Solé, cuando se habla de intervencio-
nes hay que separar la actuacion sobre el mercado
y el impacto sobre los consumidores. “Puede haber
mucho esfuerzo para buscar una unidad de criterio
que funcione en la parte mayorista, pero estamos
modificando y dejando una libertad absoluta de ac-
tuacion a la parte minorista”, advirtio el socio res-
ponsable de Energia en KPMG Espana.

El futuro del gas

Carlos Solé sefialo la necesidad de dar sefales a la
inversion y al mantenimiento del gas como vector
energético. El “desacople de la demanda y de pro-
duccién” en los planes de energfa para las préximas

Observatorio

Javier Saenz de Jubera
Presidente de TotalEnergies
Electricidad y Gas en Espafia

{1 Nuestros clientes han
ahorrado mas de 100
millones en el tltimo
trimestre gracias al

Carlos Solé
Socio responsable de Energia y
Recursos Naturales en KPMG Espafa

el Mibgas puede

décadas "tienen que tener en cuenta el papel del gas
a futuro”, reclamd el experto, quien advirtié de la de-
bilidad de esa sefal.

En este sentido, el directivo de TotalEnergies (se-
gundo mayor productor de gas a nivel mundial) re-
velé que en 2021 el gas puso cerca del 90% de su
cifra de negocio. Pese a encontrarse inmersa en un

jugar un papel clave
en el desarollo de
gases renovables en

proceso de transicion hacia energias renovables,
las previsiones de la compafifa “son que para 2050
el 25% de nuestro volumen de negocio seguira sien-
do el gas”, asegurd Javier Saenz de Jubera.

La seguridad de suministro ha vuelto a entrar en
el foco del debate. “Aunque es muy dificil saber si
habra intermediacion de disrupciones tecnoldgi-
cas en el futuro, parece complicado un escenario
en el que se pueda prescindir del gas en 2050, y
creo que ese mensaje no se traslada con claridad’,
afirmo el socio y of counsel de Energia de Herbert
Smith Freehills. En esta linea, Raul Yunta alerto del
riesgo de que Europa se quede desfasada en rela-
cion al resto del mundo, pues “la mayor parte de
los contratos de largo plazo vinculados al GNL de
nueva capacidad se los esté llevando Asia y, en
particular, China".

En cuanto a infraestructuras, Espafia es el pais de
la UE con mayor capacidad regasificadora (un 33%
del total) gracias a sus seis plantas de GNL, ubi-
cadas en Barcelona, Cartagena, Huelva, Bilbao y
Sagunto ademas de la de El Musel, cuya entrada
en funcionamiento esté prevista para principios
de este afio.

Pese a los intentos del Gobierno espafiol por apro-
vechar este potencial regasificador del pais con el
desarrollo de un nuevo gasoducto que conectase
con Francia, resucitando el antiguo proyecto del

Espana”

MidCat, finalmente se desarrollard en el horizonte
de 2030 un corredor submarino entre Barcelona y
Marsella para el transporte de hidrégeno verde
(H2Med). “La Peninsula Ibérica esta en una situa-
cion privilegiada, que los franceses y en general Eu-
ropa no han querido ver", aseguro el presidente de
TotalEnergies Electricidad y Gas en Espafa, quien
defendié que seria mucho mas légico y facil poten-
ciar la conexion con gas.

Para el socio responsable de Energia y Recursos
Naturales en KPMG Espafia, el H2Med puede posi-
cionar a Espafia como lider en hidrégeno, pero has-
ta que esta tecnologfa esté en produccion efectiva,
Europa debe realizar una “planificacion estratégica
de las infraestructuras” y dar sefiales al mercado
“para potenciar lo que hoy no tenemos”.

Gases renovables

El mercado ibérico de gas también puede jugar un
papel clave en el desarrollo de gases renovables.
“Nosotros estamos viendo cierto apetito inversor
en las plantas de gestion de residuos y la produc-
cién e inyeccion a la red de biogas o biometano,
etc.”, dijo Carlos Solé. Para el responsable de Ener-
gia en KPMG Espanfia, llevar esas transacciones eco-
némicas a un mercado organizado que saque refe-

Mibgas”
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rencias y productos para transar la compra-venta
de gas renovable “es una oportunidad que incenti-
va el desarrollo de esos proyectos”. Algo que a Jo-
sé Ramon Mourenza, socio y of counsel de Energia
de Herbert Smith Freehills, le parecié l6gico, pues
“la perspectiva legal es el tratamiento de los gases
renovables como gas natural en la medida que téc-
nicamente sean compatibles”.

‘Estamos hablando mucho del hidrégeno como la
solucién del mafiana, pero antes esta el desarrollo
de los biogases”, apunté también Saenz de Jubera,
quien sefald el retraso de Espafa en este sentido.
Y es que, aunqgue el pafs cuenta con el tercer mayor
potencial de biometano en Europa, mientras pafses
de similares caracteristicas como Francia estuvie-
ron incorporando a la red dos nuevas plantas de bio-
metano a la semana en 2022, en Espafia solamen-
te existen cinco instalaciones.

‘Al final es el mercado organizado el que, a través
de productos estandares, puede dar una sefial de
precios’, dijo el presidente de Mibgas. “Los subsi-
dios estan muy bien, pero al final tiene que llegar-
se a un estadio final donde el gas renovable ten-
ga un precio competitivo y transparente”, apunté
Yunta.

En este sentido, José Ramén Moureza quiso pun-
tualizar en este debate que no necesariamente el
subsidio debe dirigirse al productor, sino también
al consumidor. “Puede haber un desincentivo al con-
sumo de gases renovables si este consumidor per-
cibe un precio alto sin subsidio”.

Foto de familia de los participantes del evento organizado por ‘elEconomista.es’ junto a TotalEnergies.

La Agencia de Reguladores europea (ACER) comen-
70 este mes a publicar el precio del nuevo indice que
aspira a sustituir al mercado holandés TTF como re-
ferencia para el gas natural licuado y reducir asf su
elevado nivel especulativo. Sin embargo, en su estre-
no se topd con un insuficiente nimero de transac-
ciones que impidié la casacion de precios. “Se han
hecho requerimientos muy sesudos a todos los par-
ticipantes en el mercado del GNL del Atlantico y del
Mediterréneo, pero construir un indice fiable de pre-
cios lleva tiempo”, afirm¢ el presidente de Mibgas.

Ademas, el gas licuado presenta una particularidad
con respecto al gas natural: "“Aungue los volumenes
negociados son mas grandes, el nimero de tran-

El mercado organizado permite
dar una senal de precios a los
gases renovables

sacciones es menor”, explicé Raul Yunta. “Me cons-
ta que desde ACER estan haciendo una labor de cri-
ba de la informacion de forma correcta, pero tampo-
co tienen demasiada informacién”, dijo el experto. “Al
final es una empresa de formar un indice a partir de
la declaracion en bilateral”, dijo el socio responsa-
ble de Energia y Recursos Naturales en KPMG Es-
pafa, para quien el nuevo indice debe orientarse a
buscar liquidez y transparencia en los mercados or-
ganizados y no tanto en el mundo bilateral.




Energia

Opinion

el .conomista..

Raul Suarez
Consejero delegado de Nedgia

El gas renovable, clave para la transformacion

energética de Europa

pectos pero, sin duda, en lo que respecta a la energia, ha supuesto un drasti-

co golpe de realismo que ha revelado nuestra tremenda dependencia energé-
tica y cuestionado la sostenibilidad econémica y social de la transicion energética
tal como estaba disefiada.

I a guerra de Ucrania ha puesto a Europa delante del espejo en multiples as-

Es justo reconocer que Europa ha reaccionado répido y, de la mano del REPowerEU,
trata de reconducir su rumbo energético. Los objetivos de reduccion de emisiones
a 2050 siguen siendo validos, pero es necesario redefinir el camino y los medios ne-
cesarios para alcanzarlos.

En el eje central de esta nueva vision energética de Europa esta la seguridad de su-
ministro, partiendo del aprovechamiento de todos nuestros recursos disponibles pa-
ra alcanzar el mayor grado de independencia energética posible.

Hace dos semanas, el Parlamento Europeo aprobé la propuesta de Directiva “Gas
Descarbonisation Package”, que establece como objetivo vinculante la inyeccion en
red de 35 bcm de biometano en 2030. Esta cantidad equivale al 20% del gas que im-
portamos desde Rusia.

La nueva Directiva insta a la adopcién de normas a escala de la Unién Euro-
pea (UE) que faciliten un crecimiento acelerado de la integracion del biome-
tano en la red y a que los Estados Miembros establezcan estrategias nacio-
nales de biometano.

Espafia tiene el sequndo mayor potencial de generacion de gas renovable por hec-
tareay el tercero en valor absoluto de toda la Unién Europea. En cifras, 163 TWh de
energia limpia que equivale a algo mas que todo nuestro consumo de gas domés-
tico y comercial.

Sin embargo, y a pesar de que la oportunidad esta ah, el pais solo tiene cinco plan-
tas de biometano en operacion, muy lejos de las mas de 500 plantas de Francia o
del 70% de aprovechamiento del potencial de Alemania.
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Europa marca el camino y Espafia tiene el potencial para ser el lider de la transfor-
macion energética en Europa de la mano de una nueva energia renovable. Sin em-
bargo, vamos con retraso porque el actual Plan Nacional Integrado de Energia y Cli-
ma (PNIEC) no refleja ningun objetivo de inyeccion de biometano en red.

Afortunadamente, en junio debemos presentar en Bruselas nuestra revision del
PNIEC y tenemos la oportunidad de aumentar nuestra ambicion de forma propor-
cional a nuestro potencial y retomar la senda que marca Europa.

El momento ha llegado y nuestro pais se encuentra ante su verdadera gran opor-
tunidad en materia de energia. Espafia debe jugar un papel clave y sacar el ma-
ximo partido a este reposicionamiento del gas renovable, tanto por nuestro in-
menso potencial como por disponer de la infraestructura gasista mas moderna
a nivel europeo, con una red de mas de 80.000 kildmetros que cubren amplia-
mente el territorio nacional.

Ademas, la decision de la Unidn Europea genera importantes externalidades positi-
vas econémicas y sociales para un pais como Espafia, que tiene un gran reto demo-
gréfico con acento en el mundo rural y una fuerte industria agricola y ganadera.

De hecho, los gases renovables representan la energia mas transforma-
dora que existe porque auna reduccién de emisiones, independencia ener-
gética, generacion de empleo en zonas rurales y la solucién al problema
de los residuos que genera nuestro sistema productivo.

Debemos apoyar decididamente el desarrollo de los gases renovables

Espafla tiene el segundo porgue no son sélo una solucion medioambiental y a la dependencia ener-

mayor potencial de

generacion de gas

renovable por hectareay
el tercero de toda la UE

gética, sino que también son una solucion estructural para la economia
espafiola y, en especial, para las gentes del mundo rural a las que tanto
debemos y que no podemos dejar atras.

Por todo ello, los gases renovables son la gran apuesta de Europa en ma-
teria energética y el verdadero reto de Espafia en energia. 2023 deberia
ser el afio del despegue de los gases renovables y, en concreto, del bio-
metano en Espafia. Para que asi sea, los sectores implicados y la Admi-
nistracion debemos trabajar de la mano para impulsar nuevas iniciativas
que lo hagan posible.

En definitiva, Europa esté revisando su politica energética introduciendo mucha mas
ambicién en el aprovechamiento de todos sus recursos renovables y transforman-
do su modelo energético para que la transicién no sélo sea posible en el plano am-
biental, sino también en el econdmico y social.

El gas renovable juega un papel clave en este reenfoque y Espafia tiene todo lo ne-
cesario para ser el referente: el segundo mayor potencial de biometano de la Unién
Europea por hectarea de territorio y la red de gasoductos mas moderna de Europa.

Europa ha optado por el pragmatismo y la ambicion en el aprovechamiento de

sus recursos enddégenos. Espafia también debe seguir el camino hacia los gases
renovables.

iStock
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Francisco Javier Gallardo (Capital Energy), Julieta Maresca (Repsol), Fernando Romero (EiDF), Alberto Martin (Neton), Rubén Esteller
(‘elEconomista.es’), Isabel Reija (Barter), José Benjumea (Powen), Gabriel Nebreda (EDP Solar) y Luis Gutiérrez (Iberdrola).

El autoconsumo pide mas agilidad en
la tramitacion de permisos de acceso

El pasado ano se instalaron en Espana 2.507 MW de nueva potencia solar para autoconsumo, un
crecimiento que ha desbordado todas las expectativas. Sin embargo, el sector contintia detectando
retrasos en la administracion respecto a la tramitacion y concesion de permisos de acceso a la red.

Sandra Acosta. Fotos: David Garcia

y limpias. EI 2022 ha sido el mejor afio de la

historia para el autoconsumo en Espafia, con
un crecimiento que ha desbordado las expectativas
iniciales y que ha tenido mucho que ver con la ex-
plosién de precios de la luz tras la guerra en Ucra-
nia. Segun los datos registrados por la Unién Espa-
fiola Fotovoltaica (UNEF), el afio pasado se instala-

C rece la apuesta por las energias renovables

ron 2.607 MW de nueva potencia de energia solar
en instalaciones de autoconsumo. Esta cifra supo-
ne un incremento del 108% respecto a 2021, afio en
el que se pusieron en marcha 1.203 MW. En total,
nuestro pafs ya cuenta con 5.249 MW de potencia
instalada acumulada de autoconsumo.

Sin embargo, el sector del autoconsumo continda
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detectando carencias por parte de la administracion

en lo que respecta a la tramitacion y concesion de

permisos de acceso a la red, algo que retrasa la ins-

tauracion de la fotovoltaica en el dia a dfa de los ciu-

dadanos. Ademas, las grandes energéticas se han

dado cuenta de lo importante que es el papel del

cliente, tanto para ellas como para hacer evolucio-

nar la transicion energética, poniendo especial aten-

cion en el ahorro que éste demanda y la calidad de ell i

la instalacion. Estas fueron algunas de las conclu- Francisco Javier Gallardo , Julieta Maresca o
siones a las que llegaron los participantes de la pri- Director de Autoconsumo de Capital Subdirectora de Generacién Distribuida

. Energy de Repsol
mera mesa de debate "El despegue del autoconsu- . .
mo" del | Foro Empresarial “La eclosién del autocon- i La reguIaC|6n esta i La extension de los

sumo”, organizado por elEconomista.es. empujando aque las tiempos hasta que se le-
empresas apuesten por galice una instalacion,
las energias renovables” esta entre 6 y 12 meses”

Crecimiento

En lo que respecta a qué se necesita para mante-
ner este ritmo tan bueno de crecimiento en el sec-
tor del autoconsumo y que no vuelva a producirse
un freno regulatorio, Francisco Javier Gallardo, di-
rector de Autoconsumo de Capital Energy, recono-
cié que “es cierto que estamos en una ola, crecien-
do sin parar, algo que también viene de la mano
de la regulacion, que estd empujando muchisimo,
sobre todo desde la Unién Europea para que todas
las empresas empiecen a apostar por las renova-
bles y se nota que esto esta calando en todos los
paises de la UE, uno de ellos Espafa” y afiadié que
“por ejemplo, muchas empresas locales estan apos-
tando por las instalaciones de uso compartido ya
gue en un rango de dos kilémetros pueden com-
partir energia con otras empresas colindantes y
este tipo de acciones son las que favorecen a que
esto siga”.

v
Fernando Romero
CEO de EiDF Solar

Ao Martin
CEO de NetOn Power

{1 El autoconsumo es
una energia de proximi-
dad y puede ofrecer
energia mas barata”

{1 Los domésticos tie-

nen por definicién acce-
S0 a conexion, mientras
que las pymes no lo tie-

Por su parte, Julieta Maresca, subdirectora de Ge-
neracion Distribuida de Repsol, lamenté que los pla-
zos de instalacién industrial en comparacién con
los de instalacion individual sean extensos. “Son tan

extensos porque los agentes involucrados en lo que
es la tramitacion del autoconsumo colectivo, o no
conocen los procesos o no tienen preparadas las
plataformas” y alerté de que “la extension de los
tiempos en el autoconsumo colectivo puede llevar,
hasta que se legalice o se ponga en marcha la ins-
talacion, entre 6-12 meses o0 mas por la falta de co-
municacion con las distribuidoras, la obtencion del
punto de conexion, la aprobacion, aceptacion y re-
vision por parte de las distribuidoras de las configu-
raciones para poner en marcha las instalaciones y
la activacion del autoconsumo”.

Fernando Romero, CEO de EIDF Solar, fue escép-
tico en cuanto a los datos de instalacion de auto-
consumo en 2022: “habria que analizar de esos
2.000 MW que se dicen que se han instalado cuan-
tos son reales”. Segun las estimaciones de Rome-
ro, esta cifra indicaria que deberia haber habido
1.500 millones de facturacion en el sector fotovol-
taico espafiol de autoconsumo, sobre la que indi-
c6 ciertas dudas.

n

nen

ElI CEO de EIDF quiso recordar también que el sec-
tor esta en crecimiento porque “parte de cero”, ha-
biendo estado hace cuatro afios en “menos diez".
“Todo lo que pasa de cero a uno es un crecimien-
to brutal, pero hay puntos criticos que se estan
dando en el mercado, como la falta de tejido indus-
trial en la parte de instalacién, para poder absor-
ber los montajes de las instalaciones fotovoltai-
cas tanto domésticas como en pymes. Nosotros
tenemos problemas permanentemente para eje-
cutar instalaciones que tenemos contratadas. Otro
de los puntos criticos es el acceso a puntos de co-
nexion, donde considero que el Gobierno deberia
plantearse una modificacion legislativa o la publi-
cacion de un Real Decreto especifico para los ac-
cesos de conexion para el autoconsumo, porque
no es tanto la potencia que se instala, sino el apro-
vechamiento de la misma, porque puedes hacer
una instalacion de 2.000 MW pero, de esta canti-
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dad, quiza no hay ni un 30% con acceso y cone-
Xion”, expuso Romero.

Alberto Martin, CEO de NetOn Power, quiso ser opti-
mista respecto a las estimaciones de crecimiento pa-
ra este 2023. “Se esta hablando de que podemos lle-
gar a los 4.000 MW de instalacion y considero que
podemos llegar perfectamente. El potencial que hay
a largo plazo, por lo menos en el segmento que no-
sotros trabajamos, que es la parte industrial, esta ahi".
Sin embargo, defendié que el acceso y conexion es
fundamental puesto que hay cantidad de proyectos
gue no se hacen porque no hay acceso y conexién
para esas instalaciones y, en aquellos que si se ha-
cen, se esta desperdiciando el 10%-15% de lo que pro-
ducen porgue no pueden verterlo a la red.

Isabel Reija, CEQ y cofundadora de Barter, mostré
su acuerdo con las palabras de sus compafieros de
debate, pero quiso también exponer los problemas
de las instalaciones mas pequefas, quienes tam-
bién se resienten por la falta de tiempos répidos de
ejecucion. Ademas, quiso afiadir durante su inter-
vencion que “nosotros no vemos el autoconsumo
un negocio como tal, sino como una herramienta
para conseguir una comunidad de gente que com-
parta esa energia"y, ahadio, que “cuando hablamos
de energia compartida hablamos de cliente final y
de consumo y por eso es tan relevante cuando se
dice que no nos dan los puntos de acceso y cone-
xién o no podemos verter a la red”.

Clientes

El papel del cliente es especialmente importante en
el sector del autoconsumo. En Espafia hay 30 mi-
llones de usuarios, de los cuales 28 millones son re-
sidenciales, de los que el 70% viven en bloques de
viviendas.

José Benjumea, CEO de Powen, expuso que actual-
mente las empresas no pueden permitirse defrau-
dar al cliente, “tenemos que empezar a mirarnos a
nosotros mismos y a plantear cémo hacemos pa-
ra no defraudar o no estropear esta transicion, de
manera que la gente no crea en la fotovoltaica”. “Mi
principal miedo es que las grandes empresas eléc-
tricas quieran quedarse con los tejados para explo-
tar la energia solar. Hay que entender que esto no
es poner placas en un tejado, es entender el consu-
mo de un cliente e intentar adaptar unas placas so-
lares, una baterfa, para que ese cliente ahorre de ver-
dad cuando lo necesite”. En palabras de Benjumea,
‘desde la compaifiia trabajamos para hacer ver a los
consumidores que no pueden quitarles su indepen-
dencia, pues cada uno es duefio de su espacio y su
tejado, de sus placas y su generacion de energia fo-
tovoltaica”.

Gabriel Nebreda Molinero, director de EDP Solar,
asevero que “nosotros vemos el autoconsumo so-
lar como la puerta de la transicion energética de

Isabel Reija
CEOy cofundadora de Barter

{1 El autoconsumo no
€S un negocio para no-
sotros como tal, sino
una herramienta”

-~ L
Gabriel Nebreda Molinero
Director de EDP Solar

{1 La puerta de la tran-
sicion energética

a nuestros clientes

es el autoconsumo”

José Benjumea
CEO de Powen

il Temo que las grandes
eléctricas quieran que-
darse con todos los te-

R

Luis Gutiérrez Ochoa
Responsable de Autoconsumo
Residencial y PYMES de Iberdrola

{4 El reto ahora es ges-
tionar al cliente que se
enfrenta por primera vez
al autoconsumo”

nuestros clientes. Y esta puerta lleva a muchas ha-
bitaciones como por ejemplo a la parte de las ba-
terias, de la aerotermia, del coche eléctrico, etc.,
entonces tenemos que empezar bien la relacion
con el cliente para que sea mucho mas profunda
y duradera”.

Luis Gutiérrez, responsable de Autoconsumo Resi-
dencial y PYMES de Iberdrola, comenté que el gran
reto ahora, con las perspectivas de mercado y los
datos que estan sobre la mesa, “es gestionar el clien-
te, el cual se enfrenta por primera vez a la compra
de autoconsumo”.

Impuesto al Sol

Existe la posibilidad de generar nuevos negocios
mediante la produccién de energia en una localiza-
cion para, posteriormente, consumirla en otra. Pa-
ra ello, se hace un uso de la red, pudiendo haber una
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pérdida en el flujo de energia, o la necesidad de ac-
tivacion de otras plantas que no entrarian en fun-
cionamiento en otros casos. Esto devuelve a la vi-
da el debate de si deberia haber un autoconsumo
con pagos y peajes, puesto que podria perder la com-
petitividad que ha logrado el sector tras eliminarse
el denominado “Impuesto al Sol".

Ante esta cuestion, Gutiérrez Ochoa respondié que
‘el mercado regulado lo marca el Real Decreto 244
y tenemos claro qué es lo que marca en cuanto a la
utilizacion de la red y la compensacion de exceden-
tes. Sin embargo, el mercado libre te deja la valora-
cion de energias y que tu puedas compensar las
energias entregadas”.

Nebreda explicé que “nosotros ofrecemos el ser-
vicio de compensar excedentes no compensables.
La energia es del cliente, hay que pensar en él, y
hay que facilitarle la energia y asf lo permite la re-
gulacion. ;Qué pasara de cara a futuro? Pues ha-
bra cambios regulatorios. ¢ Tocara los excedentes?
Nadie lo sabe”.
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Benjumea, por su parte, defendié que “el autocon-
sumo supone una oportunidad maravillosa de de-
mocratizar la energia”.

Maresca, por alusiones, asegurd que “poder tener
ese uso de la energfa y la generacién para aque-
llos que no tienen tejado es fundamental. El demo-
cratizar la energia es permitir el acceso a la ener-
gia solar a todos los usuarios de Espafia, se tenga
0 no tejado”.

Reija, por su parte, comenté que “la clave de la de-
mocratizacion esta en la libertad que tiene ese clien-
te de poder conectarse no solo con su tejado, si lo
tiene, silo puede pagar, sino con el tejado de su co-
legio, de su Ayuntamiento, etc.”.

Gallardo concluy6 con que “a través de una comer-
cializadora se pueden montar esquemas donde los
excedentes se pueden mover a otro lado y ahi en-
trar la duda de si cobrar o no por el uso de la red pu-
blica, pero para milas corrientes de la UE buscan el
caracter local".

>
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Amador G. Ayora, director de ‘elEconomista.es’, durante la inauguracion del evento de Autoconsumo.
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De izq. a dcha.: Alejandro Barrenechea (Santander Espaiia), Alvaro Sanchez Cuervo, (Siemens Espafa), Jaime Urquiza (Praxedo Espafa),
Rubén Esteller (elEconomista.es’), Agustin Suarez (Atersa), Jestiis M? Asiain (Ingeteam).

Mantener el auge de las renovables
depende de la transicion digital

El ritmo de implementacion de proyectos renovables y de autoconsumo se ha elevado en los ultimos
tiempos. Se trata de una oportunidad de negocio y de un bien social que debe hacer frente a varios retos.
Uno de ellos es las carencias en materia de digitalizacion de muchas empresas.

Celia Moro Aguado. Fotos: David Garcia

novables y autoconsumo se ha elevado en los

ultimos tiempos, debido, especialmente, a fac-
tores macroeconémicos como es el caso de la gue-
rra entre Ucrania y Rusia, y el aumento de los costes
de la energia que esto ha conllevado. Se trata de una
situacion beneficiosa para el medio ambiente, por su
importancia en la transicion energética, pero también
trae consigo una serie de retos, tales como las ca-

E | rito de implementacion de proyectos de re-

rencias en digitalizacion de muchas empresas, la len-
titud de las subvenciones y en la regulacion de este
mercado, la escasez de trabajadores formados en
este ambito o los problemas de ciberseguridad. An-
te esto, los tecndlogos deben buscar soluciones que
provean tanto un bienestar en la sociedad como un
rendimiento econémico en las empresas, de forma
que puedan beneficiarse de esta oportunidad de ne-
gocio. Estas fueron algunas de las conclusiones a las




Energia

el .conomista..

que llegaron los participantes de la segunda mesa de
debate Tecndlogos, del | Foro Empresarial La eclosion
del autoconsumo, organizado por elEconomista.es con
el patrocinio de Barter, Capital Energy, EDP, EiDF So-
lar, Grupo Elecnor, Iberdrola, NetOn Power, Powen,
Praxedo y Repsol.

“El sector del autoconsumo esta en auge, es una ten-
dencia creciente e incluso exponencial y supone unas
oportunidades de negocio importantes para las em-
presas instaladoras y de mantenimiento de autocon-
sumo. Sin embargo, de ahi surgen tres retos’, enu-
merd Jaime Urquiza, country manager de Praxedo
Espana.

El primero que nombré Urquiza fue el de afrontar el
creciente numero de trabajos de servicio en campo,
tanto en proyectos de disefio como en trabajos de
ejecucion de la instalacion, asi como de mantenimien-
to. “Para ello es fundamental contar con tecnologia
que, primero, sea solida, y que sea eficiente”.

Alejandro Barrenechea Alvaro Sanchez Cuervo .
Director Consumo de Santander Director de ventas Grid Software Iberia
Espafia en Siemens Espafa

i Hoy se dan todos los {4 Buscamos soluciones
requisitos para que con- que nos permitan deci-
fluya el mercado poten- dir donde hacer inver-
cial y la concienciacion” siones estratégicas”

El segundo reto mencionado por el ponente fue la
competitividad de las empresas instaladoras de au-
toconsumo, que han de operar en un mercado com-
petitivo donde es crucial el valor diferencial para
conseguir nuevos clientes y proyectos de mayor
magnitud.

Por ultimo, hizo hincapié en la dificultad de retener el

talento, debido a las dificultades para encontrar a téc-
nicos formados y que estén plenamente familiariza-
dos con las tendencias del sector, ya sea en las nor-
mativas o en todos los aspectos relacionados con la
tecnologia.

Para solucionar estos retos, el country manager de
Praxedo Espafia incidid en la necesidad de “dar el pa-
so y dotarse de digitalizacion’, algo “imprescindible
para que las empresas del sector puedan optimizar
la gestion y trabajar de manera mas eficiente, aumen-
tar su productividad, tener una ventaja competitiva y
retener su talento, ya que las nuevas tecnologias me-
joran la experiencia del empleado y permiten aprove-
char lo mejor de las personas”.

Sin embargo, la mayoria de empresas del mercado
de autoconsumo son pymes, las cuales no suelen
tener la transformacion digital como prioridad, a pe-
sar de ser una de las férmulas bésicas para el éxi-
toy supervivencia de estas compafiias en el sector.
El principal obstaculo es su reticencia al cambio, de-
bido a que estos métodos requieren una evolucion
del enfoque a nivel de la empresa. Asi, hay que con-
cienciar a los directivos “para que tomen perspec-
tiva y dejen de pensar en el corto plazo. El riesgo es-
ta en estar estancado en herramientas obsoletas’,
asever¢é Urquiza.

Por su parte, Alvaro Sanchez Cuervo, director de ven-
tas Grid Software Iberia en Siemens Espafia, se mos-

tré de acuerdo en la visiéon de que, ante el volumen
de trabajo y la necesidad de inversion que va a su-
poner este aumento de la demanda de autoconsu-
mo, la digitalizacién va a jugar un papel prioritario,
“para transformar ese capex (gasto de capital) en
opex (gastos operativos)” a través de herramientas
software. "Buscamos soluciones que nos permitan,
por ejemplo, decidir donde tenemos que hacer las
inversiones estratégicas para reforzar nuestra red.
Hacemos simulaciones y vemos los puntos de es-
trés y es ahi donde vamos a tener que enfocar pri-
mero la inversion’, puso como ejemplo.

Segun Sanchez, Espafa ha sido el primer pafls eu-
ropeo en penetraciéon de contadores inteligentes, lo
cual significa “que podemos saber cémo se esta
comportando nuestra red del lado del consumidor”.
De esta manera, es posible llevar a cabo una imple-
mentacion mucho mas rapida de las tecnologias,
de manera que sea posible llegar a los objetivos del
PNIEC cumpliendo los plazos.

La misma vision compartia Alejandro Barrenechea,
director Consumo de Santander Espafia, quien, ade-
mas, apostilld que el rol del banco y de todas las en-
tidades financieras es invertir y acompafiar a las
empresas en sus necesidades de modernizacion,
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Jaime Urquiza
Country manager de Praxedo Espafia

{1 El sector del autocon-

sumo esta en auge, es
una tendencia creciente
e incluso exponencial”

para que puedan desarrollarse en el &mbito del au-
toconsumo energético, ademas de ejercer un papel
de responsabilidad y de difusion.

De acuerdo con el ponente, el boom actual del au-
toconsumo se debe principalmente al drastico au-
mento de los precios de la energia, pero no hay cer-
tezas de que se vaya a mantener en el tiempo o de
gue no se vea afectado por cualquier otro asunto
macroecondmico que pueda impactar. “Hay un mer-
cado potencial, evidentemente, pero también hay
un tema de concienciacion importante. Hoy se dan
todos los requisitos para que esas dos cosas con-
fluyan, debido a la situacion del mercado actual”, re-
calco. Por ello, afirmd que desde Banco Santander
consideran “muy importante” acompafiar a los clien-
tes, especialmente a las pymes, en su digitalizacion
y modernizacion para que la transicion energética
“pueda ser una realidad y se lleve a cabo".

Asimismo, puso el foco en herramientas de finan-
ciacion como las subvenciones o las ayudas, las
cuales “se suelen demorar en el tiempo” mientras
que para el cliente deben tener “un sentido financie-
ro de ahorro”, especialmente en el mundo domésti-
co, de manera que sirvan como incentivo para apos-
tar por este tipo de energia.

Agustin Suarez
Director Ingenierfa de Atersa, Grupo
Elecnor

{1 Los inversores han evo-
lucionado, al igual que toda
la electronica, y nosotros
hemos ido de la mano”

Jests M2 Asiain
String Inverters Sales manager de
Ingeteam

{1 La bateria y laacumu-
laciéon como concepto es
uno de los elementos cen-
trales en la transicion”

Respecto a la financiacion de las instalaciones, con-
sideré que “tiene todo el sentido econdémico tanto
para las empresas como para los particulares”, por
ello, estan fomentando la creacion de nuevas areas
y cerrando acuerdos estratégicos valiosos “para que
toda nuestra red comercial pueda dar esa difusion
gue comentaba antes y para que las compaiiias ten-
gan un canal de acceso a muchos clientes”.

Acumulacion de excedentes

Agustin Suarez, director de Ingenieria de Atersa, Gru-
po Elecnor, hizo hincapié en la gran evolucion del
autoconsumo durante los Ultimos 25 afos. Segun
el ponente, los primeros paneles solares solo eran
de 50 vatios y tenian unas eficiencias del 9%-10%.
Actualmente, el estandar que esta en el mercado es
de 550 vatios, con eficiencias del 21% y se espera
que alcancen el 30%. “Los inversores han evolucio-
nado, al igual que ha evolucionado toda la electro-
nica, y nosotros hemos ido de la mano”, afirma.

Y es que, entre estas mejoras en el sector, esta la
reciente capacidad de almacenar la energia sobran-
te en baterfas, lo cual aumenta enormemente la pro-
ductividad, no solo para las empresas, sino también
para los particulares que cuentan con placas sola-
res en sus residencias. "El residencial con bateria




Energia

Jornada

el .conomista..

se impone al residencial sin bateria, por lo menos
desde nuestra dptica. La baterfa y la acumulacién
como concepto es uno de los elementos centrales
en la transicién energética, en diferentes escalas, y
tiene mucho sentido en el residencial, porque gene-
ralmente durante las horas de sol estamos fuera de
casa, por lo que la bateria aporta una flexibilidad y
una usabilidad”, detalld, a este respecto, Jesus M2
Asiain, string inverters sales manager de Ingeteam.

De la misma forma, insistié en que las comunida-
des energéticas son una piedra angular en este mo-
delo y resalto la importancia de que los ayuntamien-
tos provean de iniciativas para impulsar estos sis-
temas. Suarez, sin embargo, considerd que las ba-
terfas suponen un aumento del precio de la instalacion,
el cual puede aumentar un 20%-25% mas debido al
coste de este elemento. “Actualmente, hay que ajus-
tar la curva de autoconsumo lo maximo que pue-
das a tu propio consumo interno’, asevero, aunque
también contempl¢ la posibilidad de que esto cam-
bie en un futuro y pidié una aceleracion de las leyes
y la eliminacion de los sistemas de inyeccion cero
que existen en Espafia, los cuales, segun sus pala-
bras, limitan la generacion durante fines de sema-
na, especialmente en naves industriales.

En cuanto a la regulacién, Sanchez Cuervo resalté
el requisito de la Unién Europea de bajar el consu-
mo pico, un plan que ofrece incentivos por ahorrar
energia, lo cual ofrece una gran capacidad de opti-
mizacion, especialmente en aquellas instalaciones
con bateria donde se puede aumentar el consumo
si hay excedentes. “La regulacién esta ahi'y se es-
pera que llegue alrededor de verano de este afio. Las
plataformas que permiten esos sistemas de opti-
mizacion existen, entonces nos gustaria que la re-
gulacion permita a todos los consumidores residen-
ciales o industriales pasar a ser un sujeto activo en

vez de pasivo en la red. Tomar sus decisiones y ayu-
dar a la descarbonizacion del sistema”, pidio.

Captacion de talento

Para llevar a cabo todos los avances necesarios en
este campo, se insistié reiteradamente en la nece-
sidad de encontrar profesionales formados de ma-
nera especifica. “Ha crecido tan rapido que no hay
especialistas en el tema. Se estan haciendo muchos
cursos y masteres en renovables y se va formando
a la gente, pero hay carencias. Es un sector con un
crecimiento demasiado rapido y no ha venido acom-
pafiado de la formacion’, denuncié el director de In-
genierfa de Atersa.

. La mayor parte de las empresas
del sector son pymes con un
escaso nivel de digitalizacion

En este aspecto, Jaime Urquiza habld sobre la im-
portancia de que las empresas realicen formacio-
nes concretas de autoconsumo, para que los em-
pleados tengan conocimientos y se conciencien so-
bre ciertos asuntos esenciales, como las pautas del
sector o las normativas.

“Esto afecta a todos los sectores e invertir en talen-
to y conocer nuevas tecnologias es muy importan-
te. Hay que tener buenos técnicos para tener buen
servicio, que es lo que, al final, perseguimos todos”,
recalcé Barrenechea.

Por dltimo, Sdnchez incidi6 en la necesidad de
contar con expertos en ciberseguridad, para pro-
teger “una infraestructura tan critica como es la
red eléctrica”.
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Uno de los momentos de la mesa de debate moderada por Rubén Esteller, subdirector de ‘elEconomista.es’

BEnEidi




Energia

Entrevista

el .conomista..

MARIA SICILIA

Presidenta de la European Hydrogen Backbone (EHB)

T
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“El vector que nos puede llevar
a las cero emisiones netas es el hidrégeno”

Maria Sicilia es la nueva presidenta de la European Hydrogen Backbone, un cargo que
comparte con la finlandesa Sara Karki. El objetivo del consorcio es ayudar a estruc-
turar el futuro suministro del hidrogeno en Europa. El proximo 6 de marzo presen-
tara un Plan de actuacion, cuyas principales lineas desgranamos en esta entrevista.

R. Esteller / C. Raso. Fotos: David Garcia

¢Qué es la EHB y qué objetivos persigue?
La European Hydrogen Backbone (EHB) es
una iniciativa lanzada a mediados de 2020
por los diez Operadores del Sistema de Trans-
porte de Gas (TSO) europeos que habian for-
mado el consorcio Gas for Climate. El obje-
tivo del consorcio no es otro que definir el
papel de la infraestructura de hidrégeno pa-
ra permitir el desarrollo de un mercado de
hidrogeno competitivo y renovable que ayu-

de a acelerar el proceso de descarboniza-
cion de Europa. Actualmente, ya son 33 los
TSO que conforman la EHB. Las ultimas in-
corporaciones este febrero han sido el TSO
aleman GASCADE vy el de Ucrania.

¢Qué acciones estan llevando a cabo?

Desde 2020, hemos puesto en marcha dis-
tintas iniciativas que apoyan la vision de una
red troncal transeuropea de hidroductos.
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Una de ellas es la publicacion de los mapas
de la red de infraestructura de hidrégeno -
la dUltima actualizacion la hemos hecho el
20 de febrero- y de los cinco corredores de
suministro e importacion de hidrégeno pa-
ra cumplir los objetivos europeos de hidro-
geno del Plan RePowerEU de alcanzar 20
millones de toneladas en 2030.

¢Qué proponen desde la plataforma?

Ademads de centrarnos en la implementacion
de los mapas y corredores mencionados, que
hasta ahora eran una vision estratégica a muy
largo plazo, el préximo 6 de marzo vamos a
presentar todos los TSO que forman parte de
EHB un Plan de seis lineas de actuacion que
deben adoptarse con urgencia para alcanzar
los objetivos. La idea es publicarlo en abril-
mayo de este aflo para empezar a ejecutar-
lo cuanto antes. La primera linea de actua-
cion es acelerar los procedimientos legislati-
VOS europeos para que los gobiernos nacio-
nales tengan un marco de referencia.

“Las ultimas incorporaciones a EHB

este febrero han sido el TSO alemdn
GASCADE y el TSO de Ucrania”
u
“Hace falta una decision politica
a nivel comunitario y a nivel nacional
para empezar a actuar ya”

Esperamos que la actual presidencia euro-
pea sea capaz de cerrar una orientacion ge-
neral en este primer semestre, que prepare a
la presidencia espafola el acuerdo final so-
bre el paquete de descarbonizacion del gas.
En segundo lugar, es muy importante que se
desbloqueen fondos a otra escala. Los TSO
estamos avanzando ya en la implementacion.
Solo hay que fijarse en los proyectos presen-
tados en la ventana de Proyectos de Interés
Comun (PCls). Pero con la financiacion de
PCls no es suficiente. Incluso teniendo una
ayuda a la inversion en el capex de los pro-
yectos, las primeras infraestructuras van a
necesitar un esfuerzo de inversion mientras
despega la demanda. En este sentido, va a
ser mas retante construir los primeros 300
kilometros que los siguientes 3.000 kiléme-
tros. La tercera linea se centra en aspectos
relacionados con la certificacion. Es impor-
tante tener claro de qué hablamos cuando

hablamos de hidrégeno renovable o bajo en
carbono. Otro aspecto importante es acele-
rar el permitting. Todas las infraestructuras
generan oposicion local porque todas tienen
impacto. La buena noticia es que los gaso-
ductos, al ir enterrados, tienen un impacto mi-
nimo. Ademas, si hablamos de gasoductos
sobre trazados ya existentes, eso acelera mu-
cho. La quinta linea de actuacién es armoni-
zar los criterios de operacion de redes. Lo que
hay es un desbalance importante entre don-
de se consume y donde se produce la nueva
molécula. Y eso atraviesa fronteras. Final-
mente, necesitamos una planificacion inte-
grada para tener coordinado el sistema eléc-
trico y gasista.

¢Qué porcentaje de los gasoductos exis-
tentes servira para el transporte de hidro-
geno?

En una primera vision, en EHB hablamos de
un 75% de gasoductos reutilizados y de un
25% de nuevos tramos, porque tenfamos un

horizonte a 2050. ¢Por qué todo no es reu-
tilizable a muy largo plazo? Porque las en-
tradas del futuro sistema de hidrégeno son
distintas, de ahi que se necesiten nuevas in-
fraestructuras para conectar, por ejemplo,
los centros de produccion de hidrégeno que
vienen de las plantas solares del sur de Es-
pafa, o de la edlica marina del Mar del Nor-
te, con los centros de consumo industrial,
pero el resto de la infraestructura sirve. Cuan-
do hacemos el estudio de los corredores pa-
ra contribuir a los objetivos del Plan REPowe-
rEU el plazo ya es a 2030y, a esa fecha, el
porcentaje de reutilizacion ha variado en un
60% de gasoductos reutilizados y un 40%
de nuevos tramos. A corto plazo hay menos
capacidad de conversién porque la deman-
da de gas va cayendo con el tiempo. Segun
se comento en el Dia del Hidrégeno de Ena-
gas en enero de este afo, Espafia cuenta ya
con una red de infraestructuras que puede
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ser el punto de partida para el desarrollo de
una red de hidrégeno con mas del 80% de
coincidencia en los trazados.

¢Esto deberia tener un esquema regulado
de retribucién al igual que pasa con el gas?
Hay dos formas de hacerlo. O tienes un off-
taker que te permite mitigar el riesgo de de-
manda o tienes un esquema regulado que
permita a las compafias reguladas tomar
ese riesgo. Que la red troncal de hidroduc-
tos sea regulada a futuro, es una de las pro-
puestas que estd en el Paquete de Gas. Es-
to lo sabremos a final de afio.

¢Cual es la forma mas eficiente de trans-
portar hidrégeno?

Al objeto de saber cuél es la cadena logisti-
ca o la forma mas eficiente de transportar
hidrégeno para consumo final, hicimos un
estudio que se publicd en 2021 donde se
comparaban tubos de larga distancia con Ii-
neas eléctricas de gran capacidad. El estu-

nivel comunitario y a nivel nacional para em-
pezar a actuar ya. En linea con esto, los TSO
somos un agente clave para hacer realidad
los objetivos europeos.

La Comisién pretende lanzar en otofio una
subasta de 800 millones para impulsar la
produccion de hidrégeno renovable...

Es dificil opinar sobre algo que aun es un
anuncio. La subasta de los 800 millones lo
interpreto mas como una respuesta a la Ley
de Reduccion de la Inflacién americana (IRA)
y responde a las necesidades de los Esta-
dos miembro.

¢El biometano va a ser la energia de tran-
sicion entre el gas y el hidrégeno?

Los TSO hemos sido los primeros que nos
hemos preocupado por impulsar la descar-
bonizacién del gas y pensamos que todos
los gases bajos en carbono van a ser nece-
sarios a largo plazo. Es cierto que, ahora
mismo, el biometano es una tecnologia ma-

“Los TSO hemos sido los primeros

que nos hemos preocupado por impulsar
la descarbonizacion del gas”

“Espaiia es la tinica region de Europa que
tiene un exceso de produccion o potencial
de exportacion muy superior a su demanda”

dio daba un ratio de entre dos y cuatro ve-
ces mas barato el transporte por gasoduc-
to que por linea eléctrica, en funcion de que
fueran ductos nuevos o readaptados.

¢Cree que alcanzaremos los objetivos del
Plan REPowerEU en materia de hidrégeno?
Creo que son alcanzables, pero también son
muy ambiciosos. Para producir 20 millones
de toneladas de hidrégeno verde, habria que
instalar 200 GW de capacidad de electroli-
sis y 400 GW de potencia de generacion re-
novable asociada. En Europa hay muchos
proyectos para incrementar la capacidad y
creemos que la estrategia anunciada por la
presidenta de la Comisién en Davos del Net
Zero Industry ird en esa direccion. Lo que
estd claro es que tenemos una urgencia,
muy poco tiempo y que el mercado por sfi
solo no lo va a consequir. En este sentido,
creo que hace falta una decisién politica a

duray rentable, pero la diferencia con el hi-
drégeno es que el biometano por si solo no
nos lleva a la neutralidad climatica. El bio-
metano hay que hacerlo a partir de una ma-
teria prima o feedstock, cuya disponibilidad,
por definicién, es limitada, mientras que la
produccioén de hidrégeno es tedricamente
ilimitada. El vector que nos puede llevar a
las cero emisiones netas es el hidrégeno.

¢Espana sera mas un pais importador o ex-
portador de hidrégeno?

Espafia es la Unica region de Europa que tie-
ne un exceso de produccion o potencial de
exportacion muy superior a su demanda.
Tenemos la mayor capacidad de produccion
renovable de Europa, y, por las condiciones
climéticas de Espafia, la demanda residen-
cial y comercial serd menor en el largo pla-
zo. Nuestra demanda en hidrégeno va a ser,
fundamentalmente, industria y transporte.




CULTIVAMOS UN MUNDO
MEJOR PARA TODOS

Porque somos lideres en gestion integral y responsable de
superficies forestales, ayudamos a mitigar el cambio clima-
tico, a prevenir incendios, crear empleo rural y cuidar
nuestros bosques.

Porgue somos el primer productor de Europa de celulosa
de eucalipto de la mayor calidad, necesaria para fabricar
productos que hacen mas facil nuestra vida diaria.

Porgue somos el primer productor de energia con biomasa
de Espafia, la mejor energia renovable.

Trabajamos con la naturaleza, por eso la sostenibilidad es
una prioridad para Ence.
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Los quebraderos de cabeza
de la transicion energética

ticos quebraderos de cabeza en los proximos afios. Un in-

forme del International Energy Forum y S&P Global Commo-
dity asegura que el sector del petréleo y del gas requerird incre-
mentar sus inversiones desde los actuales 500.000 millones de
ddlares hasta cerca de los 640.000 millones si se quiere garanti-
zar el suministro en 2030.

E | camino de la transicion energética puede suponer autén-

Si no se consigue, el riesgo de una nueva crisis energética segui-
ré sobre la mesa en la medida que la reduccion de la demanda de
estos productos no acompafie la pérdida del ritmo en la inversion.

Las compafiias petroleras han comenzado ya a provisionar los
riesgos de reduccion de demanda que va a suponer para sus ne-
gocios de refino medidas como la prohibicion de los vehiculos de
combustion a partir de 2035 y siguen apostando por una mayor
retribucion de sus accionistas frente a la inversion en exploracion
y produccion. La financiacion de este tipo de operaciones tampo-
co esta resultando f4cil. La taxonomia europea y los exdmenes cli-
maticos de la banca hacen que la financiacion se dificulte. Pese a
esta situacion surgen ya las primeras voces que aseguran que los
fondos con inversiones climaticas no distan de los tradicionales
en rentabilidad (Vanguard o Blackrock asf lo han atestiguado) lo
que podria drenar la llegada de capital a la transi-

cién energética. Por este motivo, resulta de vital

importancia los anuncios de fuertes inversiones

que se han lanzado a lo largo de las ultimas dos

semanas en Espafia para acelerar esta transicion.

A mayor ritmo de instalacién de capacidad, menor

riesgo de suministro. Los recursos que ha aportado a

las empresas esta situacion de crisis deberian servir

para facilitar esta transicion. Ahora sélo queda que la

regulacion no se convierta en un lastre.

EL PERSONAJE

Francesco Starace
Consejero delegado de Enel

El consejero delegado de Enel, Francesco Starace,
avanza en la estrategia lanzada el pasado mes de
noviembre para reducir el nivel de endeudamiento de
la compania y avanzar en sus planes de crecimiento.
Por el momento, la compaiiia ha cerrado ya la venta
de una parte de su negocio en Argentina y pondra el
foco ahora en la bisqueda de un inversor para una
parte del negocio de gas natural que la empresa tie-
ne en Espafia. Starace lo tiene claro: este negocio
esta ahora mismo en maximos de valoracién.

LA CIFRA

0,500

Es la potencia de centrales de ciclo combinado que
podrian cerrar a partir del afio 2024, segun un estu-
dio que ha elaborado el organismo de transportistas
europeos -en el que participa Red Eléctrica- y donde
se defiende la necesidad de incorporar un sistema
de pagos por capacidad para mantener esa potencia
disponible. El analisis curiosamente no hace referen-
cia al calendario de cierre nuclear en Espaia de unas
plantas que podrian seguir operando un mayor nu-
mero de afos.

LA OPERACION
e
REPFOL

Repsol sigue acelerando el crecimiento en el drea de
exploracion y produccién de Estados Unidos con la
vista puesta en una posible salida a bolsa del nego-
cio en dicho pais en el afio 2026. La petrolera espa-
fiola ha alcanzado un acuerdo con Shell para hacer-
se con una participacion del 20% en 8 bloques del
area de Walker Ridge (bloques 4, 5, 48, 90, 91, 92,
134y 135) en el Golfo de México entre los proyectos
de Shenandoah y Sparta. El acuerdo esta sujeto to-
davia a la aprobacion del regulador.




