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LA AGROALIMENTACION BATE
RECORD DE EXPORTACIONES
EL ANO DE LA PANDEMIA

El sector incrementa sus ventas al exterior un 5,5%
hasta alcanzar los 51.300 millones de euros
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La agroalimentacidn, el gran motor de las exportaciones

Frutas, porcino, aceite y bebidas volvieron a ser el pasado afio el gran motor de las ex-
portaciones espafolas, con unas ventas de récord que superan los 51.000 millones.

Milagros Marcos, secretaria
nacional de Agricultura y
Despoblacion del PP

Lanza duras criticas a la gestion del
ministro Luis Planas, al que repro-
cha que no haya dado respuesta a
las demandas del sector.

La buena salud de la industria espaiola de sanidad animal

El pasado afio su facturacién crecié un 9,80% hasta los 1.718 millones, un avance
que fue especialmente significativo en exportaciones, donde se disparé un 20%.

El cereal ‘hio’ busca en Internet mejorar su comercializacion

Una plataforma digital pone en contacto a agricultores y cooperativas con la transfor-
macién para facilitar las transacciones comerciales y aportar mayor transparencia.

Anove cumple 15 afos
impulsando la mejora
vegetal

La Asociacion de Obtentores
Vegetales cumple 15 afios
apoyando a empresas y cen-
tros tecnoldgicos que han
convertido a Espafia en refe-
rente en investigacion.

Rueda, primera DO que
se sube a la agricultura
de precision

El Consejo Regulador instala
una red de estaciones me-
teoroldgicas que dard infor-
macion sobre el estrés hidri-
co o riesgos para el vifiedo.
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La agroalimentacion, un motor
e¢conomico que exige mas atencion

| sector agroalimentario espafiol ha vuelto a exhibir “musculo” exportador

durante el afio de la pandemia al batir su récord de ventas en el exterior.

Nuestro pais vendié fuera de nuestras fronteras por valor de 51.304 millo-
nes de euros, un 5,5% mas frente a un descenso medio del 10%. No sélo eso, si-
no que se ha consolidado como el principal cimiento de nuestro saldo comercial,
al que aporté un saldo positivo de 17.336 millones de euros, mas del doble que
el segundo sector en el ranking, el del automavil.

Estos datos vuelven a demostrar una vez mas la importancia de un sector que
no solo se ha mostrado esencial durante la pandemia al garantizar el abasteci-
miento de alimentos, sino el caracter estratégico de la agricultura y la ganaderia
para la economia de nuestro pais, al igual que los son para aspectos tan funda-
mentales como la sostenibilidad medioambiental y el equilibrio territorial.

Las cifras cosechadas por el sector agroalimentario no
son fruto de la casualidad. Pocos paises han logrado al-
canzar un prestigio internacional tan reconocido como

El Gobierno debe cambiar Espafia en materia de alimentacion, sin duda gracias a

la profesionalidad de productores y transformadores y

algunos posicionamientos asuesfuerzo por ganar competitividad en un escenario

a menudo con el viento en contra. Ninguneados por las
administraciones y olvidados por la sociedad, agriculto-
res y ganaderos siguen garantizando el abastecimiento
de los mercados y sosteniendo la economia pese a per-
der rentabilidad.

El balance comercial de la agroalimentacion el pasado

afo, junto a su papel durante la pandemia, deben ser un

punto de inflexién para cambiar algunos posicionamien-
tos del Gobierno respecto el sector, que, cuando menos, debe ser oido a la hora
de legislar. Decisiones como la implantacion del etiquetado nutricional del Nu-
triescore, la sobreproteccion del lobo o las desproporcionadas subidas de los
costes laborales son sdlo algunos ejemplos de las decisiones de un Consejo de
Ministros que vive a espaldas de la realidad del sector primario y que suponen
una grave amenaza para el mantenimiento de una actividad clave para nuestra
soberania alimentaria y econémica.

Una sensibilidad que también debe ser tenida en cuenta para ayudar a enfrentar
los retos a los que se enfrenta el sector agroalimentario, que no debe quedar fue-
ra de las ayudas del Fondo Next Generation, que pondra 72.000 millones de eu-
ros en manos de nuestro tejido productivo. La recuperacion y modernizacién de
nuestra economia no puede prescindir del que hasta el momento ha sido uno de
sus principales motores y embajador de nuestro pais en el mundo.

LAS CARAS
DE LA NOTICIA

Milagros Marcos
Secretlaria nacional
de Agricultura y
Despoblacion del PP

T Reclama al MAPA
informacion para
que las CCAA puedan

opinar sobre el Plan Es-
tratégico de la PAC

Lorenzo Ramos
Secretario general de
UPA

T Los Premios ‘Sos-
tenibles por Natu-
raleza’ que organiza jun-

to a Syngenta son una
acertada iniciativa

=N

Jaime Hernani
Director general de
Agragex

T Las empresas de
maquinaria y equi-
pamiento agropecuario

crecen en exportacio-
nes pese a la pandemia

-
I
= ‘
AN

Santiago de Andrés
Director general de
Veterindustria

T La industria de sa-
nidad animal elevo
un 20% sus exportacio-

nes, muestra de su
prestigio en el exterior




En portada

ell’conom/ta..

La agroalimentacion bate record
de exportaciones pese a la pandemia

La agroalimentacion fue el pasado ano el sector econémico que mas aporté a la balanza comercial,
con un saldo positivo de 17.336 millones, mas del doble que el segundo en el ‘ranking’, el automavil.

No solo eso, por muy poco se quedo a las puertas de liderar las exportaciones tras crecer un 5,5%.

Rafael Daniel.

| sector agroalimentario no sélo ha demos-
trado durante la pandemia del coronavirus su
capacidad de reaccion para garantizar el su-
ministro de alimentos en nuestro pais, sino que ha
reforzado su caracter estratégico para la economia
espafiola al incrementar sus ventas el exterior y con-
tribuir como ninguin otro a nuestro saldo comercial.

En un contexto especialmente complicado por las
restricciones impuestas durante el confinamiento
del pais, el sector agroalimentario ha cubierto de ma-
nera ejemplar las necesidades del mercado interno
y ha sido capaz de mantener su impulso exportador,
imparable desde hace mas de una década. Desde
que en 2017, arrebato definitivamente al automaovil
la medalla de plata en volumen de ventas totales al
exterior, la agroalimentacion no sélo ha mantenido
con holgura esta posicién, sino

que la ha ido afianzando y el

pasado ejercicio acaricio el li-

derato.

Las exportaciones agroalimentarias al-

canzaron el pasado ejercicio un volumen

de 51.304 millones, un 5% mas que en el

afio precedente, con lo que encadena mas

de una década de crecimientos. A excepcion

de Otras mercancias, fue el Unico gran sector

que creci6 en el exterior y se situd a apenas 300
millones de euros del que ha sido medalla de oro
durante las ultimas décadas, los bienes de equipo,
que registraron unas ventas de 51.641 millones tras
descender un 12,6% por efectos de la pandemia, que
bajé de media un 10% las ventas fuera de Espafia,
segun los datos del Ministerio de Industria, Comer-
cioy Turismo.

Como consecuencia de esto, la potencia exportado-
ra de la agroalimentacion de nuestro pais ha tenido
un efecto claramente positivo para nuestra balanza
comercial, al convertirse de manera indiscutible en
el sector que ha tenido un efecto mas positivo.

El saldo de la agroalimentacion, tras reducir un 4,8%
sus importaciones, se elevé a 17.336 millones de
euros con un crecimiento de casi un 40%, lo que la
ha llevado a convertirse, un ejercicio mas, en el que

mas ha aportado a una balanza comercial con un
resultado negativo de 13.442 millones de euros, un
58% menor a la de 2019 por la reduccion de la acti-
vidad econémica. El Unico otro sector en positivo
fue el sector del automovil, aunque a mucha distan-
cia (8.119 millones de euros).

Salvo los pesqueros, todos los productos crecieron
en el exterior, aunque especialmente importante fue
el aumento de un 16% del porcino, principalmente
por el tirén de China, que lleva varios afios con pro-
blemas de produccién interna por la Peste Porcina
Africana.

Por distribucion geogréafica, segun datos del
Ministerio de Agricultura, las ventas

en la Unién Europea, que copa el

61% crecieron 1,6 puntos, con

iStock
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La agroalimentacién, inmune al coronavirus

Evolucién del comercio exterior por sectores (datos en millones de €)

SECTORES ECONOMICOS

2011

2012

2013

2014

2015

2016

2017

2018

2019

2020

Alimentacion, bebidas ytabaco | 31.0638! 343342 358464 37.3275! 406167 43.116,7i 458150 46.0320: 49.161,9! 51.304,1
Productos energéticos 134972 17.1442: 163391 17.6630: 12.6089: 13.799,1: 19.8251: 23.0054: 21.2288: 12.5009
Materias primas 5.883,1 6.0143: 6.057,1 57204 55288: 52240: 68099; 7.6983: 7.1366; 6.0584
Semimanufacturas no quimicas ;|  25.8019: 25.8264: 252373 256413 26.1156; 255613; 28.7151: 30.0736: 29.4590: 26.4620
Productos quimicos . 30.244,7: 32.1928: 33.2703: 34.2009: 36.0312: 36.037,7: 38.8604: 40.5142:@ 42.1066: 40.5955
Bienes de equipo 438756; 44.1293: 49.5287: 48.4654: 499810: 53.147,6: 55.9350: 57.0420: 59.0812: 51.641,7
Sector automavil 33.301,3{ 30.7883! 33.3969: 35.5478: 427396 452752 43.9488: 443747 441520 385244
Bienes de consumo duradero 3.7020: 3.577,1 35446: 33759: 4.0121: 43636: 44831: 45336: 4.6189: 44715
Manufacturas de consumo 18.1852; 19.1588: 20.7245: 22.090,1: 23.7195: 25.6257: 28.1519: 28.1429: 29.4680: 24.9412
Otras mercancias 9.6756: 129491: 11.869,1: 10.5496: 84409: 4.2425: 3.5985: 3.8438: 44798: 4.6759
TOTAL 215.230,4:226.114,6 : 235.814,1 : 240.581,8: 249.794,4: 256.393,4: 276.142,9: 285.260,5 : 290.982,8 : 261.175,5
SALDO COMERCIAL POR SECTORES (Periodo: Enero - Diciembre 2020)
EXPORTACIONES IMPORTACIONES SALDO
SECTORES ECONOMICOS MILLONES € % TOTAL TVA (%) MILLONES € % TOTAL TVA (%) MILLONES € TVA (%)
Alimentacién, bebidas y tabaco 51.304,1 196 55 33.967,2 124 4.8 17.336,8 339
Productos carnicos 9.842,5 38 16,2 2.020,6 0,7 -10,3 7.822,0 257
Productos pesqueros 3.8153 15 54 6.269,1 23 -11,2 2.4538 188
Frutas, hortalizas y legumbres i 19.5596 75 6,0 5.9388 22 27 13.620,8 75
Aceites y grasas . 4.2085 16 18 2.9865 1,1 21,7 1.2220 272
Azlicar, caféy cacao 1.8329 0,7 36 2.8749 10 -34 -1.0420 135
Lacteos y huevos 1.5719 06 22 1.9224 07 -6,6 -350,6 326
Otros alimentos 6.188,5 24 73 9.063,7 33 -6,2 -2.8752 26,1
Cereales 598,1 02 81 2.7809 1,0 -153 -2.1828 20,1
Preparados alimenticios 3.889,2 15 46 2.636,2 1,0 6,1 1.253,0 37,6
Semiillas y frutos oleaginosos 186,3 0,1 16,6 1.551,8 0,6 18 -1.3654 0,1
Piensos animales 1.5149 06 135 2.0948 08 26 -5799 18,1
Bebidas 4.0735 16 -33 14118 05 215 2.661,7 102
Tabacos 2115 01 -16,6 1.479,6 05 -106 -1.268,1 95
Productos energéticos 12.5009 48 -409 27.029,0 98 -39,1 -14.5282 375
Materias primas 6.0584 23 -144 84915 31 -166 24331 216
Semimanufacturas no quimicas 26.462,0 10,1 -104 19.1431 7,0 -16,7 7.3189 11,7
Productos quimicos 40.595,5 155 -36 49.429,6 180 -32 -8.834,1 12
Bienes de equipo 51.641,7 198 -126 62.085,2 226 97 -10.4435 -86
Sector automévil 38.5244 148 -129 30.4054 11,1 24,7 8.1190 1128
Manufacturas de consumo 24.941,2 95 -151 34.6154 126 -106 9.6743 -39
Otras mercancias 46759 18 92 1.349,1 05 -6,6 3.326,8 173
TOTAL 261.1755: 100,0 -10,0i 274.597,5 100,0 -147¢  -13.422]1 58,0

Nota: Datos provisionales 2020. A efectos de calculo, la variacion interanual, se hace con los datos provisionales del afio anterior.

Fuente: Ministerio de Industria, Comercio y Turismo.
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Francia y Alemania como principales destinos. En
el resto de los paises las exportaciones crecieron
un 7,9% lideradas por China.

En materia de exportaciones, la agroalimentacion
fue uno de los dos sectores que contribuyeron po-
sitivamente a la tasa de variacion anual (0,9) segui-
do de Otras mercancias (0,1 puntos). Los subsec-
tores que mas tiraron en este capitulo fueron los
productos cérnicos (0,5 puntos) principalmente a
China; y de frutas, hortalizas y legumbres (0,4 pun-
tos) en particular a Alemania y, en menor medida,
Francia, Reino Unido y Suiza. Por el contrario, des-
tacaron las menores ventas de productos pesque-
ros (contribucion de -0,1 puntos) en particular a Es-
tados Unidos, Portugal, China e Italia.

Luis Fernandez Sierra, gerente de la Asociacion de
Organizaciones de Productores de Frutas y Horta-
lizas de Almeria (Coexphal), valora de forma muy
positiva las cifras en el mercado exterior. “En un
afio con mucha incertidumbre en el que comenza-
mos mal la campafa, durante la pandemia tuvi-
mos la oportunidad de trabajar con medidas ex-
cepcionales lo que nos permitio seguir con la ac-
tividad y abastecer los mercados”, afirma. Esto en
parte ha permitido compensar, junto al aumento
del consumo en los hogares, la caida registrada en
el canal Horeca.

Sin embargo, no es oro todo lo que reluce. “Es ver-
dad que hemos tenido mayores exportaciones e in-
gresos, pero los costes han crecido en la misma pro-
porcion por lo que la baja rentabilidad crece de for-
ma alarmante para el agricultor, con margenes a la
baja’, explica el responsable empresarial.

Ferndndez Sierra apunta ahi directamente a la Ulti-
ma subida del Salario Minimo Interprofesional (SMI),

que ha supuesto que la mano de obra subiera en
torno a un 20%, lo que iguala el coste laboral de una
hora en Espafia (7,28 euros) con el de una jornada
completa en pafses como Marruecos. “Eso nos de-
ja totalmente desprotegidos y aunque tratamos de
ser competitivos hay momentos de la campafa en
la que quedamos fuera del mercado”.

Una situacion que especialmente se nota en el que
ha sido hasta ahora el rey de la “huerta almeriense”
el tomate, un cultivo que va perdiendo posiciones
por los altos costes laborales y en el que estamos
perdiendo la hegemonfa en la Unién Europea, don-
de ya llega el mismo volumen de producto marro-
qui que procedente de la provincia andaluza. “Se ne-

Las empresas hortofruticolas
alertan de que el aumento del
SMI reduce su competitividad

cesitan cuatro o cinco personas por hectarea'y em-
pezamos a ser menos competitivos desde el punto
de vista de los precios”, explica Fernandez Sierra,
gue alerta de que "aunque nosotros producimos con
las maximas garantias agroalimentarias y de cali-
dad “muchas veces las grandes cadenas europeas
prefieren comprar un producto con mas incertidum-
bre, pero mdas barato”.

También Gabriel Trenzado, director de Relaciones
Internacionales y para la UE de Cooperativas Agroa-
limentarias de Espafia, valora un aumento de las ex-
portaciones que “abre oportunidades a la produc-
cion” pero plantea como “cuestion clave” si el bene-
ficio de ese incremento, al igual que ocurre en el
mercado interior, llega a todos. “Ahora un agricultor
0 un ganadero no exporta, a no ser que forme par-

Frutas y hortalizas aumentaron ventas en el exterior un 6% hasta los 19.559 millones de euros. Alex Zea
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El aceite de oliva se ha tenido que enfrentar este aiio a los aranceles de Trump . eE

te de una empresa y comparta ese valor. Si quere-
mos una cadena sostenible, la clave esta en orde-
nar el sector, impulsar instrumentos que incentiven
a los productores a que formen parte también del
negocio de la exportacion y ahi las cooperativas te-
nemos un papel clave”.

Trenzado destaca el tiron de la demanda a nivel in-
ternacional del porcino, principalmente en el mer-
cado chino, y dentro también del sector carnico, la

“Hay que tener en cuenta el valor
estratégico del sector al negociar
los acuerdos comerciales”

exportacion de ganado en vivo “que ha permitido
salvar un poco” los problemas que los cortes de ma-
yor calidad del vacuno estan teniendo por el cierre
del Canal Horeca.

En su opinidn, durante la pandemia se ha puesto
una vez mas de manifiesto que la agroalimentacion
es un sector sdlido y seguro “que no tiene grandes
rentabilidades ni pérdidas, pero sigue estando ahi
con un crecimiento contante a pesar de las crisis”.
Un cardcter estratégico que deberia tenerse en cuen-
ta a la hora de la negociacion de los acuerdos co-
merciales. “Estamos observando que el mercado
europeo sigue siendo muy apetitoso para los impor-

tadores y cada vez que abrimos un nuevo mercado,
todo el mundo pide mayor apertura de los merca-
dos agrarios, que es en los que ya hay mucha pre-
sion”, asegura.

Un valor estratégico que “va mas alla de las cifras
econdémicas, garantizando el aprovisionamiento de
alimentos, garantizando la sostenibilidad medioam-
biental y otra serie de cuestiones que son dificiles
de ver, pero que estan ahi”, afirma Trenzado.

También el gerente de Coexphal pide a las adminis-
traciones que tengan en cuenta ese papel estraté-
gico. "Alos politicos se les llena la boca con que el
sector agroalimentario ha dado la cara, ha estado
al nivel garantizando los mercados, pero si no cui-
damos nuestras producciones frente a otros paises
que no tienen los niveles que tenemos aqui, es una
hipocresia”.

Fernandez Sierra reclama también que ese cardc-
ter estratégico “se vea reflejado a la hora del repar-
to de las ayudas del Plan de Resiliencia. De los 72.000
millones de euros que van a llegar a Espafia esta-
mos viendo que Agricultura van a llegar 400 millo-
nes, unas migajas’.

“Al fin y al cabo somos una industria y queremos
también participar de las ayudas para transforma-
cion digital, economia circular, sostenibilidad para
lograr un sector mas competitivo”.

Las buenas cifras del
sector agroalimentario
en el exterior adquieren
mas valor si se tienen
en cuenta los obstacu-
los a los que ha tenido
que enfrentarse. El ma-
yor de ellos, sin duda,
han sido los aranceles
del 25% implantados
por Donald Trump, es-
pecialmente gravosos
para producciones co-
mo el aceite de oliva, el
vino o las aceitunas.
Por eso el anuncio del
nuevo inquilino de la
Casa Blanca, Joe Biden,
de suspender durante
cuatro meses las barre-
ras con la Unién Euro-
pea ha abierto una
puerta de esperanza.

Asi, la Federacion Espa-
fiola del Vino (FEV) ha
celebrado la paraliza-
cién de un gravamen
que en 2020 han provo-
cado una caida del 9%
en valor y del 4,5% en
volumen de vino espa-
fiol exportado a EEUU,
ademas de una disminu-
cion de cerca del 5% en
el precio medio del vino
que se exporta.

Los aranceles han afec-
tado gravemente a casi
el 90% de las bodegas
que, ademas de ver dis-
minuida su facturacién
por una caida en el vo-
lumen exportado, han
tenido que absorber en
su margen comercial
todo o gran parte de ese
25% para no elevar su
precio de venta, segtin
se desprende de la en-
cuesta realizada por la
FEV entre sus asocia-
dos el afo pasado.
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Elena Saenz
Directora de Anove

Espana, un referente mundial
en investigacion genetica vegetal

a Asociacion Nacional de Obtentores Vegetales (ANOVE) y la empresa Ges-

live cumplen 15y 25 afios. ANOVE, apenas agrupaba en su nacimiento a

20 de empresas, hoy integra a practicamente la totalidad del sector, 58
compafiias y centros publicos que desarrollan y mejoran nuevas variedades de
plantas y semillas. Algunas de ellas son grandes compafifas transnacionales,
aunque la mayorfa son pequefas y medianas empresas, algunas de caracter fa-
miliar, con un "asombroso musculo exportador”. Espafia ha logrado ser un refe-
rente mundial en investigacion genética vegetal y esto nos hace sentirnos muy
orgullosos del trabajo realizado durante estos afios.

Aprovechando esta ocasién, unida a la celebracion internacional del Afio de las
Frutas y Hortalizas, queremos hacer balance de estos dos sectores. Espafia pro-
duce fruta para toda Europa, y si ponemos la vista en el pasado, lo primero que
todos pensamos es que la fruta ha perdido sabor. Esto es asf en parte, pero no
por culpa de la ciencia, ni de la modificacion de la fruta, sino de una simple 16gi-
ca: si se tiene la suerte de tener la produccion en la zona es posible permitirse
comer fruta fresca y recién cogida del arbol. Pero esto no es posible cuando hay
que enviarla a larga distancia y soportar un largo viaje, ademas de los dias de ex-
posicion en el supermercado. En los ultimos afios hemos centrado nuestros pro-
gramas de mejora en recuperar el sabor de una fruta madura como recién reco-
gida del arbol, conseguir una fruta crocante y dura que aguante la distribucion a
lo largo de todo el canal comercial.

Otro logro es la larga vida en postcosecha que permite incluso el envio entre he-
misferios. Esto hace que, aungue no nos demos cuenta, en el supermercado ten-
gamos fruta todo el afio y no sea necesario esperar a la temporada de produc-
cion. Destaca también como otro hito conseguido, el aumento de la productivi-
dad. El vigor hibrido que imprimimos a la mejora vegetal con los cruces interes-
pecie proporciona plantas con mayor productividad y mejor resistencia a plagas
y enfermedades. Estos avances ademas tienen un efecto muy positivo en la eco-
logfa del planeta ya que la tremenda eficiencia energética de estas plantas per-
mite producir mas kilos por hectdrea y ocupar menos terreno agricola, dejando
espacio a bosques y otros usos del suelo. Permite a su vez ahorro en agua y fer-
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tilizantes. Estas nuevas variedades permiten producir ecolégicamente, lo que se
nota en los supermercados cada vez con mayor presencia de productos ecolo-
gicos y con precios mas parecidos a los convencionales.

No menos importante es la mejora para la adaptacion de las plantas al Cambio
Climatico. Estamos obteniendo plantas que tienen la capacidad de adaptarse
mejor a los rigores climaticos, con inviernos cada vez menos frios y primaveras
mas agresivas. Con ello contribuimos, aunque a veces esto pase desapercibido
para la mayoria de la poblacion, a la seguridad alimentaria, produciendo alimen-
tos a pesar de las perturbaciones del clima que en otros tiempos han provoca-
do grandes hambrunas.

Los obtentores trabajan también para hacer la fruta mas atractiva en la forma'y
en su formato, adaptando los tamafios al consumo de las familias y mejorando-
las a la vista. De esta forma, la fruta se ha convertido en un producto mas facil
de introducir entre la poblacién infantil, expandiendo sus beneficios a més por-
centaje de la poblacion en general.

Respecto a los cultivos horticolas, en los Ultimos afios en todos los cultivos, pe-
ro mucho mas en horticolas, hemos aprendido que debemos trabajar
siempre de la mano del agricultor aportandole soluciones cada dia. Des-
tacan los logros en resistencias a virus, plagas y enfermedades, espe-
cialmente en las variedades resistentes al virus de la cuchara en toma-
te o al virus Spotted en pimiento, sin olvidarnos de la Bremia en culti-
vos de hoja.

En el Ao internacional La novedad mas llamativa y visual es la variedad de colores que se han

ido viendo en los lineales de los mercados, por ejemplo, en tomates

de la Fruta y Verdura, cherrys cada uno con unas diferentes propiedades organolépticas y

la mejora vegetal
en nuestro pais

esta de aniversario

también de sabor.

El sabor ha sido el gran cambio en los dltimos afios, muy demandado
por el consumidor. Otra mejora, en la lucha frente al Cambio climatico,
son el menor uso de abonos, o las adaptaciones a distintas tempera-
turas o al estrés hidrico.

No olvidamos los avances en la vida util, con trabajos iniciados ha-

ce mas de 20 afios, que ya son una realidad. O el gran esfuerzo por
disminuir el desperdicio alimentario, gracias a mejoras en el transporte, la vi-
da util, la adaptacion del calibre o el aumento de las partes comestibles como
sucede con el bimi, que se come entero. Gracias a las técnicas de hibridacion,
se ha conseguido aumentar la estabilidad de la semilla, lo que da lugar a un
gran aumento en el rendimiento y, en consecuencia, en la produccion y calidad
del producto final.

No nos quedamos en el pasado, nuestro trabajo nos exige siempre mirar hacia
el futuro, trabajando con la mente puesta en dar soluciones a cada uno de los
eslabones de la cadena. Por ejemplo, en los arboles frutales se estan desarro-
llando portainjertos vigorosos con capacidad de transferir resistencias a través
del torrente de savia hacia todas las variedades que sean injertadas sobre ellos.
Esto va a permitir aumentar la productividad, reducir los consumos de agua y
fertilizantes y aumentar las resistencias a plagas y enfermedades.

Si hablamos de las horticolas de los préximos afios, el uso de nuevas herramien-
tas biotecnoldgicas nos ayudara a disminuir los tiempos de respuesta. Desde
que por ejemplo aparece un nuevo virus, hasta que tenemos variedades resis-
tentes, los plazos serdn mucho menores. Hasta ahora habldbamos de entre 10-
12 afios, y podriamos hablar ahora de la mitad de tiempo.

Nos espera un futuro apasionante en el que ya estamos trabajando.




Breves

~

)
J

ell.conom/5ta..

Michelin lanza un
plataforma digital
para el sector agricola

ichelin ha puesto en marcha pro.michelin.es,

una nueva plataforma dirigida a operado-

res, gestores de flotas y a todos los que tra-
bajan en el transporte de mercancias o de personas,
en los sectores agricola y minero, en la gestion de
canteras o en cualquier otra profesion industrial. Ade-
mas de un avanzado buscador que permite encon-
trar el neumatico adecuado a cada actividad, el nue-
vo portal integra toda una gama de servicios de pri-
mera calidad para ayudar a las empresas a mejorar
la productividad y el rendimiento. Se incluyen desde
soluciones de gestién de la presion, de mantenimien-
toy de asistencia hasta toda una serie de nuevos de-
sarrollos tecnolégicos de neumaticos conectados,
pasando por las soluciones Michelin de recauchuta-
do para prolongar la vida de los neumaticos.

La nueva web también proporciona acceso direc-
to a Michelin Connected Fleet y a Michelin MyPor-

g A LA J‘b: i
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Neumaticos Michelin con teleinflado. eE

tal. El primero es un ecosistema que integra to-
dos los servicios avanzados y las innovadoras so-
luciones para mejorar el rendimiento de las flotas,
transformar su capacidad operativa y ayudar a re-
ducir sus emisiones de CO y el consumo de car-
burante. Mientras, MyPortal es un espacio en el
que los profesionales pueden encontrar noticias
y CONSEjos.

Dcoop presenta su nuevo Plan de Igualdad
en un taller de cata especial para mujeres

coop se ha sumado a los actos del Dia Inter-

nacional de la Mujer, con un taller especial-

mente dirigido a las cooperativistas del cam-
po, productoras de aceite, aceituna de mesay vino
que comercializa el grupo cooperativo agroalimen-
tario, en el que ha dado a conocer su nuevo Plan de
Igualdad 2021-24.

Personal experto de Dcoop dirigioé una introduc-
cion a la cata de estos productos a través de Zoom
que se retransmitio en directo por el canal de You-
tube. En el taller participaron mas de un centenar
de mujeres que recibieron dias antes en sus domi-
cilios un lote de los productos que iban a catar:
aceite Unico Hojiblanco, aceitunas alorefias y vino
blanco Dominio de Baco Airén. El taller, organiza-
do por Dcoop con la ayuda de la Coordinadora de
Andaluza de Organizaciones de Mujeres Rurales,
contdé con la presencia del presidente del grupo,
Antonio Luque, asi como de José Antonio Garcia

Serrano, Coordinador de Programas del Instituto
Andaluz de la Mujer.

La aplicacion de politicas de igualdad en Dcoop re-
monta al plan existente hace mas de una década en
la planta de aceituna en Dos Hermanas (Sevilla) que
se ha ido actualizando hasta esta ultima version. Ga-
rantizar e integrar la igualdad real y efectiva de trato
y oportunidades en la plantilla es el objetivo principal
de este Plan con el que el grupo pretende que la igual-
dad de oportunidades forme parte de la cultura em-
presarial y de la estructura y gestion organizativa, pa-
ra lo cual se marca como objetivos generales: promo-
ver procesos de seleccién y promocion en igualdad
para aminorar la brecha de género en algunas cate-
gorfas, especialmente las directivas; formar y sensi-
bilizar en igualdad, equilibrar la corresponsabilidad y
mejorar la conciliacion de la vida personal, familiar y
laboral; garantizar la transparencia retributiva; y pre-
veniry actuar frente al acoso por razones de sexo.
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MILAGROS MARCOS

Secretaria nacional de Agricultura y Despoblacion del PP

“Planas no ha dado respuesta a ninguna de las
reivindicaciones que movilizaron a los agricultores”

Un aiio después de las historicas movilizaciones del sector agrario, la secretaria na-
cional de Agricultura y Despoblacion del PP, Milagros Marcos, asegura que el minis-
tro no ha dado respuesta “a ninguna de sus reivindicaciones” y acusa, ademas, a Pla-
nas de utilizar el ‘divide y venceras’ con las CCAA con el Plan Estatégico de la PAC.

Por Rafael Daniel. Fotos: Ana Rodriguez

El ministro de Agricultura ofrece didlogo pa-
ra consensuar el Plan Estratégico Nacional
sobre la PAC. ¢Lo esta practicando con el
PPy las Comunidades donde gobiernan?

No. El Plan Estratégico a nivel europeo lleva
mucho tiempo aprobado y lo que tenia que
haber hecho el ministro hace dos afios es
llevar una posicién comun a nivel nacional.
El documento definitivo de la PAC se estd
negociando en Bruselas en los trilogos en-

tre Parlamento, Comision y Consejo sin que
haya ningun criterio nacional, sin que haya
habido acuerdo con otros paises para lograr
un bloque que defendiera nuestra posicion.
Planas lo que ha hecho es sumarse a la ma-
yoria y aceptar lo que le han dado, una PAC
mucho mas ambiental que agraria y sin fi-
nanciacion. No ha hablado con nadie, ni con
las Comunidades, ni con las organizaciones
agrarias ni con nosotros.



Entrevista

13

)

ell.conom/5ta..

“En los cambios que ha hecho el MAPA de

Andalucia ha liderado la oposicién de las
comunidades a la convergencia planteada
por Planas durante el periodo transitorio.
Ahora el vacuno de carne lleva el decreto a
los tribunales. ¢Es tan perjudicial como di-
cen?

La UE ha establecido que hasta 2023 se iban
a estudiar los cambios en los criterios de ele-
gibilidad de las ayudas. Hasta entonces no
tenfa que haber ni un sola modificacion. Sin
embargo, el ministro, en vez de respetar ese
periodo transitorio, lo que ha hecho es cam-
biar los criterios para cobrar la PAC sin que
nadie se lo exija y por la puerta de atras por-
que ni ha informado ni lo ha negociado con
las comunidades ni los agricultores y gana-
deros. Un cambio que dafia especialmente
a la ganaderia, contra la que hay especial in-
quina. Hay explotaciones de ganado de ce-
bo que pierden el 100% de las ayudas, otras
de extensivo que pierden de media un 30%.
Por dar algun ejemplo concreto. Una explo-
tacion de ovino de una joven ganadera pue-

forma unilateral en las ayudas hay

una especial inquina hacia la ganaderia”

“El ministro utiliza la estrategia del

‘divide y vencerds’ con las Comunidades

con el Plan Estratégico de la PAC”

de perder 2.500 euros al afio. Hay auténti-
cas barbaridades que afectan sobre todo a
la ganaderia en extensivo, que es el sector
mas débil, el mas afectado por el cierre del
Canal Horeca y el que mas poblacién arrai-
ga al territorio. Pero Planas reduce el presu-
puesto para todos, porque ademas de esos
recortes a los ganaderos, hay uno lineal de
200 millones de euros hasta 2022. Un recor-
te que el Ministerio sigue negando pero que
esta en el Real Decreto de enero en el que la
partida para practicas agrarias beneficiosas
para clima y medio ambiente se reduce 60
millones, el suplemento para jovenes agri-
cultores, en 4 millones o las ayudas al vacu-
no de leche, otros 2,4 millones...

¢Se esta camuflando con esta convergen-
cia el recorte de la PAC?

Totalmente porque de esta forma la gente
ya no sabe si pierde por el 2%, por la conver-

gencia, por el vacuno...Pero lo que esta cla-
ro es que todos pierden porque el recorte a
las ayudas directas es a todos los percepto-
res de la PAC de toda Espafia y es especial-
mente gravoso para comunidades como An-
dalucia por la convergencia. Hasta ahora na-
die podia perder mas de un 30 por ciento y
ademas se prolongaba la reduccion hasta el
2027, pero Planas ha quitado ese limite ma-
ximo, con lo cual hay gente que puede per-
der hasta el 90%, y se hace de una manera
acelerada, en apenas dos afios. Ademas, si
se estd trabajando en reducir las regiones
productivas en el afio 2023, por qué se me-
ten los cambios ahora para ir igualando zo-
nas que luego pueden no existir.

¢Qué modelo propone el PP sobre agricul-
tor activo, ‘capping’ o peso de los ecoes-
quemas?

Serfa una auténtica barbaridad que los ecoes-
quemas pesen mas del 20% del pago basi-
coy el pago verde porque de entrada todo el

mundo lo va a dejar de cobrar salvo el que
tenga la suerte de poder estar en un ecoes-
quema y lo pueda seguir recibiendo pero a
costa de hacer mas, es decir invertir mas, o
dejar hectareas de cultivar. Sobre el agricul-
tor activo hay que tener la informacién. Si
me dicen que el dinero de los que llaman agri-
cultores de sofé pasa a los que no lo son, es-
taria encantada. Pero eso es mentira. Ten-
dran que poner encima de la mesa lo que su-
pone y cuantos agricultores dejarian de co-
brar ayudas en funcion de que se establezca
un 10%, un 156% o un 30% de los ingresos vin-
culados a la agricultura. Pero que el dinero
de los que lo dejen de cobrar se quede en Es-
pafa. Si tu justificas a la Union Europea, en
lugar de 600.000 agricultores, 300.000, so-
lo cobras por esos, lo otro se lo queda Ale-
mania. Luego, tampoco me vale que a los
que no estén en ese tramo se les pase a una
seccion en la que no van a tener ningun re-
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querimiento. Si no se dispone de informa-
cion, las Comunidades no tienen capacidad
de decidir. Lo que esta haciendo el ministro
es ir region a region con una estrategia del
divide y venceras. Con el capping exactamen-
te igual. Si se estan generando cientos de
puestos de trabajo, igual esta mal poner un
techo, pero si estan sin cultivar las tierras y
cobrando la PAC hay que mirarlo. Pero sino
tenemos esa informacién, que el PP ha pe-
dido en numerosas ocasiones y también los
consejeros de todos los colores politicos, se-
rfa negligente tomar decisiones de este ca-
lado, que afectan a tanta gente. Tienen el mo-
delo de la PAC totalmente secuestrado.

Ha pasado un aio desde las histéricas mo-
vilizaciones del sector agrario. ;Cree que se
han dado respuesta a sus reivindicaciones?
No solo no ha habido una sola respuesta si-
no todo lo que se ha ido haciendo ha sido en
contra del sector. Los agricultores y ganade-
ros pedian un plan de choque porque tenfan

“No ha habido un solo sector que

no haya pedido en el Congreso quedar

ecoesquemas pesasen mds de un 20%
de los actuales pago bdsico y pago verde”

fuera de la Ley de la Cadena”

“Seria una barbaridad que los

un problema muy serio: habia subido el pre-
cio del gasdleo, la factura de la luz seguia sin
estar ajustada al gasto de cada época del
afo, no habia planes de regadios, los sequ-
ros agrarios no se ajustaba al rendimiento
real de las parcelas.. Todo eso sigue igual.
Pero ademas es que han metido una la Ley
de la Cadena de la que todo el mundo quie-
re salir. Todos los sectores han pasado por
el Congreso y no ha habido ni uno sdlo que
no justificara que tenia que quedar fuera: el
lacteo, el vino, los citricos, el platano. La Ley
de la Cadena les perjudica mas que les be-
neficia porque les deja totalmente fuera del
mercado. De hecho, el propio Ministerio, pa-
ra cumplir la Ley ha tenido que comprar le-
che fuera. ;Qué va a poder decir a las gran-
des superficies si el propio FEGA en lugar de
comprar la leche en Espafa la ha tenido que
comprar en Portugal como consecuencia de
la aplicacion de la Ley? Luego se han queda-

do tomates sin recoger, estan llegando citri-
cos a mansalva de Marruecos, o aceite y acei-
tunas de Egipto y de Tunez. La respuesta a
esas movilizaciones fue que la ministra de
Trabajo dijese que el sector es insaluble y
falto de las minimos requisitos de seguridad,
que hubiera mas inspecciones, la bajada de
las peonadas para que tuvieran mas dificul-
tades para encontrar mano de obra, la subi-
da del Impuesto al aztcar...

¢Esta defendiendo el ministro con suficien-
te contundencia al sector en la mesa del
Consejo de Ministros?

A Planas le estan ninguneando y lo peor es
gue se conforma. Mandé una carta a la Co-
munidades diciendo que se oponia a incluir
al lobo en la lista de Especies Protegidas y
acto seguido la ministra de Transicion va y
lo aprueba, ademas en una votacién bastan-
te extrafia en la que se saltaron la norma no
escrita, incluso en la Unidn Europea, de que
cuando en un pais no hay afeccién del pro-

blema que se trata, se abstiene. Aquf vota-
ron las Comunidades que no tiene lobos. Si
la ministra de Trabajo dice que hay que ins-
peccionar el campo porque hay esclavos, el
ministro agacha las orejas. Si el ministro de
Consumo implanta el Nutriscore cuando se
estad negociado un etiquetado para toda la
UE en el que se penaliza de forma muy im-
portante a productos como el jamon ibérico,
el aceite de oliva o los quesos, Planas nue-
vamente estd de perfil. Un Nutriscore en el
que a estos productos de la dieta mediterra-
nea se les dar peor valoracion que a las be-
bidas azucaradas, a las que se subi6 el IVA
porque decian que eran malas para la salud.
Tenemos que pensar que alguien nos esta
intentando tomar el pelo. Pero volviendo al
tema lobo, lo mas peligroso es que va a con-
sentir que se detraigan fondos de una PAC
ya recortada para pagar los ataques a la ga-
naderia.



Entrevista

]

0

ell.conom/5ta..

Espana recibira 72.000 millones en ayudas
directas de los Fondos Next Generation ¢es-
ta el sector suficientemente representado?
De los 72.000 millones de euros, mas de
20.000 se los lleva Transicién Ecoldgica,
11.000 millones Industria y otros 11.000 Eco-
nomia y Digitalizacion. A Agricultura le tocan
1.000 millones, es decir el 0,75% del total de
aqui al final del periodo, una partida en la que
no se contempla ninguna ayuda nueva para
el sector agroalimentario. El otro dia sacd el
Miteco 30 millones para eficiencia energéti-
ca en explotaciones agropecuarias, que es
un insulto. Ademas, del dinero de Agricultu-
ra para los regadios, lo Unico que se ha pre-
supuestado son inversiones ya programa-
das. Si hablamos de despoblacién, el Comi-
sionado para el Reto Demografico tiene un
presupuesto de 17 millones de euros para
toda Espafa. Los fondos Next Generation
iran, gracias a Vox, donde Pedro Sanchez
quiera, sin criterios ni controles y sin inver-
siones que puedan ayudar al campo a estar

“A Planas le estdn ninguneando

sus comparieros del Consejo de Ministros

“De los 72.000 millones en ayudas directas
del Fondo Next Generation, el Ministerio
de Agricultura apenas tendrd un 0,75%”

y lo peor es que se conforma”

preparado para reducir el impacto ambien-
tal y poder seguir cobrando la PAC, porque
no nos engafiemos, en 2023 el que no esté
preparado para reducir su huella se va a que-
dar sin las ayudas porque los requerimien-
tos van a ser brutales. El valor que le dan a
la agricultura es nulo, no les preocupa abso-
lutamente nada.

Volviendo a la PAC. Para el préximo perio-
do se incorporan importantes exigencias
medioambientales. {suponen una amena-
za o una oportunidad para la agricultura 'y
la ganaderia?

Serfan una oportunidad si pudieran estar pre-
paradas, dimensionadas y financiadas. Si el
sector tuviera alternativas viables con las
gue pudiera tener mas beneficio e impactar
menos en el Medio Ambiente esta claro que
serfan una oportunidad. Ahora si se plantean
COMO una imposicion, sin tiempo, sin alter-

nativas y sin presupuesto, es un problema.
¢El sector quiere reducir el impacto ambien-
tal? Por supuesto. ¢ Estan preparados, tienen
financiacién y tiempo para abordarlo? No,
porque no se les esta ayudando a ese tran-
sito. Yo pedirfa que se planteara un Plan Es-
tratégico de adaptacion a la nueva PACy a
los requerimientos medioambientales que
vienen en las estrategias De la Granja a la
Mesa o Biodiversidad 2030. No puede haber
mas exigencias con menos dinero y sin al-
ternativas La gente cultivaria en ecoldgico si
hubiera mercado, si fuera rentable, si fuera
productivo, si hubiera formacién o una cul-
tura para ello. No puedes decir de un dia pa-
ra otro que usted no va a cobrar nada si no
tiene el 50% en ecoldgico. Todo ese trabajo
previo que estan haciendo otros paises y Es-
pafa no esta haciendo va a provocar que el
sector tenga serios problemas pero no por-
que el Medio Ambiente no pueda ser una
oportunidad ni porque los agricultores y ga-
naderos no estén comprometidos.

El sector agroalimentario ha demostrado
su papel esencial durante la pandemia. ;Se
esta reconociendo?

Por parte de la sociedad, sin ninguna duda.
Por parte del Gobierno de ninguna manera.
Hace poco hubo una encuesta en la que un
80% de los ciudadanos valoraba el esfuerzo
de los agricultores y ganaderos y considera-
ba fundamental que siguieran teniendo una
PAC potente para seguir produciendo alimen-
tos de calidad. El problema es que el Gobier-
no ni lo valora ni lo apoya ni trabaja con el
sector para ayudarle a solucionar los proble-
mas y ademas a afrontar los retos que tiene
por delante. Por ejemplo, uno de los retos es
que haya sistemas mixtos de ganaderia y
agricultura y resulta que son los mas perju-
dicados con los cambios que ha hecho el Mi-
nisterio. El Gobierno puede reconocerlo de
boquilla pero tiene que hacerlo con hechos
y estos no estan acompafando.
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NANTA

‘La FSSC 22000 supone una garantia
adicional para nuestros productos”

Nanta ha sido certificada recientemente por AENOR en ocho de sus fabricas en Espanay
Portugal. Es la primera vez que se otorga a una empresa de fabricacion de piensos compuestos

Nanta, empresa de fabricacion de piensos compues-
tos, vuelve a ser pionera con la obtencion de la cer-
tificacién FSSC 22000 en ocho de sus fabricas en
la Peninsula Ibérica. Se trata de la maxima certifi-
cacion de gestién de la seguridad alimentaria den-
tro de la categoria Production of Feed concedida
por AENOR vy de caracter voluntario.

¢Qué supone para Nanta la obtencién de la FSSC
22000?

Para Nanta contar con esta nueva certificacion es un
claro valor afadido. Supone asi una garantia adicio-
nal para nuestros productos y un nuevo salto cuali-
tativo en los procesos de nuestras fabricas, siendo
estos ahora aun mas exigentes de lo que ya lo eran.
En este sentido, se suman requerimientos mas con-
cretos y precisos, y el compromiso es cada vez ma-
yor y estda mas interiorizado entre las personas que
integramos el equipo de Nanta.

¢Es la primera empresa del sector en conseguirla?
¢Cual es su objetivo principal?

Asf es, somos la primera empresa de fabricacion de
piensos compuestos en obtenerla. La FSSC 22000

es una certificacion voluntaria que supone una am-
pliacion importante del actual sistema de gestion de
la seguridad alimentaria ISO 22000. Como objetivo
principal tratamos de demostrar nuestro compromi-
so con la mejora continua, reforzar la confianza de
todos los stakeholder y cubrir sus expectativas. Al mis-
mo tiempo, reforzamos el liderazgo de certificacio-
nes de seguridad alimentaria en el sector de piensos
compuestos, con una certificacion mas completa y
exigente. De esta forma vemos la certificacion como
una oportunidad de progreso, algo que agradecemos
atodos los auditores externos que nos ayudan a me-
jorar el sistema y trabajar en su robustez.

Esta certificacion coincide con el 25 aniversario de
la primera certificacion de Calidad de Nanta...

Exactamente, y en ese caso también fuimos pione-
ros, al obtener en el afio 1995 la certificacion de cali-
dad ISO 9001 por parte de AENOR. Se trataba enton-
ces de uno de los esquemas de calidad mas recono-
cidos internacionalmente, que acreditaba que Nanta
habfa implantado un sistema de gestion que apues-
ta por la eficacia, la calidad y la mejora continua co-
mo camino para alcanzar la excelencia en el servicio




al cliente. Por eso decimos que esta nueva certifica-
cién consolida la apuesta firme de Nanta por la cali-
dad como pilar fundamental en todas y cada una de
las diferentes etapas del proceso de produccion, asf
como en la logistica del almacenamiento y la entre-
ga del producto, con la necesaria colaboracion y co-
ordinacion de todos los que trabajamos en la com-
pafifa en la incesante busqueda diaria de la mejora
continua.

¢Como ha sido el proceso de obtencién de esta nue-
va certificacion?

Ha sido necesario implementar nuevas actividades,
procedimientos y tareas para dar cumplimiento a los
requisitos contenidos en la nueva versién 2018 de la
norma IS0-22000 (la anterior era del 2005), todos los
requerimientos de la norma ISO/TS 22002_6:2016,
que es una especificacion técnica especifica para pre-
rrequisitos en el sector de la alimentacién animal, y
otros requerimientos adicionales de la FSSC. Como
ejemplo de estos nuevos procedimientos y tareas ca-
be citar nuevas actividades de andlisis sistematico,
como la de riesgos organizacionales, contexto de la
organizacién y necesidades de partes interesadas,
mejorar los procedimientos para encontrar la “causa
raiz" de los problemas, y la eficiencia de las acciones
correctivas.

¢Qué otros requisitos adicionales se han incorpo-
rado?

Como requisitos adicionales, hasta ahora no contem-
plados, se han abordado la “Mitigacion del fraude ali-
mentario”y el “Food defense”, orientados a la preven-
cion de acciones malintencionadas que pudieran com-
prometer la inocuidad de los alimentos, asi como un
requisito de “Formulacion de productos”, que tiene
en cuenta el control de sustancias, nutrientes o in-
gredientes, que pudieran tener efectos adversos en
los animales o afectar a la seguridad alimentaria. Pa-
ra ello es necesario realizar lo que se denomina “ana-
lisis de vulnerabilidad” e implementar las medidas
preventivas oportunas. Ademas, se ha involucrado a
todos los departamentos y empleados, dedicando re-
cursos a su formacion, para garantizar el manejo y
aplicacion de los nuevos protocolos, tareas y proce-
dimientos establecidos para cumplir con los nuevos
estandares de calidad.

¢Coémo contribuye la FSSC 22000 a mejorar la se-
guridad de los alimentos que consumimos?

La FSSC 22000 supone una barrera al fraude alimen-
tario, al evitar ciertas practicas o posibles amenazas,
contribuyendo asi a maximizar la seguridad alimen-
taria. En definitiva un paso mas, como comentaba,

en nuestra trayectoria en certificaciones, como refle-
jo del compromiso de Nanta con la calidad, la segu-
ridad y la confianza que depositan en nosotros nues-
tros clientes.

Acerca de Nanta

Nanta, compafifa lider en la fabricacion y comercia-
lizacién de piensos compuestos, comenzd su activi-
dad en el afio 1968 y desde entonces el alto grado de
compromiso con sus clientes y el mundo de la pro-
duccién ganadera en general, la tecnologia emplea-
day sus programas de I+D+i y calidad han supues-
to un auténtico motor de avance para este sector in-
dustrial. Una clara vocacion y apuesta por la innova-
cion que la compafifa mantiene y mantendréa en el
futuro.

Englobada dentro de la multinacional Nutreco, Nan-
ta cuenta con 22 centros de produccién dotados de

V C
erapas

tecnologia punta y todas ellas certificadas en la nor-
ma ISO 14001 de medio ambiente y OHSAS45000
de prevencion de riesgos laborales. Cabe destacar
sobre todo la certificacion de seguridad alimentaria
FSCC22000, garantia de la seguridad y la calidad de
los productos de la compafifa. En su portfolio de mas
de 200 productos se encuentran alimentos para por-
cino blanco e ibérico, para cunicultura y avicultura,
para vacuno de carne y de leche, ovino y caprino, y
para la alimentacion de perros, gatos y caballos.
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El empleo femenlno es mayorltarlo en las plantillas de Ia |ndustr|a veterlnarla

La industria veterinaria crece casi
un 10% hasta los 1.700 millones

La industria espanola de sanidad animal crecié en 2020 el 9,80%, para situarse en los 1.718 millones de
euros. De ellos, 1.093 millones de euros correspondieron al mercado nacional con un crecimiento del
4,63% mientras las exportaciones se dispararon un 20,19% escalando a los 625 millones de euros

R. D. Foto: iStock

nas cifras que el director general de Veterin-

dustria, Santiago de Andrés, valora de for-

ma “positiva”, especialmente en un afio en
el que la situacion creada por la pandemia ha sido
muy dificil ya que se han tenido que “adaptar estra-
tegias empresariales, perspectivas econémicas y
organizativas”. En este sentido, hay que subrayar la
rapida respuesta del sector ofreciendo instalacio-
nes y donando equipos.

'l.'

El representante empresarial recuerda que “el sec-
tor viene creciendo de manera sostenida en los ul-
timos aflos, tendencia que en 2020 se ha acentua-
do todavia més, lo que es buena muestra de la so-
lidez de la industria de sanidad y nutricion animal
espafola. Este dato, que es claro en lo que respec-
ta al mercado nacional, todavia es mas notorio si
nos referimos a las exportaciones, que han llegado
a superar un crecimiento del 20%, demostrando la
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gran competitividad de las empresas espafiolas, en
el muy exigente mercado internacional y que la ca-
lidad, seguridad y eficacia de nuestros productos
es reconocida y valorada a escala global”. Nuestro
pais vende en mas de 90 pafses.

Analizando los datos por especies, De Andrés, se-
fiala al sector porcino, cuya pujanza en nuestro pa-
is lo convierte en el mas relevante para esta indus-
tria, “si bien hay que resaltar el gran crecimiento en
el campo de los animales de compaifiia, que en los
dltimos afios esta registrando avances continuos,
y alin mas si cabe durante la pandemia, convirtién-
dose en un claro @mbito de desarrollo para nuestro
sector en el futuro”. También son muy relevantes
las especies rumiantes, tradicionalmente de gran
peso en el sector”.

Por territorios, y como es ya tradicional, Catalufia
volvio a liderar el pelotén de cabeza del ranking au-
tonémico, al representar mas del 28% del total, si
bien Aragoén arrebatd el tercer puesto a Andalucia
al superarla en 18 décimas.

En cuanto a empleo, el sector ha mantenido la es-
tabilidad de los ultimos afos “que dada la situacion
nacional no puede calificarse més que de éxito”, se-

Aragon arrebata a Andalucia
el sequndo puesto en ventas en
un ranking que lidera Cataluha

fiala. Destaca la amplia participacion de mujeres,
mayoritaria en las plantillas, asi como el elevado
porcentaje de titulados superiores, uno de los mas
altos de todo el sector industrial espafiol, lo que con-
tribuye a retener talento.

Para Santiago de Andrés, la implementacion y apli-
cacion de los nuevos reglamentos comunitarios en
materia de medicamentos veterinarios y piensos
medicamentosos “sera sin duda un reto muy impor-
tante para nuestra industria, dado el nivel de regu-
lacion que registra nuestro sector’, un asunto con
el que trabajan con las autoridades espafolas 'y en
coordinacion con las organizaciones internaciona-
lesy el resto de Estados miembros de la Unién Eu-
ropea.

También continuara estando en el avance en la lu-
cha contra las resistencias antimicrobianas, cola-
borando con el PRAN, puesto en marcha por la Agen-
cia Espafiola de Medicamentos y Productos Sani-
tarios, entidad que, segun recuerda Santiago de An-
drés, premié en 2019 a la Fundacion Vet+i, liderada
por Veterindustria por fomentar el uso responsable
de los antibidticos, donde en veterinaria se ha redu-
cido su empleo un 58% en los Ultimos afios.

Las cifras de la industria de sanidad animal

Datos en millones de €

FACTURACION GLOBAL

1718
I B

MERCADO NACIONAL

1.093

EXPORTACIONES

625

1.564

ﬁ 2019 2020 2019 2020

Ventas por eSPECieS
ESPECIE VENTAS % SOBRE EL TOTAL
Porcino _ 378,74 34,65
Perros y Gatos ] 327,79 29,99
Vacuno ] 236,34 21,62
Avicultura - 91,65 8,38
Ovino/Caprino [ 36,47 3,34
Equidos I 7,58 0,69
Cunicultura I 724 0,66
Apicultura | 3,88 036
Ornitologia ‘ 1,34 0,12
Animales exdéticos | 1,07 0,10
Acuicultura | 0,90 0,08

Principales mercados nacionales

Ventas por productos

ccaA VENTAS % SOBRE EL TOTAL
ES Catalufia I 31096 28,45
PE Cyleon | N 135,09 12,36
E= Aragon _ 100,88 9,23
= Andalucia [ 98,92 9,05
Murcia [ 7542 6,90
C.LaMancha : [N 73,56 6,73
N Galicia e 71,26 6,52
B Navara [ 45,80 419

PRODUCTOS VENTAS % SOBRE EL TOTAL
Farmacoldgicos D 498 45,55
Bioldgicos I 308 28,16
Nutricionales - 126 11,56
Aditivos y Pre. Med. : [ 125 11,44
Higiene Pecuaria [ | 36 329

Fuente: Veterindustria.
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Un collar con ultrasonidos para que
el ganado pueda convivir con el lobo

Un emprendedor asturiano disena un sistema que, basado en el condicionamiento clasico de Pavlov
estimulo-respuesta, busca ensenar al predador a relacionar un ultrasonido con una descarga eléctrica
para hacerle desistir de los ataques que diezman los rebanos en muchas zonas de Espana

elEconomista.

Una cabra con el prototipo ideado por Adrian Collado. eE

| debate desatado desde que el pasado 4 de

febrero se incluyera al lobo ibérico en el Lis-

tado de Especies Silvestres en Régimen de
Proteccion Especial, no cesa. La conveniencia 0 no
de proteger de forma completa al cénido en todo el
territorio nacional no deja indiferente a nadie y el en-
frentamiento entre defensores y detractores, ecolo-
gistas y ganaderos, comunidades auténomas e in-
cluso miembros del propio Gobierno, lejos de ami-
norar, se mantiene candente. Pero, ;son posturas
irreconciliables?, o ;puede haber un punto interme-
dio que haga compatibles la salvaguarda de la es-
peciey la seguridad del ganado frente a ella?

El asturiano Adrian Collado Fernandez, natural de
Sotres, parroquia del concejo de Cabrales en pleno
corazoén del Parque Nacional de los Picos de Euro-
pa, no soélo esta convencido de que si es posible lo-
grar la tan debatida convivencia del canis lupus con
el ganado doméstico, sino que, ademas, esta desa-
rrollando un sistema tecnoldgico para alcanzarla,
gue ya se encuentra en periodo de pruebas. Se tra-
ta de un collar para ovejas y cabras -inicialmente-,
que funciona en tres fases: en primer lugar, mide de
forma continua las constantes vitales del animal pa-
ra, si éste supera un nivel de estrés preestablecido,
activarse la emision de un ultrasonido molesto pa-
ra el lobo u otros predadores que puedan acechar-
le; de no ser suficiente esa medida disuasoria 'y pro-
ducirse finalmente el ataque, el dispositivo entraria
en una tercera fase, provocando una descarga eléc-
trica en la boca del atacante una vez que intente
morder el cuello de la victima.

El objetivo no es otro, explica el promotor del dis-
positivo, que propiciar un aprendizaje por condicio-
namiento, es decir, favorecer un cambio en la con-
ducta a través de la experiencia o asociacion de
estimulos. Asi, partiendo de los postulados del fi-
siélogo Ivan Pavlov, se trataria de lograr que el pre-
dador -fundamentalmente el lobo-, relacione el ul-
trasonido emitido por el collar con la descarga, con
dolor, lo que inicialmente tendria que conducirle a
desistir del ataque a esos animales y, a medio-lar-
go plazo, a modificar definitivamente su conducta
hacia ovejas y cabras dejando de ver a estas espe-
cies como un bocado facil y apetecible.
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Los ataques de lobo son un grave problema para muchos ganaderos. iStock

Segun Adrian Collado, natural de una zona histérica-
mente pastoril y con varios ganaderos en sus circulos
familiar y de amistades, los profesionales han recibi-
do con entusiasmo su innovadora propuesta, que da
un paso mas alla en relacion a otro tipo de collares si-
milares que se han desarrollado en Suiza y también en
Espafia, pero que se quedaban en la geolocalizacion
del ganado o la emision de una alerta si sus constan-
tes vitales sufren importantes alteraciones. ‘Lo ven co-
mo una buena idea”, pues encaja perfectamente con
su demanda prioritaria: “ellos no quieren exterminar al
lobo, ni tampoco que les indemnicen; no les importa
la polémica caza si, caza no. Ellos quieren que se evi-
ten los ataques, nada mas", afirma al respecto.

El collar pensado por este joven de 38 afios forma-
do en Electricidad no es en estos momentos sino
un simple prototipo, a la espera del necesario em-
pujon econdmico definitivo que lo convierta en rea-
lidad. Y es que, desde que la idea comenzara a ger-
minar en la mente de Adrian hace nueve afos, has-
ta ahora todo ha sido inversion de su propio tiem-
po libre en la ejecucion y en la busqueda de apoyos,
y de dinero de su bolsillo -unos 30.000 euros calcu-
la hasta la fecha-, partiendo de la patente.

En este tiempo, Adrian Collado, cuya ocupacion prin-
cipal se encuentra en European Peaks Life, una em-
presa especializada en trabajos en altura y zonas
naturales de dificil acceso de la que es gerente y ad-
ministrador Unico, ha llamado a diversas puertas

sin resultados positivos. “Me he reunido con distin-
tas administraciones publicas y les ha interesado
laidea, pero sin llegar a comprometerse”, apunta es-
te emprendedor antes de relatar que, también, la pu-
so encima de la mesa de la comision gestora del
Parque Nacional de Picos de Europa, “pero su con-
testacion fue que no les interesaba porque estaban
intentando sacar adelante su propio sistema”. In-
cluso, en la busqueda de fondos, contacté con em-
presas publicas y privadas, si bien lamenta el pro-

Es el dinero que este
emprendedor ha invertido
en el desarrollo de su idea

motor del collar, “solo les interesaban la patente y
las subvenciones a las que podrian tener acceso
con mi idea, pero sin importarles lo mas minimo que
realmente funcione niimplicarse en ello”, lo que sin
duda, es la prioridad de Adrian.

Lo positivo después de estos afios de llamadas y vi-
sitas es que finalmente se ha cruzado en el camino
el Centro Tecnoldgico CTC de Cantabria, una fun-
dacién privada sin animo de lucro volcada en la ge-
neracion de conocimiento tecnoldgico. “No finan-
cian el proyecto, pero sf se encargan del desarrollo

Empendedores



Emprendedores

27

ell.conom/5ta..

+

il

Collado con el prototipo con el que quiere acabar con los ataques de lobo. eE

mas técnico’, dice con cierta satisfaccion un Adrian
Collado que recuerda que disefio el primer prototi-
po del collar “con material casero”.

De ello hace casi una década. Fue justo después del
abatimiento, en agosto de 2012, del famoso lobo
Marley, precisamente en la zona de Cabrales. Este
ejemplar habia sido marcado, junto a otros dos, con
un collar transmisor GPS-GSM, para el estudio cien-
tifico de los movimientos y actuacion de la especie.
‘Me llam¢ la atencion los mas de 250.000 euros que
se habian invertido en este marcaje -mas otro tan-
to en concepto de asistencia técnica del seguimien-
to-, y me pregunté como iban a evitar los ataques
poniendo un GPS a un lobo, cuando lo légico serfa
ponerle el dispositivo a la oveja, que es a la que tie-
nes controlada”, afirma Adrian.

Asi, a raiz de aquel controvertido episodio fruto de
una caceria autorizada, la idea de disefiar un co-

llar para el ganado germind en la mente de este
joven emprendedor que en estos momentos se
encuentra trabajando en el estudio real de la fre-
cuencia cardiaca de una oveja y sus variaciones
ante estimulos y situaciones de estrés. En con-
creto, Adrian realiza estas pruebas en la localidad
cantabra de Puente Arce, municipio de Piélagos,
con un ejemplar ovino al que “se somete a espan-
te, carrera con perro y otras situaciones”, para rea-
lizar una calibracion inicial” que determine en qué
punto su estrés llega a un determinado umbral.
Seria entonces cuando el collar deberia entrar en
funcionamiento y a emitir los ultrasonidos disua-
sorios.

Luego, explica Adrian, deberan llegar las pruebas
de simulacion de ataque controlado, algo que ya
le han negado en el marco del Parque Nacional Pi-
cos de Europa. No obstante, el creador del collar
ya ha barajado distintas alternativas y cree poder
llevarlas a cabo, bien en Cantabria, bien en Ledn.
Como ultimo recurso, de no ser posible realizar
esas pruebas en Espafia, viajaria a Colorado don-
de afirma, "ganaderos de ovino tienen un grave
problema con el coyote”y tras conocer la idea, le
han manifestado a su creador que “estarian en-
cantados de prestar su ganado a estas pruebas
controladas”.

El Centro Tecnoldgico de
Cantabria colabora en el
desarrollo técnico del proyecto

Lo que parece claro es que Adrian Collado Fernan-
dez no va a desistir en el empefio de hacer realidad
este collar al que baraja bautizar como Sheep Kee-
pery al que sigue dedicando buena parte de su tiem-
po libre desde el convencimiento de que, efectiva-
mente, puede servir para poner la paz definitiva en-
tre lobo y ganado.

El objetivo es consequir un dispositivo “que no cues-
te mas de 20 euros”, aunque si los apoyos permiten
gue su precio sea de cinco, mejor que mejor. Y es
que, subraya Adrian Collado, tiene que ser asequi-
ble y no suponer un gran desembolso para el gana-
dero. No en vano, tendrfa que colocarse a todas las
ovejas y cabras al menos inicialmente.

Segun su creador, seria cuando el lobo interiorice
ese estimulo-respuesta (ultrasonido- descarga eléc-
trica), cuando ya se podria colocar a ganado de ma-
yor envergadura, diganse vacas o caballos, si bien
en un primer momento serfa ineficaz pues el cani-
do no ataca a estos animales al cuello, sino que les
lanza diversas mordeduras por el cuerpo al no po-
der abatirlos con facilidad.
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El cereal ‘bio’ da el salto a Internet
para impulsar su comercializacion

Una plataforma digital pone en contacto a agricultores y cooperativas con la industria transformadora de
esta materia prima para facilitar las transacciones comerciales, garantizando trazabilidad y aportando
mayor transparencia a un mercado muy condicionado por la atomizacion de la oferta

Eva Sereno. Fotos: eE

La plataforma
funcionara en
Espana, Andorra
y Francia

os e-commerce también llegan al sector agra-

rio. Vender y comprar cereal ecolégico es ya

posible en un clic con el lanzamiento de la pri-
mera plataforma digital en Espafia especializada en
la compra-venta de este producto agrario ecoldgi-
co. Un nuevo espacio virtual que ha sido disefiado
con el fin de facilitar estas operaciones en un sector
caracterizado por su atomizacion y en el que priman
las explotaciones pequefias y dispersas por el terri-
torio, lo que dificulta la integracion del volumen'y ca-
lidad que la industria transformadora demanda.

Esta plataforma digital -a la que se puede acceder
a través de la web https.//poctefaecocereal.com/-
pone en contacto a los agricultores y a las coope-
rativas con la industria transformadora de estas
materias primas, cuya demanda esta en constan-
te crecimiento, al igual que la de alimentos ecolo-
gicos, que sigue aumentando en Europa y Espa-
fia, pais este que es el principal productor de todo
el continente.

Con estos objetivos, se ha creado esta platafor-
ma, que actla como una red de comunicacion vir-

tual en el sector del cereal ecoldgico para “facili-
tar la estructuracion y comercializacién de pro-
ducto en este sector. Vimos que habia oportuni-
dades de estructurar el mercado. Es una necesi-
dad que estd”, explica Ana de Diego, responsable
de Desarrollo de Negocio en la Fundacién Parque
Cientifico Tecnoldgico Aula Dei, que lidera el pro-
yecto de cooperacion transfronteriza ECOCEREAL+
dentro del que se ha puesto en marcha este es-
pacio digital.

‘Perseguimos mejorar la integracion de los agen-
tes del territorio y valorizar las variedades locales
en el espacio transfronterizo”, afiade Ana de Die-
go. Este marketplace tiene asi por finalidad hacer
mas facil este contacto entre los agentes para ce-
rrar la transaccion comercial sin ninguin sobrecos-
te inicial y con el objetivo adicional de ofrecer nue-
vas oportunidades de negocio para todos los ac-
tores de la cadena de valor, garantizando a su vez
la trazabilidad y aportando mayor transparencia a
los mercados.

La plataforma es sencilla de usar. Concebida como
una herramienta Util, los productores de cereal eco-
l6gico, que tengan un volumen minimo de un ca-
mién, podran inscribir su oferta y recibir de la indus-
tria transformadora las propuestas de compra y vi-
ceversa, de manera que se cierren en el marketpla-
ce las operaciones sobre producto real ya cosechado
0 se alcancen acuerdos a futuro.

Tanto los productores como la industria transfor-
madora deben registrarse en este espacio virtual
para operar, siendo necesario introducir una serie
de datos como, por ejemplo, los relativos a la cali-
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dady certificados ecoldgicos vinculados a cada lo-
te que se comercializa con el fin de garantizar la tra-
zabilidad y la informacion del producto desde el ori-
gen También se tienen que incluir datos relativos a
la empresay las certificaciones de operadores eco-
|6gicos, entre otros.

Esta plataforma estaré abierta a todos aquellos pro-
ductores e industrias transformadoras del espacio
transfronterizo POCTEFA -Espafia, Andorra y Fran-

Valorizar las variedades locales de los cereales es otro de los objetivos de la plataforma.

.

65% en la Ultima década en su superficie hasta al-
canzar los 14 millones de hectéreas. Es una evo-
luciéon que también se esta produciendo en Espa-
fia, pais en el que la produccion ecoldgica se situd
en 2.355.000 hectareas en 2019, lo que supone el
4,8% mas en relacion al afio anterior. Y la prevision
es que siga creciendo la superficie destinada a es-
tos cultivos, ya que la PAC recoge el objetivo de

El cereal alcanza las 211.760
hectareas y acapara un 42%
de toda la superficie ecolégica

cia-, aungue no se descarta que, posteriormente,
pueda a abrirse a mas operadores y productores de
otras zonas geograficas ni sequir avanzando en su
mejora con nuevas posibilidades a través de un nue-

VO proyecto.

Junto con la plataforma, también se ha disefiado
un manual de buenas practicas para que sirva de
guia para una produccion de calidad diferenciada
dentro de este proyecto de cooperacién transfron-
teriza ECOCEREAL+, de tres afios de duracion, que
estd liderado por la Fundacién Parque Cientifico Tec-
noldgico Aula Dei, junto con Aragon Exterior y Coop
de France-Occitanie. Ha sido cofinanciado al 65%
por el Fondo Europeo de Desarrollo Regional (FE-
DER) a través del Interreg V-A Espafia, Francia, An-
dorra (POCTEFA 2014-2020) con el fin de reforzar
la integracion econémica y social de la zona fronte-
riza Espafia-Francia-Andorra.

La produccion ecoldgica estd aumentando en la
Unién Europea, registrandose un incremento del

que el 256% de la superficie agraria sea organica en
el horizonte de 2030.

Es una evolucién que también avanza en cultivos
como el cereal ecoldgico, que suma en Espafia
211.756,68 hectdreas de superficie, lo que repre-
senta el 42,85% del total de tierras agrarias des-
tinadas a produccion ecolégica, concentrandose
sobre todo en las comunidades auténomas de
Andalucia, Aragén y Castilla-La Mancha. También,
la produccion de piensos ecoldgicos ha crecido
significativamente en Espafia hasta situarse en
2019 en torno a las 80.000 toneladas -un 0,21%
de la produccién total de piensos en Espafia en
ese afo-.
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ano por valor de 658 millones de euros.

Maquinaria y equipos agropecuarios
‘burlan’ el cerco del coronavirus

Pese a la imposibilidad de viajar para mantener contactos comerciales o asistencia a ferias por

la pandemia, las ventas en el exterior de las empresas espanolas crecieron un 2,68% en 2020 hasta
situarse en 2.580 millones de euros, un volumen de facturacién que ya duplica el de hace una década
R. Daniel. Fotos: eE

Espana vendié invernaderos en el exterior el pasado

a hegemonia de nuestro pais en agricultura nos y fertilizantes o productos de salud y nutricion
bajo invernadero o en riego agricola -somos animal.
el primer pais de la Union Europea en super-

ficie regada- apuntalan todo un tejido empresarial
que también triunfa en el exterior y que da empleo
a 7.000 personas de forma directa. Son en su ma-
yoria pymes que fabrican también componentes pa-
ra tractores, maquinaria de preparacion del suelo,
siembra y tratamiento, equipamiento ganadero, abo-

Y es que el sector de maquinaria y equipamiento
agroganadero espafiol no ha parado de crecer en el
exterior durante la Ultima década. En total, son 160
empresas, un centenar de ellas pertenecientes a
Agragex, asociacion encargada de mostrar por el
mundo durante los ultimos afnos las excelencias de
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nuestro pais, una labor que ha permitido que en un
afo en el que practicamente no ha habido viajes co-
merciales ni asistencia a ferias por la pandemia, ha-
ya incrementado sus ventas fuera un 2,68%.

“Es un sector que hay que poner en valor”, sefiala
Jaime Hernani, director general de Agragex, quien
afiade que “el mérito es que hemos subido practi-
camente sin realizar ningun viaje, de los miles que
hacemos todos los afios. Ha sido fruto de la imagi-
nacion de nuestras empresas y de la labor de pro-
mocion realizado por la asociacion, dejando un po-
so importante”.

El pasado afio el volumen de exportaciones alcan-
26 los 2.580 millones de euros, de los que casi la mi-
tad corresponde a invernaderos y equipos de riego
(658 y 472 millones, respectivamente). El primer
cliente de las exportaciones espafiolas es Europa,
donde se dirigian hasta ahora algo mas de la mitad
(52,28%). “Las limitaciones a la movilidad impues-
tas por esta situacion surrealista ha hecho que nues-
tras empresas reforzaran su actividad en mercados
proximos y hemos aumentado en tres puntos nues-
tra presencia en Europa hasta llegar al 55,27%", se-
fialan desde Agragex.

Dentro de Europa, nuestro principal comprador es
Francia, donde se ha vendido por valor de 402 mi-
llones de euros, “creciendo un 28,67% solo en di-
ciembre hemos multiplicado por cuatro las expor-
taciones espafiolas de maquinaria y equipos del sec-
tor agropecuario a nuestro vecino galo”. Junto al pa-
is galo, los clientes principales son Francia, Portugal,
Italia, Marruecos, Alemania y México, que en total
copan el 43% del total de las ventas.

Estados unidos se acerca a velocidad de vértigo a
los primeros puestos de cabeza y en 2020 las ex-
portaciones al pais americano casi se han dupli-
cado (43,18%) acercandose a los 100 millones de

euros. Asia se ha comportado, con una subida mo-
derada de un 6,8% mientras que América latina se
ha resentido por la ausencia de viajes y ha caido
un 9,44%. Por otro lado, las cifras en Africa vienen
distorsionadas por una importantisima operacién
de invernaderos en 2019, de unos 200 millones de
euros.

Las dificultades de la pandemia van a permitir redi-
sefiar estrategias para el futuro. “La reflexion que
queremos hacer, después de leer e interpretar es-
tas cifras, debe llevar a centrarnos en los mercados
europeos que, sin dejar de ser importantes centros

Invernaderos y equipos de riego
acumulan 1.130 millones de
las ventas en el exterior

agricolas y ganaderos, tienen recursos econémicos
y donde Espafia disfruta de muy buena imagen. Es-
tan cercay son de facil acceso. En 2020, vendimos
mas de 1.400 millones de euros”, sefiala Hernani.
Por otro lado, destaca la importantisima subida del
mercado norteamericano, pais al que Agragex siem-
pre ha prestado mucha atencion y que ofrecia mu-
chas reticencias. "Es un pais fiel a sus proveedores
y cuesta mucho tiempo y esfuerzo convencerles de
nuestras virtudes, pero con el tiempo los resultados
se van viendo". Y el comienzo de afio es promete-
dor. Aunque sin cifras oficiales de los primeros me-
ses del aflo "nuestros socios nos dicen que no pa-
ran", sefiala Hernani.

tractores pero si

Espaiia no fabrica

maquinaria de

preparacion del suelo,
siembra y tratamiento.
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Francisco Mora, de Agropaco, Premio Mejora de la Biodiversidad y Conservacién de la Naturaleza

Asl apuestan los agricultores y
ganaderos por la sostenibilidad

Vinedos que combinan sistemas milenarios de produccion con la ultima tecnologia, agua que no ve la luz
para que no se evapore, instalacion de nidos de murciélagos y rapaces, etc. Son solos algunos ejemplos
de las practicas que han sido reconocidas en los Premios ‘Sostenibles por Naturaleza' de Upa y Syngenta
R. D.. Fotos: eE

0 estamos premiando nada que no esté pa-

sando en el campo espafiol, una revolucion

en muchos casos demasiado silenciosa por
la sostenibilidad, por el respeto a la biodiversidad,
a los suelos y al agua, por producir respetando y
pensando en el futuro tanto 0 mas que en el presen-
te", sefalaban desde la organizacion agraria UPA
que, junto con Syngenta han concedido los prime-
ros premios Sostenibles por Naturaleza.

El director general de Syngenta Espafia y Portugal,
Robert Renwick, destacaba durante el acto de en-
trega, al que asistio el ministro de Agricultura, Luis
Planas, las profundas raices que agricultores y ga-
naderos hunden en sus tierras. “Algo que va mucho
mas alla de ser un patrimonio econémico para ser
algo emocional” sostuvo el directivo, quien recordd
que la sostenibilidad debe ser ambiental, social y
econémica.
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Los galardones fueron para la Comunidad de Re-
gantes de Pliego (Murcia) en la categoria de Uso Efi-
ciente y Sostenible del Agua; Agropaco SL, de For-
mentera del Segura (Alicante) en Mejora de la Bio-
diversidad y Conservacion de la Naturaleza; Marfa
Pfa Sanchez, por su proyecto Dehesaico, en Lucha
contra el Cambio Climatico; la explotacion de Fran-
cisco Javier Rosado (Gestion Sostenible de Recur-
s0s); la ganadera cantabra Marta Val del Mazo (Jo-
ven o Mujer Rural Sostenible), la API Vifias de Ma-
laga (Iniciativa Colectiva Sostenible) y la palentina
Nazaret Mateos Alvarez, fundadora de Entresetas
(Premio Especial del Jurado).

Marfa Pia Sanchez decidié “pedir la cuenta” en el
banco en el que trabajaba en 2012 y recuperar la
finca familiar que tenfa alquilada y que un ganade-
ro habia convertido en un erial. Tras un arduo pro-
ceso de recuperacion del suelo, su dehesa, situada
en Calamonte (Badajoz) es un paraiso de biodiver-
sidad gracias a la regeneracion de pastos, la proli-
feracién de charcas y cajas nidos o plantaciones de

“La sostenibilidad es que
podamos convivir los jabalies,
las lombrices, las hormigas y yo”

aromaticas y en la que se compatibiliza la ganade-
ria en extensivo y la caza del jabali.

“Es un proyecto regenerativo a todos los niveles que
en tres afios ha dado un resultado excepcional. De
no tener nada en el suelo he pasado a tener multi-
tud de insectos, lombrices, etc., lo que ha generado
una impresionante riqueza de hierba en los pastos.
El matorral, tan denostado en la PAC, hace de va-
llas naturales y en él comen los pdjaros que com-
baten las plagas que afectan a los arboles. Yo, por
ejemplo, no tengo secas’, explicaba durante la en-
trega.

El arraigo fue lo que enredd a Maria Pia en un pro-
yecto de vida con el que reconoce ser absolutamen-
te feliz. “Yo naci aquf y pasé mi infancia y eso me
ha marcado. Aunque me marché para estudiar mi
asignatura pendiente siempre fue volver y dedicar-
me al campo, que era lo que me entusiasmaba”, ase-
gura antes de explicar que la sostenibilidad es “ser
capaces de que aqui pueda vivir una hormiga, una
lombriz, un jabaliy yo"y para eso “hay que mirar al
suelo, regenerarlo y alimentarlo”, base para que el
mundo rural “un auténtico nicho de oportunidades”
pueda prestar los servicios medioambientales que
ella ha impulsado en su finca.

En Formentera del Segura (Alicante), Francisco Mo-
ra pertenece a la cuarta generacion de una saga fa-
miliar de agricultores que llevan mas de un siglo cul-

tivando y viviendo de una finca de 100 hectareas,
gran parte incluida en la Red Natura 2000, dedica-
da a cultivos horticolas como el brécoli, fiora, cala-
bazas, romanescuy, etc.

Este no es el primero de los reconocimientos que
Agro Paco recibe, pero si el que mejor reconoce una
filosoffa que Francisco Mora resume de forma con-
tundente: “La naturaleza y la sostenibilidad son alia-
dos de la agricultura”. Eso se ha traducido en todo
un compendio de practicas para favorecer la apari-
cién de una fauna auxiliar beneficiosa que ayude a
combatir las plagas como el acumulo de troncos,

- -

Maria Pia
Sanchez, Premio
Lucha contra el

Cambio Climatico.
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los majanos, la instalacion de charcas para que ani-
deny beban los pajaros u hoteles de insectos. En la
finca disponen también de colmenas para favore-
cer la polinizacién natural de los cultivos, han insta-
lado nidos para rapaces con las que combatir las
plagas de conejos y para murciélagos que contro-
len pulgones y plagas, dentro de un plan de futuro
que pasa por destinar un 5% de terrenos a estas
practicas de defensa de la biodiversidad.

A esto se unen retos como la gestion optima de los
recursos, especialmente del agua, y la reduccion del
impacto de los residuos, para lo que han puesto en
marcha un sistema de degradacion de efluentes de
fitosanitarios, “con lo que conseguimos evitar la con-
taminacion superficial y litoral. Y detras de todo, un
objetivo: concienciar a los agricultores de una zona
‘muy degradada por los cultivos intensivos”, de los
beneficios de este tipo de practicas.

La Asociacion Api Vifias de Malaga centra su acti-
vidad en la Axarquia malaguefia en la produccioén

“Gracias a la apuesta por
la cobertura vegetal hemos
acabado con las escorrentias”

de pasas de uva moscatel de Alejandria, primer cul-
tivo europeo catalogado por la FAO como sistema
importante de patrimonio agricola mundial (SIPAM),
de los que solo hay cuatro en Espafia. Formada por
107 viticultores y 174 hectéreas de vifiedo, intenta
conciliar tradicion con sostenibilidad y rentabilidad
gracias a la monitorizacion de cultivos para deter-
minar cuando son necesarios los tratamientos y con
qué productos, ademas de elaborar planes indivi-
dualizados de abonado para que los productos se-
an certificados como sostenibles.

Debido a las pendientes existentes, de hasta un 45%,
prestan especial atencion a la gestion del suelo pro-
moviendo la creacion de cubiertas vegetales. Este
afno se han incluido vuelos con drones para moni-
torizar el terreno. Su presidente, Juan Gamez Villal-
ba, destaca que la produccion integrada es muy im-
portante porque racionaliza el uso de fitosanitarios,
a la vez que diferencia "nuestro producto. Lo consi-
deramos un elemento de valor para la produccion”,
algo fundamental para mejorar la rentabilidad eco-
noémica de una actividad que no esta muy valorada.

Con este sistema de produccion han conseguido
erradicar las plagas y “se ve como el equilibrio me-
dioambiental no estéa roto”, explica Gamez

LLa ganadora del Premio Gestién sostenible de re-
cursos es una explotacion familiar en la Serrania de
Malaga que integra olivar, almendros, cerezos, pro-

Martin Jiménez,
presidente de la
Comunidad de
Regantes de Pliego,
Premio Uso Eficiente
del Agua.

Juan Gamez, de la API Vinas de Malaga, Premio Iniciativa Colectiva Sostenible.

ducto horticolas y vifiedo ademds de una explota-
cién apicola con 170 colmenas. Se gestiona con téc-
nicas de agricultura integrada y de precision y co-
mercializa algunos de los productos de manera di-
recta. Se utilizan tecnologias como drones e ima-
genes multiespectrales que permiten conocer el
estado de salud de los cultivos.

Francisco Javier Rosado Pelujo explica que gracias
a la apuesta por cubierta vegetal se ha reducido el
laboreo al minimo y ha parado la erosién por com-
pleto del suelo: “ya no hay escorrentias como an-
tes”, afirma. Disponen también de colmenas que
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ofrecen un doble beneficio: la comercializacion di-
recta de la miel permite mejorar la cuenta de resul-
tados mientras favorecen la aparicion de plantas
gue antes no existian. Ahora estan empezando con
la agricultura de precision, con imagenes satélites
y con vuelos con dron para localizar las zonas con
mas estrés hidrico y las mas afectadas por plagas.

Rosado Pelujo reconoce que ser agricultor “supone
preocuparse por el suelo, no se entiende de otra ma-
nera”, mientras recomienda las cubiertas vegetales
a los agricultores por una triple razén: “el ahorro de
costes en labores, porque mantiene el suelo y tam-
bién por comodidad porque cuando llueve esta to-
do llanito y puedes trabajar”.

El premio Uso Eficiente del Agua fue a parar a la Co-
munidad de Regantes de Pliego, en Murcia, formada
por 1.500 agricultores, que labran 800 hectareas re-
partidas en 3.000 hectareas. Centrados en el cultivo
del albaricoque, estos productores han sido capaces
de vencer al minifundismo para aunar voluntades en
favor de la sostenibilidad con la optimizacion del re-
gadioy la apuesta por las energias renovables.

Segun explicé su presidente, Martin Jiménez, han
construido dos plantas de energia fotovoltaica de
unos 850 kilovatios para hacer frente al principal
coste del regadio: la factura eléctrica.

Al mismo tiempo han permeabilizado dos de las tres
balsas de riego para evitar la alta evaporacion, de
un 20 0 25% en la zona por las condiciones clima-
ticas murcianas. De esta manera, el agua que se ex-
trae de los pozos no ve nunca la luz del sol, sino que
transcurre bajo tierra desde la zona en la que esta
embalsada hasta los mismos arboles, con lo que la
optimizacion es del 99,9%.

La impermea-
bilizacién de

las balsas de
agua evita perder
hasta un 25%
por evaporacion.

El cultivo de pasas de uva Moscatel de Malaga es patrimonio agricola mundial.

A los beneficios medioambientales y la reduccion
de costes, la comunidad de regantes ha puesto la
tecnologia a favor del agricultor ya que todas las to-
mas estan automatizadas de manera que con el
movil o la tablet se pueden programar.

Entresetas, impulsada por Nazaret Mateos Alvarez,
en Paredes de Nava (Palencia), se dedica al cultivo
de setas gourmet ecoldgicas. Mediante rotacion,
cultivan diferentes tipos de setas segun la tempo-
rada, y ademas de producto fresco comercializan
producto deshidratado y conservas de setas coci-
nadas. Nazaret Mateos ha culminado un afio triun-
fal con el premio europeo a la Innovacion de Muje-
res Agrarias.

De la ganadera Marta Garcia Martinez el jurado des-
tacé la vocacion holistica integral y la diversifica-
cion de acciones que lleva a cabo. Entre ellas, la re-
cuperacion de razas en peligro de extincion, en co-
laboracion con la Universidad, o el agroturismo.
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Biodiversidad y agricultura
productiva son compatibles

en las fincas ahorra costes y es un
valor diferenciador de los productos
elEconomista. Fotos: eE

La mejora de la fauna y flora silvestre

Pedro Gallardo, presidente de la Alianza por una Agricultura Sostenible.

a Alianza por una Agricultura Sostenible (ALAS)

aborda los desafios de las estrategias De /a

granja a la mesay Biodiversidad 2030 de la Co-
mision Europea con propuestas de andlisis y deba-
te ante el dificil paradigma de impulsar una agricul-
tura y ganaderia que aseguren el suministro de ali-
mentos de calidad para una poblacion en aumento,
pero al mismo tiempo, la necesidad de asegurar la
sostenibilidad de su actividad para mantener la di-
versidad del medio ambiente y sus funciones.

En este contexto, ALAS organizé hace unos dias el
desayuno de prensa virtual sobre Agricultura y bio-
diversidad, patrocinado por Bayer, y en el que parti-
ciparon el presidente de ALAS, Pedro Gallardo, y el
biélogo y ornitélogo, Angel T. Mejias.

“Los agricultores somos conscientes de que la pro-
teccion de la biodiversidad influye positivamente
en la calidad del agua, el equilibrio del suelo, en el
control biolégico de plagas y en la polinizacion de

las plantas, factores claves para asegurar la pro-
ductividad y sostenibilidad de los cultivos, como
lo son, por otro lado, el uso sostenible de herra-
mientas e innovaciones de sanidad vegetal, la bio-
tecnologia y la digitalizacion, basadas todas ellas
en la evidencia cientifica”, indicé el presidente de
ALAS, Pedro Gallardo.

La Estrategia Biodiversidad 2030 pretende transfor-
mar un minimo del 30% de las tierras y mares de
Europa en zonas protegidas y devolver a un mini-
mo del 10% de la superficie agricola unos elemen-
tos paisajisticos muy variados. “La aplicacion de es-
ta estrategia como la De la granja a la mesa no se lo-
grara sin la implicacion de los agricultores y gana-
deros ni sectores de insumos agricolas, dentro de
un debate abierto y sincero de cara a una transicion
flexible de sus objetivos”, afadié Gallardo, quien tam-
bién subrayé que “no hay sostenibilidad medioam-
biental ni social sin la competitividad y rentabilidad
de las explotaciones”.

Sostenibilidad
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agricultura.

El biélogo Angel T. Mejias trabaja en proyectos que aunan biodiversidad y

Gallardo puso en valor el esfuerzo de los agricul-
tores espafioles en la proteccion del medio am-
biente y la biodiversidad al abrazar practicas de
produccion integrada, agricultura de precision o
agricultura de conservacion, ademas de apoyar la
edicién genémica. “Nos inclinamos hacia la miti-
gacion de impactos ambientales, diversificamos
los habitats naturales y sembramos cubiertas ve-
getales multifuncionales para la fauna y flora sil-
vestre en nuestros campos y nos preocupamos
por formarnos ambientalmente con la ayuda de
expertos’, afiadio.

Angel T. Mejfas, bidlogo y ornitdlogo, trabaja en pro-
yectos medioambientales para la convivencia de la
faunay la flora silvestre con el desempefio de la agri-
cultura en las fincas. "Asesoramos en la mejora de
la biodiversidad, que nos puede proporcionar unos
servicios ecosistémicos naturales beneficiosos co-

mo la produccién de agua limpia, la polinizacion, la
descomposicion de residuos, etc., que el agricultor
puede potenciar finalmente para el ahorro de cos-
tes, un 20% menos combinando el control bioldgi-
co y quimico contra plagas y enfermedades de los
cultivos, por ejemplo”, manifesto.

En el proyecto Baydiversity de Bayer, el trabajo de
campo de Angel comienza con los planes de accion
de conservacion, que “consisten en la evaluacién de
las areas naturales en la finca agricola, mediante la
catalogacion de las especies de flora y fauna, para
continuar con la elaboracién de recomendaciones
practicas para gestionar, recuperar y potenciar esas
zonas de alto valor natural”, explico.

Entre las actuaciones para proteger la biodiversidad
que suelen generalizarse estan las rampas de es-
cape en embalses de riego, restauracion ecoldgica
de zonas degradadas, cajas nido, hoteles de insec-
tos, islas de vegetacion o creacion de setos para el
control bioldgico de plagas, ademas de acciones
formativas para los agricultores.

‘La mejora de biodiversidad supone ademas un va-
lor diferenciador importante para comercializar los
productos agricolas. Nos va a permitir venderlos

“La estrategia medioambiental
de la UE necesita implicar a los
agricultores”

antes y ayudar a acceder a mas mercados de ex-
portacion, asi como este compromiso responde a
las exigencias y estandares socio-laborales y me-
dioambientales cada vez mas elevadas que de-
manda el mercado’, concluyé Mejias. Apoyarse en
la biodiversidad es también una apuesta de nego-
cio, cuya rentabilidad agricola es mayor a medioy
largo plazo.

Alianza para una Agricultura Sostenible (ALAS) es
una agrupacion de entidades del sector productor
espafol surgida para manifestar su apoyo a todos
los modelos de agricultura productiva sostenible
basados en la evidencia cientifica. ALAS estd inte-
grada por las organizaciones profesionales agrarias
de dmbito nacional Asaja, Upa, Coag, Cooperativas
Agro-alimentarias de Espafa, la Federacion Espa-
fiola de Productores Exportadores de Frutas, Hor-
talizas, Flores y Plantas Vivas (Fepex) y la Asocia-
cion Espanola de Agricultura de Conservacion/Sue-
los Vivos (AEAC.SV).

Esta asociacion defiende ademas la reputacion de
los agricultores y ganaderos como un sector estra-
tégico dentro de la cadena alimentaria, de cara a la
sociedad.
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Pulsos eléectricos de
alto voltaje para
mejorar el vino

La Organizacién Internacional del Vino ha aprobado la
tecnologia PEF con la que las bodegas pueden aumentar

la produccion, acortar la crianza y reducir costes energéticos
Eva Sereno.

a tecnologia PEF (Pulsos Eléctricos de Alto

Voltaje) tiene diferentes aplicaciones en dis-

tintas areas o disciplinas, aunque una de las
mas conocidas es su empleo en el tratamiento de
tumores, ya que, gracias a su efecto de electropora-
cion, se puede facilitar la entrada de farmacos en el
tumor e, incluso, usar menos cantidad al introducir-
lo directamente en las células. Es una técnica que
también tiene su aplicacién en el vino aunque, en es-
te caso, no se trata de introducir ningtin componen-
te, sino de extraer los compuestos polifendlicos, que
son los que dan el color al vino tinto, su capacidad
para envejecer o las propiedades que son beneficio-
sas para la salud.

“Vimos que la tecnologia PEF podria tener aplica-
cion en la elaboracion del vino a raiz de que es una
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técnica que produce la formacion de poros en las
membranas citoplasmaticas. Las células estan ro-
deadas por esta membrana -es como una barrera,
que dificulta el intercambio de sustancias entre el
interior y el exterior de la célula-. Si abrimos los po-
ros, como si fueran una puerta, se puede facilitar la
extraccion de los componentes que estan dentro de
la célula. En el vino tinto son los compuestos poli-
fendlicos, que son decisivos” para darle el color, ex-
plica Javier Raso, investigador junto con Ignacio Al-
varez, en el Grupo de Investigacion Nuevas Tecno-
logias del Procesado de los Alimentos del Instituto
Agroalimentario de Aragén IA2 de la Universidad de
Zaragoza, y responsables de esta investigacion pio-
nera, que comenzo en 2002.

La aplicacion de la tecnologia PEF tiene varias ven-
tajas para las bodegas, ya que es una técnica que
les permite aumentar su capacidad de produccion,
ademas de reducir el tiempo de elaboracion y afron-
tar menos costes energéticos. “Cuando se elabora
el vino tinto, la fermentacion se hace en presencia
de la piel de la uva porque los compuestos polife-
nolicos estan en su piel. En esta etapa, ademas de
transformarse el aztcar en etanol, se produce tam-
bién la salida de estos compuestos fendlicos, que
pasan al mosto”. Es una etapa que en las bodegas

Esta tecnologia permite acelerar
la extraccion de los compuestos
polifendlicos de la piel de la uva

puede durar diez dias 0 mas, periodo en el que tie-
nen que tener el mosto fermentando en contacto
con la piel de la uva. “Vimos que seria interesante
tratar la piel de la uva antes de esa etapa para ‘abrir
puertas’ en la membrana y extraer los compuestos
polifendlicos y que la etapa de maceracion fuera
mas corta”, sefiala.

Este proceso con la tecnologia PEF permite a las
bodegas retirar antes los hollejos, aumentando asfi
su capacidad de producir vino porque el espacio de
estos hollejos puede ser ocupado por la nueva ven-
dimia que vaya entrando en la bodega y sin necesi-
dad de aumentar o tener mas depdsitos. “Se puede
procesar mas vino en las mismas instalaciones. Es
interesante para bodegas grandes que reciben mu-
cha cantidad de uva y no tienen capacidad suficien-
te. Con la tecnologia PEF, el tiempo de maceracion
se puede acortar entre tres y cinco dias”.

Esta técnica tiene otros beneficios como la reduc-
cion de costes energéticos, lo que “redunda en una
mayor competitividad de la bodega en esta etapa
de elaboracioén del vino, que es la que mas energia
consume”. Una reduccion que se estima entre un
15% y un 25%. "El tratamiento consume poca ener-

La tecnologia PEF permite retirar antes los hollejos. eE



Sector vitivinicola

36

ell.conom/5ta..

gia porque se aplica en forma de pulsos de mane-
ra intermitente que tienen una duracién de micro-
segundos, aunque se trabaja a voltajes elevados de
hasta 10.000 voltios. Pero la corta duracién hace
que la energia que se consume sea baja".

El vino que ha sido elaborado con tecnologia PEF
no tiene ninguna diferencia en relacion a los vinos
en los que no se ha empleado esta técnica, que ha
sido probada con distintas variedades de uva. La
garnacha ha sido la mayoritaria, pero también se
han hecho estudios con syrah, tempranillo, merlot
o carbernet-sauvignon, obteniendo buenos resulta-
dos en todas ellas.

La aplicacion de la tecnologia PEF en las bodegas -
que requeria la aprobacion de la OIV que ya ha sido
otorgada tras tres afios de presentacion de resulta-
dos-, es ya posible puesto que existen equipos in-
dustriales. Los investigadores han contribuido a me-
jorar la técnica, gracias a la colaboracion con la em-
presa alemana ELEA, especializada en la fabrica-
cién de equipos en campos eléctricos pulsados para
la industria alimentaria.

Durante la investigacion de la aplicacion de la tec-
nologia PEF al vino, los investigadores han realiza-
do diversas pruebas a distintas escalas, que comen-
zaron procesando 25 gramos de uva por tratamien-
to. "Se vio el efecto interesante, pero las condicio-
nes del tratamiento no eran aplicables a escala
industrial” por lo que, en paralelo, se fue producien-
do un desarrollo de la tecnologfa para aplicar estos
tratamientos e ir escalando el proceso y hacerlos a
escala de planta piloto, procesando 100 kilos por
hora, luego 3.000 kilos por hora y pruebas en bode-
ga con 20 toneladas de uva por hora, que es el re-
querimiento para implantar la tecnologia en la bo-
dega. Unas pruebas en las que se ha contado con
la colaboracion de la Cooperativa San Juan Bautis-

ta, de la Denominacion de Origen Campo de Borja,
y Bodegas Aragonesas.

La tecnologia PEF también podria emplearse en la
elaboracion de vino blanco, aungue con otros fines
porque, en este caso, ‘no interesa extraer polifeno-
les para darle el color tinto. Hay resultados positi-
VOs, pero tenemos que seguir investigando sobre la
mejora del aroma del vino porque hay algunos com-
puestos aromaticos que se encuentran en la piel de
la uva. Si se facilitan estos precursores aromaticos,
se consiguen vinos mas aromaticos” al aprovechar-
se su extraccion y poner en valor el aroma varietal.

La aplicacion de la PEF al vino blanco no es la uni-
ca via de investigacion que sigue abierta. También
los investigadores contindan trabajando para hacer
que la tecnologia PEF sea mas atractiva para las
bodegas al poder emplearse en mas aplicaciones
con el fin de que los equipos se empleen para otros
objetivos. “Asi el equipo no solo se usaria en la ven-
dimia y la inversion para las bodegas serfa mas atrac-
tiva". Dentro de estas lineas, se encuentra en fase
de aprobacion por la OV |a aplicacion de esta tec-

La maceracion de la uva se
puede acortar hasta cinco dias
y retirar antes los hollejos

nologia PEF para la estabilizacion microbioldgica
del mosto y del vino como alternativa al uso de los
sulfitos. “Es probable que el afio que viene esté apro-
bada esta técnica para este objetivo. La idea es usar
un procedimiento fisico como alternativa a la adi-
cion de compuestos quimicos al vino para contro-
lar el crecimiento microbacteriano”.
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Los costes energéticos también se reducen con esta tecnologia. eE



PAC 2021

Acompanando siempre al
profesional del Negocio Agrario

Domicilie su PAC 2021 en Banco Sabadell
y nosotros nos encargamos de anticiparle el cobro

En Banco Sabadell dispondra del importe de su subvencion en el momento que usted decida
desde el primer dia o hasta que reciba la subvencion. Nosotros se lo anticipamos mediante
un préstamo con una amortizacion flexible y un plazo a escoger segin su necesidad.
Solo tiene que domiciliar las ayudas en cualquiera de nuestras oficinas.

Para mas informacion, relinase con uno de nuestros gestores, llamenos al 902 323 000
o entre en bancosabadell.com/agrario

Sabadell Agro, la app gratuita pensada para usted y su sector.
¢A qué espera para descargarla? o
Sabadell

[RSPOMIBLE BN

& 7o Store | P> Googie Piay Estar donde estés




ell.conom/5ta..

Control del vinedo desde el movil
para los viticultores de Rueda

Los 1.727 socios de la conocida denominacion de origen dispondran de este
servicio de agricultura de precisién a través de una sencilla aplicacion que les
aportara informacion de 20.000 hectareas de vinedo.

Rafael Daniel. Foto: eE

onocer el estado de cada vifiedo con un so-

lo clic es la principal funciéon de la nueva app

que el Consejo Regulador de la DO Rueda
ofrece a sus viticultores y bodegueros. Esta aplica-
cioén facilita e